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PORTRATTET: MONA SAHLIN

]

”Dér star hon mitt pa scen, Mona
Sahlin, socialdemokraternas nya
drottning. Hallen &r fullsatt av
anhangare som lyssnar, fragar

- och far svar.”

Sid. 17

TEKNISKA MASSAN

Med drygt 25 000 bestkare pa
fyra dagar och ett heltdckande
utbud av produkter och fardiga
|6sningar fér automation, produk-
tion och produktivitet &r Tekniska
massan Nordens mest besokta
fackméssa for industrin.

Sid. 16

Naturen, kulturen, baden och
storstaden finns inom rackhall var
man an befinner sig i Tyresd, vid
Ostersjbns strand, cirka en och
en halv mil sydost om Stockholm.
P& 20 minuter nar man huvud-
stadens centrala delar.

Sid. 28

| en bilverkstad cirkulerar sjalv-
klara och valkédnda dofter; Motor-
olja, fett och spillolja. Slutkonsu-
menten tanker kanske inte pa hur
mycket arbete och vetenskap det
ligger bakom dessa dofter.

Sid. 33

Trelleborg 750 ar

Vackra sandstrénder, pittoreskt fiskeldge och en av Skandinaviens stdrsta transporthamnar.
Staden som fyller 750 ar har utvecklas fran en liten fiskeby till en mellanstor stad med alla
de faciliteter en stor stad har att erbjuda sina invanare. Nar vi besoker staden och tittar runt
om i den sa ser vi aktivitet lite dverallt. Det byggs nya bostader lite varstans. Trelleborg har
blivit en mycket intressant bostadsort fér pendlarna som arbetar i Oresundsregionen.

Sid. 20

BOLLNAS VAXER

Vi har sedan bérjan av 1990-talet &terkommande pre-
senterat utvecklingen i Bollnas. Bollnds

upplever nu ett trendbrott med befolkningstillvéxt
fyra &r i rad. Manga foretag inom handeln har valt att
etablera sig i kommunen, som ligger centralt i sédra

Halsingland.
Sid. 39




Det Hr spinnande ait gira affirer med ett forwtag man
inte har riktig koll pi. Det kan shitza hur som helst
Den som fGredrar trygge afflinet gin KestudsTH eh kontroll
| Karingsltvsregistret far att se om foretaget edsterar
Blir du webbkund hos Niringslivsregistret elter Europewn
Busiress Register kan du desaubnm se detaljersde uppyifter

om fiiretaget
Om det nu existerar...
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ned jus och rymd

infor pasken

Handeln ar mycket optimistisk infor den stun-
dande pasken. Det dr den viktigaste mathelgen
efter julen och forsiljningen ligger 20 procent
hogre in under en normal vecka.

Optimismen om en stark forsiljningsutveckling
ir bred och giller inte bara inom dagligvaruhan-
deln, visar Svensk Handels handelsbarometer for
mars. Tvi av tre handlare i parti- och detaljhan-
deln riknar med en 6kad férsiljning och ménga
butikschefer funderar pd att anstilla personal, i
spéren ab ett okat tryck i butikerna.

Forvintningarna om en god forsiljning under
de nirmaste tre manaderna har 6kat jimfort med
branschorganisationens pejling for en ménad
sedan. Framtidsoptimismen aterspeglar att det
ir hogkonjunktur, att ménga svenkar fitt mer i
planboken efter drsskiftet samt att Riksbanken pa
sistone ddmpat oron for stigande réntor.

Billigare ringa utomlands
EU-linderna har kommit 6verens om regler som
tvingar teleoperatérerna att sinka priset nir man
ringer med mobilen utomlands. Reglerna ska
kunna vara pa plats till sommaren. Det blir di
forordning som ska omsittas ommedelbart frin
inforandedagen i hela EU.

Enligt EU-kommissionen kan effekten blir
prissinkningar pé upp till 70 procent jaimf6rt med
idag.

Asa Torstensson vill skapa ett Logistikforum
Infrastrukturminister Asa Torstensson vill skapa
ett nytt svenskt Logistikforum dir alla branschens
aktorer kan motas och som kan arbeta under 3-4
ar. Inom ramen for Logistikforum ska aktorerna
kunna initiera, diskutera och analysera viktig lo-
gistikfrigor och dven ta fram rekommendationer
till regeringen.

Logistik bor ocksa bli ett prioriterat omride
ndr Sverige nista ging blir ordférandeland i EU
2009, enligt Asa Torstensson.

En bittre infrastruktur ar A och O for fore-
tagsklimatet. Det finns fortfarande manga brister
i den svenska infrastrukturen, tycker hon.

Asa Torstensson vill ocksa ppna for nya finan-
sieringsformer som PPP eller OPS, dir byggbolag
och stat, kommuner och regioner samarbetar om
finansieringen av infrastrukturprojekt.

Ny losning for grundliiggande betaltjanster
I en nyligen inlimnad proposition foreslis att den
grundliggande kassaservice, som i dag tillhanda-

Handeln Iaddad

halls av Posten genom Svensk Kassaservice, vid
utgingen av 2008 ersittas av ett statligt dtagande
att tillhandahalla grundliggande betaltjinster.

Bakgrunden till forslaget dr en sambhillsut-
veckling dir Svensk Kassaservice funktion har
blivit allt mindre som en f6ljd av exempelvis nya
betaltjanster pa Internet och brevgiro. Eftersom
nyttjandet av Svensk Kassaservice minskar stadigt
ar for 4r har darfor dagens ordning blivit relativt
dyr.

For att sikerstilla servicen fiar Post- och te-
lestyrelsen i uppdrag att upphandla grundlig-
gande betaltjinster pA marknaden. Myndigheten
ska efter noggrann analys avgora pa vilka orter,
inom vilka omraden som upphandlingen ska ske.
Bedémningen kommer att goras utifrin flera
kriterier som speglar exempelvis behov, tjins-
teslag och tillginglighet. For att finna det mest
kostnadseffektiva utforandet ska hela samhallets
infrastruktur tas till vara. Genom den foreslagna
upphandlingslésningen blir det mojligt att ldtt-
tare anpassa statens stod efter det faktiska behovet
over tiden. Linsstyrelserna far i uppgift att bevaka
att tjdnsterna motsvarar samhillets behov. Dess-
utom kommer Posten AB frin och med den 1 juli
2008 att genom lantbrevbiringen, gentemot kund
utféra grundliggande betaltjinster pa begiran av
den som tillhandahaller tjinsterna pd uppdrag av
staten.

Urban Nilsson
Ansvarig utgivare
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Haparanda Tornio fick det 16:e varuhuset i Sverige och det 218:e inom koncernen. De forsta kunderna strémmar in.

4r IKEA kom till byn

Det bérjade med att en liten by snabbt férvandlas fran en deppig avfolkningsbygd till Sveriges snabbast vaxande
ekonomi. Och sedan den dagen har inget varit sig likt.

Det har gjorts méanga f6rsok att beskriva
utvecklingen i Haparanda sedan IKEA
beslutade att etablera sig pé orten. Manga
siger att det dr det storsta som hint sedan
staden grundades 1809, for att ersitta Tor-
ned, som i freden tillfoll storfurstendomet
Finland.

Det &r inte bara valfléisk

I dag ir utbytet mellan Torned och Hap-
aranda en naturlig process varje dag och
det senaste aret har vint upp och ner pa
hela tillvaron; geografiskt, ekonomiskt och
mentalt. E4:an flyttas, nya gator tar form,
tomter styckas och siljs, hotell byggs, res-
tauranger oppnar, foretag skriker efter ar-
betskraft och investerarna stir pi ko. Och
Haparandabornas ménga arbetssokande
befinner sig pa arbetsférmedlingens ny-
startade kurs for att skriva siljande CV.
Den Norrlindska pessimismen begravs
i djupet av Torneilvens bottensediment.
Ingen vet riktigt var det hela kommer att
hamna till slut, men alla har en kinsla av
framétanda. Och det dr inte bara politiskt
valfldsk. Det ar verklighet. IKEA oppnar.
Samma dag som beslutet offentliggjordes
bérjade telefonerna g varma i kommun-
huset. Investeringar f6r 2,5 miljarder kro-
nor dr planerade, vilket inte bara dr unikt
for Norrland, utan hela Sverige.

Johb skapas i kolvattnet

Haparandaborna ir glada. Kommunche-
ferna dr dnnu gladare. Men gladast av dem
alla ir nog arbetsférmedlarna. Efter att ha

varit en avfolkningsbygd, skriker nu fore-
tagen efter arbetskraft. Historiskt sett har
Haparanda haft ungefir dubbelt si hog
arbetsloshet som resten av landet. Man
beriknar att 1000 jobb kommer att skapas
i kolvattnet av kryssaren IKEA, och detta
i en kommun med 10 000 invénare. Det
skulle motsvara 100 000 nya jobb i Stock-
holm pa ett bride.

Ett strategiskt ldge for handel

Hela Norrlandskusten har de senaste
aren expanderat. Bygget av Botniabanan
skapar en potentiell ekonomisk region
mellan Sundsvall och Umei. Flera stider
runt Bottenviken har linge forsokt locka
till sig IKEA. Men att Haparanda avgick
som segrare forvanade alla, utom haparan-
daborna sjilva. Staden har med sin posi-
tion lingst in i Bottenviken ett strategiskt
lige for handel. Haparandas vision om att
bli ett internationellt handelscentrum pi
Nordkalotten lag inom rickhall. Det bor-
jade med Tillvixtkonferensen i Stockholm
viren 2004, dir Ingvar Kamprad var en av
talarna. I pausen tringde sig Haparandas
kommunalrid Sven-Erik Bucht fram till
den hirt uppvaktade Kamprad och lim-
nade 6ver en lunta papper och sade:

— Vi har ett omride dir du enkelt nir
med 1,5 miljoner minniskor i fyra linder
inom en radie av 50 mil.

Kamprad blev tydligen intresserad och
sedan gick det fort.

Peter Lindskog-Bodin

Varuhuset invigdes den 15 november i &r genom att Ingvar
Kamprad och Sven-Erik Bucht, kommunalr&d i Haparanda,
enligt IKEA-tradition ségade itu en stock.

En ny approach till certifiering av ledningssystem

Organisationer av alla storlekar behdéver tillvaxt och saker riskhan-
tering. Ofta behovs utvarderingar och certifieringar for att tillmo-
tesga intressenters krav. Utvarderingar och certifieringar stéder
organisationen i sin helhet och tillfér mervarde.

— Utifrin dessa affirsmal har LRQA
utvecklat Business Assurance: vilket ir
virt sitt att utfora revisioner. Genom
Business Assurance tror vi att en certi-
fieringsprocess maste stricka sig lingt
lingre 4n sjilva certifikatet. Vi anser
att man inte enbart ska se pd Overens-
stimmelse till standard utan dven se till
att ledningssystemet édr effektivt och
kraftfullt, berdttar Anders Eriksson pa
LRQA och fortsitter:

— Vart mal ir att se till att vira kun-

ders organisation:

* Har kapaciteten att leverera efter de
16ften de ger — detta hjilper till att
uppritthilla organisationens rykte,
skapar trygghet och sjilvfortroende
i organisationens egen formaga;

Erhiller fullt konkret virde av led-
ningssystemet — detta hjilper organi-
sationen att hirleda revisionsproces-
sens virden till finansiella mitbara
och kontrollerbara virden; och

* Utvecklar organisationens forméiga
att pd ett bittre sitt hantera en
bredd av icke-finansiella risker.

Utvirderar organisationens mal
I Business Assurance ingir dven att
LRQA utvirderar relevansen i organi-
sationens uppsatta mél baserade pa om-
virldens forvintningar och organisatio-
nens overgripande strategiska mal.

— LRQA bedémer effektiviteten i de
valda processerna. Vi stéder ledningen
att identifiera forindringar for att hela
tiden nd stindig forbittring, forklarar
Anders Eriksson.

Arne Oster

1
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Det hander och trender inom e-upphandling

E-upphandling och e-handel ligger nu nastan alltid med i utveck-
lingsstrategin eller har redan pa ett eller annat sétt etablerats inom
kommuner, landsting och statliga myndigheter. | denna artikel ger
vi nagra fa exempel pa det som hénder.

Som sikert dr bekant har EU lagt fast
malet att alla hinder for elektroniska
inkop skall vara undanrdjda 2010.
Och di skall minst hilften av de of-
fentliga inkdpen goras pi elektronisk
vig. I Sverige har regeringen beslutat
att alla statliga myndigheter senast den
1 juli 2009 (vilket slutdatum den nya
regeringen troligen kommer att tidiga-
religga med ett dr) skall ha gitt over
till att sinda och ta emot elektroniska
fakturor.

Ekonomistyrningsverkets, ESV,
gjorde under 2005 en "Férstudie om
e-fakturering for statliga myndigheter.”
Den visade att staten som en effekt av
overging till elektronisk fakturering
skulle kunna spara fyra miljarder under
en femirsperiod. Studien gav energi at
en langsiktig och méilmedveten statlig
satsning pa att helt gi over till elektro-
nisk handel.

Utvecklingsarbetet som leds av ESV,
har bland annat resulterat i det ovan
nimnda beslut om overging till e-fak-
turering samt beslut om att staten skall
anvinda Svefakturan som gemensam
standard.

Ramavtalsupphandling

ESV har under hosten genomfért en
ramavtalsupphandling for infrastruk-
turen for e-fakturor, vars resultat berik-
nas vara klart fore jul. Upphandlingen
kommer att omfatta foljande produkter
och tjinster:

Fakturavixel: tjinster for 6verforing
av elektroniska eller skannade fakturor
mellan kopare och siljare, med funk-
tion for att sivil sinda som ta emot
fakturor.

Fakturaportal: tjinst dér en leveran-
tor kan registrera kundfakturor i ett
webbformulir, som sedan skickas elek-
troniskt till kunden i ett pa férhand
faststallt format.

Skanningscentral: tjanster som er-
bjuds f6r att skanna och tolka leveran-
torsfakturor it mottagaren och dérefter
sinder dem i elektroniskt format till
mottagaren. Arkivering av rikenskaps-
information kan ingd som tilliggs-
tjanst.

Elektronisk fakturahantering, EFH:
stod for den interna hanteringen av en
faktura i ett elektroniskt arbetsflode.
EFH omfattar intern distribution av
fakturor, kontering, attest och arkive-
ring. EFH forutsitter e-fakturor eller
skannade fakturor.

Upphandlingen omfattar tva kate-
gorier 16sningar, enligt foljande:

BAS-paketet omfattar tjdnster for
fakturavixel, skanning och tolkning
samt EHF i ASP-16sning.

Plus-paketet omfattar tjinster for
fakturavixel med eller utan SHS-funk-
tionalitet, tjinster for skanning och
tolkning samt EHF for lokal instal-

lation.

Stodpaket

Parallellt med ramavtalsupphand-
lingen héller ESV pa att ta fram ett
sd kallat stédpaket med basinforma-
tion, vilken 16pande liggs ut pa ESV:
s webbplats som en sammanhillen
informationsportal. Hir sammanfors
pa ett strukturerat sitt all information
som myndigheterna behéver i sitt ut-
vecklingsarbete. Syftet dr bland annat
underlitta for myndigheterna att sam-
ordna sina inféranden av e-faktura, si

att man viljer gemensamma 16sningar
och standarder. I forlingningen finns
strategier for ett fortlopande erfaren-
hetsutbyte. I portalen skall ocksi fin-
nas information som riktar sig statens
leverantorer.

ESV har en referensgrupp knuten
till e-fakturaprojektet, ddr ett stort an-
tal myndigheter finns representerade,
och naturligtvis drivs arbetet i nira
samverkan med Verva och Sveriges
Kommuner och Landsting, inklude-
rande den fortsatta utvecklingen inom
Single Face To Industry (SFTI). ESV
deltar ocksd i internationella utveck-
lingsgrupper med fokus pé bland annat
standardiseringsfragor.

Het host
Allt fler offentliga forvaltningar ar-
betar milmedvetet med att successivt
utveckla verksamheten mot en sam-
manhdllen e-férvaltning. Mer funktio-
nella webbplatser och olika e-tjinster
f6r medborgar- och niringslivsservis-
service dr vanliga projekt, liksom att
infora eller vidareutveckla e-handels-
16sningar inklusive att digitalisera hela
upphandlingsprocessen.
Leverantorerna av system och kom-
ponenter for de olika momenten i upp-
handlings- och uppféljningsarbetet
kinner av det vixande intresset och kan
parallellt dirmed erbjuda allt mer kom-
pletta och effektiva 16sningar. En tyd-
lig trend ér att leverantdrerna genom
samarbeten och integrationskoncept
vill kunna leverera heltickande upp-
handlingssystem och 16sningar, som
smidigt kan integreras i redan befint-
liga ekonomi- och affirssystem. Samti-
digt ligger man stor vikt vid att utoka
antalet funktioner och utveckla littfor-
stiliga och anvindarvinliga grinssnitt.
Mognande system, den generella ut-
vecklingen mot tjinsteorienterade IT-
arkitektur och processtinkande bidrar
till att véxla upp intresset, liksom hir
och pé annan plats i denna tidning om-
talade initiativ och projekt for att driva
pa utvecklingen inom savil statlig som
kommunal férvaltning.

Angelholm - val och strategi

I Angelholms kommun, som har en
tydlig och offentliggjord upphand-
lingspolicy, har man fattat beslut om att
successivt digitalisera hela upphand-
lingsprocessen. Infér valet av upphand-
lingssystem jamforde man under viren
system frin fem olika leverantdrer, be-
rittar inkopschef Agneta Normann:

— Efter en forsta utvirderingen hade
vi kvar tvd system som uppfyllde vira
kriterier. Det skulle vara enkelt och
anvindarvinligt, kunna hantera alla
upphandlingsprocessen,
ge stod vid direktupphandling och
rymma en avtalsdatabas. Att vi till slut
valde upphandlingssystemet Kommers
fran Primona berodde bland annat pa
att det hade en tilltalande design med
snygga och tydliga dokument samt att
det smidigt kunde integreras mot vért
affirssystem frin WM-data. Ett stort
och avgorande plus f6r Kommers var
dessutom den vilutvecklade modulen
f6r livsmedelsinkop.

Kommers kan anvindas som en helt
webbaserad tjdnst som driftas av leve-
rantéren. Men for Angelholm var det
naturligt att kora systemet i en drift.
Upphandlarna har lokala installatio-

moment i

ner pa sina arbetsstationer och kan da
arbeta helt integrerat med stationens
6vriga program och funktioner, medan
6vriga anvindare ute i organisationen
kommer att kéra programmet i webb-
ldsaren. Angelholm kommer ocksi
att skota driften it de bida samver-
kanskommuner C)rkelljunga med fem
anvindarlicenser och Bastad, som har
en licens. Agneta Normann, som ir
mycket n6jd med programmet och den
support man fir frin Primona, berittar
att man nu genomf6r ett omfattande
utbildningsprogram for alla anvindare.

— Vir satsning pa anvindarutbild-
ning ingdr i en langsiktig strategi for
att utveckla vir upphandlingsfunk-
tion. Vi har bland annat utbildat ett
70-tal personer i systemets funktioner
for avrop och direktupphandling. Vi
kommer nu att gi vidare med en mer
omfattande utbildning som behandlar
hela upphandlingsprocessen.

Agneta Normann berittar att ett
initiativ inom Kommunférbundet i
Skine resulterat i att en liten grupp
med representanter frin kommunerna
Bromolla, Trelleborg, Helsingborg och
Angelholm tagit fram ett standardise-
rat forfrigningsunderlag for varor och
tjanster. Man har ocksd skt och frin
SOI fatt ett stipendium om 10 000
kronor for att vidareutveckla dokument
och sikerstilla att det i alla detaljer f61-
jer upphandlingsdirektiven och LOU.

Sodertilje — marknadsplats

I Sédertilje kommun gick man for ett
par ar sedan Sver till elektronisk faktu-
rahantering med hjilp av en ny modul
i sitt affirssystem frin Economa — vars
namn numera ir Pesonec Affirslos-
ningar. Den hanterade fakturavolymen
var omkring 100 000 fakturor per ér
fran cirka 5 000 leverantorer, si det ir
litt att forstd att det fanns en stor ef-
fektiviseringspotential.

— Vi har gjort stora tidsvinster och
fatt ett helt annat grepp om hela vir
inkopsverksamhet. Nar vi kunde logga
och analysera flédena och hanteringen
fick vi ett bra underlag for att utveckla
och bibehalla effektiva processer. Vi
fick en automatisk ankomstregistrering
och ett bra stod for betalningsévervak-
ning och automatiska piminnelser. Det
blev ocksé smidigare att 16pande gora
korrekta budgetuppfoljningar, konsta-
terar Maud Eriksson, enhetschef, Re-
dovisning och Ekonomisupport.

Fortfarande skannas de flesta fak-
turor men antalet leverantorer som
hanterar e-fakturor har okat successivt.
Redan frin bérjan lade man stor vikt
vid att férindra och ligga fast standar-
diserade rutiner for inkdp och bestall-
ningar.

— Vir dvertygelse dr att goda faktu-
rahanteringsrutiner grundliggs vid be-
stillningstillfillet, eftersom processen
startar med inképet. Vi har dirfor sat-
sat pa att forindra inkpsbeteendet ge-
nom att utbilda och certifiera sirskilda
bestillare. Nir vi etablerat stabila ruti-
ner och processer ville vi ga vidare och
ge vira bestillare ett effektivt verktyg
for att ytterligare forbittra och forenkla
arbetet med inkopen, fortsitter Maud
Eriksson.

Det ledde till att man under hosten
beslot att ansluta sig till Gatetrades
inképsportal eller handelsplats, kallad
Marknadsplatsen. Den bakomliggande
tekniken utvecklades i Danmark, rela-
terat till ett statligt initiativ, vilket vi
tidigare skrivit om Offentliga Affi-
rer. Gatetrades Markandsplats ir idag
Nordens storsta 6ppna och oberoende
B2B marknadsplats.

Maud Eriksson Redovisningschef, Sodertélije kommun.

— Marknadsplatsens storlek och
mangariga verksamhet hade betydelse
for vart val, men det avgérande var
framfor allt konceptet i sig och moj-
ligheterna att smidigt integrera Mar-
kandsplatsen med virt ekonomi- och
fakturahanteringssystem.

Maud Eriksson har stora forvint-
ningar pi de mojligheter som Mark-
nadsplatsen kan ge, sdsom:

- Hjilpa till att sikerstilla inkops-
processen, si att ritt person i kom-
munen koper ritt vara till ritt pris
hos ritt leverantor.

- Skapa konkurrens, eftersom in-
koparna genom marknadsplatsen
smidigt fir tillging till en storre
marknad, vilket leder till att de vid
direktupphandlingar kan gora of-
fertforfrigningar som nir ett storre
antal leverantorer. Det gynnar bade
kommunen och leverantérerna.

- Marknadsplatsen gér det mojligt
att forenkla och effektivisera be-
stillningsforfarandetiorganisation.
Visionen ir att alla bestillningar
ska kunna ske samlat i ett system, i
vilket man ocksa hanterar leveran-
torsfakturorna. Milet dr att perso-
ner som har ansvaret for inképen
och fér ekonomihanteringen ska
kunna hantera alla uppgifter via
en inging i ett gemensamt bestall-
nings- och fakturasystem. Mark-
nadsplatsen ér en viktig pusselbit i
det scenariot.

- I forlingningen riknar man med
att en handelsportal sisom Mark-
nadsplatsen skall kunna ersitta
dagens elektroniska handel enligt
SFTI-sceniarierna, vilka man upp-
lever vara for krangliga och forald-
rade.

Arbetet dr nu inriktat pa att integrera
Marknadsplatsen till workflowsyste-
met for elektronisk handel, samt att in-
formera kommunens leverantérer om
de nya forutsittningarna och vad de
kan vinna pa att ansluta sig till Mark-
nadsplatsen.

Samarbete - Avtalsarkiv

Vi nimnde inledningsvis trenden att
leverantdrerna av upphandlingssystem
genom samarbeten och integrations-
moduler utvecklar sina tjdnster och
erbjudanden f6r att kunna leverera
I6sningar som ger ett kraftfullt stod 4t
hela upphandlingsprocessen.

Ett sadant exempel édr det nya sam-
arbetet mellan Oreo och BancTec. Pri-
mirt kommer BancTecs vilutvecklade
16sning for avtalsarkiv att anpassas for
integration i Oreos upphandlings-
tjdnst. I avtalsarkivet kan upphandlare
ligga in alla inkopsavtal, s att bestdl-
laren ute i verksamheterna enkelt skall
kunna gora avrop och sedan betala
leverantoren med hjilp av en inbyggd
betaltjinst.

Pi sikt kan samarbetet fa betydligt
storre och strategiskt mer avgérande
betydelse dn si. For Oreo dr det natur-
ligtvis virdefullt att fi en stark, globalt
verkande samarbetspartner. Och Banc-
Tec fér tillgang till en heltickande 16s-
ning f6r upphandlingsprocessen, vilken
kan integreras med foretagets platt-
formar for informationssokning, elek-
troniska arkiv, drende- och bildhante-
ring inkluderande systemlosningar f6r
skanning. I forlingningen finns ocksa
mojlighet att vidareutveckla upphand-
lingsmodulerna f6r anvindning inom
det privata niringslivet.

Kent Mossheden
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Mobler for hela livet

Det drygt 60-ariga familjeféretaget Bratells ar Goéteborgs aldsta,
mest valkédnda, sjalvstandiga och fortfarande verksamma mébelaf-
far. Foéretaget drivs i dag av tredje generationen och med samma
kansla for kvalitet, kompetens och personlig service.

— Kunderna vill bli inspirerade. Det ska
vara en upplevelse att gi in i en mobe-
laffir. P4 Bratells Mobler vid Danska
Vigen ir det lite mer klassiskt med ett
handplockat mdbelsortiment som dr
snippet hogre i kvalitet och pris. Hir
riktar vi oss till en lite dldre mélgrupp
dir vi ska kunna erbjuda en stor valfri-
het och flexibilitet. Visst finns det mo-
bler som foljer trenderna hos oss men
framfor allt ska du som kund kunna
hitta mébler som inte stér i varje mobe-
laftir. De flesta produkterna dr bestill-
ningsvaror, men en del finns forstis pa
lager, berittar Karin Bratell, VD/4dgare
till ACR Design AB/Bratells Mobler
och BiBa.

Det var i juni 1946 som Rune och
Inger Bratell slog upp portarna till sin
forsta butik pa Olskroksgatan i 6stra
Goteborg. Till skillnad fran andra mé-
belbutiker fungerade Bratells i borjan
bade som butik och tapetsér, dir Runes
yrkesskicklighet kom till god anvind-
ning. Renovering av kunders mobler
var en stor del av verksamheten. Men
med Ingers drivkraft och Runes yr-
keskunskap togs steget snart in i den
moderna mobelhandeln. Bratells Mob-
ler expanderade under drens lopp och
1967 hamnade man pi Danska Vigen,
dédr man fortfarande finns kvar men i
nya lokaler. 1980 6ppnade sonen Roger
Bratell Brabo pa Backaplan, som se-
nare flyttades till Molndalsvigen, och
Sppnades 1992 BiBa pa Backa 3. Dessa
butiker drevs fram till 1998.

Nagra ar senare ateruppstod BiBa
pa Ringon.

— Hir ir tanken att det ska vara snabba
klipp for forstagangskoparen, ett alter-
nativ till Tkea. Butiken har varit iging
i 4,5 4r. Vi trycker fortfarande pé per-
sonlig service men fokuserar lite mer pa
priset. Det dr trendigt men fortfarande
ett bassortiment i storre volymer som
vinder sig till en yngre och ofta kvinn-

lig mélgrupp, eftersom det i 70 procent
av fallen dr kvinnan som viljer mébler.
Pi BiBa dr ocksi tridgirdsmobler en
viktig del av forsiljningen under som-
marhalviret. Hir forsoker vi gora vart
f6r miljon genom att inte anvinda tri
fran regnskogen i véra tridgardsmobler.
Tillsammans med fem mébelforetag i
Skane och Blekinge startades ett eget
importforetag, Mobelgruppen, som
importerar tillsammans fran tillverkare
i Asien och Osteuropa och pi si sitt
far upp volymerna. 10-15 procent av
moblerna dr vér egen design, men flera
tillverkare designar ocksa for oss. Vi sa-
marbetar ocksd med Firgab pi Ring6n
som hjilper oss med tapeter och firger,
berittar Karin Bratell.

¥Nya” BiBa - grunden till ett bra
boende

Pi BiBa hiller man nu pi att skapa en
butik med ett eget tag-med-sjilv-lager
ddr malet 4r att minst 80 procent av
sortimentet ska finnas i lager.

— I september smiller det och vi in-
viger "nya” BiBa med bra priser och oli-
ka happenings som jag inte kan avsloja
nagot om innu, siger Karin Bratell.

— Vi viljer ut alla vira mébler sjilva
f6r hela véir breda milgrupp. Eftersom
vi inte ingdr i en kedja styrs vi inte av
nigon pd hogre ort nir det giller inkop
utan kan vilja bara det vi sjilva gillar.
Ett krav dr naturligtvis bra kvalitet i
alla detaljer. Vi kombinerar god kva-
litet och bra priser med hég och bred
kompetens i mobelkunskap och skot-
selrdd samt inte minst — ett trevligt
bemotande i alla ligen, sammanfattar
Karin Bratell, sondottern som i tredje
generationen driver foretaget vidare
med milet att erbjuda "Mébler du vill

leva med”.

Arne Oster

MOBLER ©OCH INSPIRATION
-

Kafiot &r viksigt 1r méin ga av 033 oavsett sm du ir bemma, pd joblot, ph
restamrangon olber ndr da sitter pd ditt Lrvoritcals. Dot Sr kembinatiensn
¢ miljdn, don ritta maskinem, don perfokia bénblamdningen ech rost-
nimgen som il sist ger dig seakupp levolson pé din kalio, ospresso, cap-
puczino aller latle,

Vi pd Colleoploase kan kafle och vi erbjuder dig precis det du behiver
genom do bista esprosso- ech kalfemaskimomna. Vira bénblandningar
fillgodoser alla smaker, oavsett om det ameinds pd ditt komtor, faverit-
cald, din restauramg eler i hemmet. En kaifebdng dr ansprikiis — men otl
parfokt kaffo gjort pi de bista bénerna dr juviigt.

Vi glnigdm altimata njutningon sch en paus i vardagen.

n Bnﬂ‘aax;

Butik Hotell & Restaurang

Kafl'elﬁsnlngar till kontor www.coffeaplease.se Tel. 08-556 332 00




SVENSK LEVERANTORSTIDNING 7

NR 2-2007 NYHETER

i
i

Ett koncept fran ax till limpa

Den svenska byggbranschen har fatt brottats med skenande
kostnader, motsattningar och dalig kvalitet. Media har fort fram
rubriker om kartellbildningar, slarv som inneburit mégelskador och

sprickbildningar i konstruktioner.

Branschen ir traditionstyngd och kon-
servativ. Man bygger regelmissigt upp
nya organisationer av minniskor och
foretag for varje nytt projekt, dir fo-
kuseringen snarare ligger pé ligsta pris
istillet for liga kostnader.

Projekterings- och byggforetaget
Arcona AB forsoker genom sitt bygg-
koncept Lean Construction att gi emot
denna tradition och satsar pd utveck-
ling av byggprocessen, dir de agerar lite
annorlunda dn manga andra.

— Vir styrka ligger i att vara med
tidigt i processen, med arkitekt- och
tekniskt kunnande och hittar en pro-
dukt, som vi sedan ocksd bygger. Vi
tar ett helhetsitagande och dirmed ett
fullt ansvar. Bestillaren fir ett sikert
slutresultat ndr det giller pengar, tid
och kvalitet Det fir man inte nidr man
styckar upp processen och ingen har
nigot overgripande ansvar, siger Peter
Tolf, VD fér Arcona AB.

Arcona hiller under hela byggpro-
jektet ett kontinuerligt och néra sam-
arbete med utvalda projektérer och
entreprenorer och fastighetsigaren
sjalv. De utvalda projektorerna och
entreprendrerna bendmns  strategiska
leverantdrer och dr med frin projekt
till projekt, vilket ocksé sikerstiller er-
farenhetsiterforing och forbittringar.

Stora byggen och nira samarbeten
Ett exempel pa stora nybyggnadspro-
jekt dr Postens huvudkontor i Solna,
dir dotterbolaget Arkitektkontoret
BSK Arkitekter hade en stor roll.

— BSK vann en prestigefylld arki-
tekttivling med hollindska, danska,
finska och svenska arkitekter. Sedan
kan man sdga att vi i moderbolagen
vann ytterligare en tivling genom att
limna den bista hyresofferten till Pos-
ten som sedan ledde till att vi genom-
forde projektet och byggde fastigheten,
siger Peter Tolf och fortsitter:

— Virt nuvarande huvudkontor hir

Partnering:halla Ill:l - Lean Construction

o

-

pi Kungstensgatan och hela kvarte-
ret Taktickaren har vi projekterat och
byggt om. Det blev bade billigare och
gick snabbare in tidigare fastighetsiiga-
res forslag. Det blev si bra att vi flytta-
de hit sjilva. Och hela kvarteret valdes
till Arets Ombyggnad 2004.

Miljo och energi gar hand i hand
Arcona tar fram tekniska system hur
byggnaden utformas och vilka material
man kan anvinda. Alla dessa parame-
trar dr viktiga fér energihushillning.
En energisamordnare bevakar och styr
dessa frigor, si ritt samspel mellan
miljé och energi tas fram.

— Vi har dven tagit fram system for
att sikerstilla att kraven i det vi projek-
terar uppnas i den firdiga byggnaden.
Att ta lingre ansvar nir det giller funk-
tionen i byggnaden, framfor allt da nir
det giller miljé- och energifragor.

Véxande ambitionerna

— Vivill girna ha mer inslag av bestil-
lare som kréver tekniskt svara lokaler.
Vi arbetar i dag mycket med kontor,
som dr forhillandevis enkla att bygga.
Det blir storre utmaningar inom t ex
processindustri eller sjukvird. Dir har
vi mindre i dag, dn vad vi dr fortjinta
av. Vi ir vil forberedda att ta tekniskt
komplicerade byggnader.

Fastigheter 4ndras i dag med titare
intervaller 4n tidigare och de flesta vill
givetvis anpassa lokalerna till sin verk-
samhet.

— Vi tittar dven péd en teknisk 16s-
ning som vi kallar "framtidens kontor”
tillsammans med en fastighetsigare.
Vad det dr for egenskaper vi tror att
morgondagens kontor skall har for att
vara bdde 16nsamt och fungerande som
verksamhetslokaler och samtidigt vara
billigare och enklare att dndra om.

Arne Oster
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Lilian Wollroth, som driver foretaget
Qmind, dr bland annat utbildad mental
trinare vid Skandinaviska ledarhog-
skolan i Orebro, certifierad NLP prac-
titioner, Reiki Master teacher och dven
utbildad coach, dir hon genomgitt
utbildning f6r Karin Tenelius pa Tuff
Ledarskapstrining.

Mental trining Den integrerade
mentala triningen grundar sig pa 6v-
ningar i avslappning.

I ett avslappnat tillstind finns till-
gingen till de inre resurserna for att
gora en positiv férandringsprocess.

NLP (Neuro Linguistic Program-
ming) ér en teknik ddr man forindrar
tankar och beteenden genom en rad
otroligt kraftfulla 6vningar.

— Det hir ir ett mycket brett om-
rade och jag dr vildigt nyfiken sa det
ena ledde till det andra och jag har
haft vildigt stor nytta av dessa utbild-
ningar for egen del. Jag har sjilv gitt
igenom vildigt mycket i mitt liv och
fann den mentala triningen och en rad
olika verktyg som har hjilpt mig till-
baka fran en krissituation. Jag brinner
verkligen for det hir och tycker att det
ar fantastiskt att fi hjilpa andra min-
niskor att mé och fungera bittre. Si jag

naltréinin ch tank

lever verkligen som jag lir, siger Lilian
Wollroth och fortsitter:

— Milgruppen dr minniskor som har
det vildigt tufft ute i arbetslivet. Bland
annat har jag arbetat som coach och
mental trinare i ett av Sveriges storsta
omstillningsprojekt. Det handlade
bade om individuell och gruppcoach-
ing for Ericssonanstillda som blivit
uppsagda och var dven ansvarig for den
mentala triningen i projektet. Sedan
jobbar jag dven med ungdomar, dir jag
bland annat har arbetat med anorex-
idrabbade tjejer ute pd Huddinge Sjuk-
hus dir jag har viglett dem att hitta sin
sjalvbild, nigot som dr ocksé dr viktigt
for alla minniskor. I samarbete med
Trackerschool sweden har jag utarbetat
en upplevelsebaserad kurs influerad av
indiansk filosofi. Hir fir ungdomar ut-
veckla och stirka sin sjilvbild pi ett na-
turligt sitt som leder till inre harmoni
samt fi en kroppsmedvetenhet.

Vad gor en livscoach?

— Jag arbetar ocksa med livscoach-
ing, siger Lilian Wollroth.

Livscoaching édr bland annat ett unikt
samtal mellan méinniskor. En relation
dar allt fokus ligger helt pa ditt liv, oav-
sett vad det innehiller. Livsoaching fo-

T

kuserar pa din innersta lingtan att leva
ett lyckligt och meningsfullt liv — att
forverkliga dina drdmmar och ni ba-
lans i livet. Det identifierar méjligheter
och hinder samt frigér den inre driv-
kraften. Den innehaller ocksd kraft-
fulla visualiseringsévningar (NLP) som
stirker tron pi dig sjilv att nd ditt mal.
Livscoachen hiller fokus pa det som dr
viktigt f6r dig och hjilper dig framat
utifrin dina egna inneboende svar.
Erfarenheter frin kontakter med
indiankulturen

— Jag har ett "brinnande” intresse for
bade den 6sterlindska och indiankul-
turen. Har bland annat varit bosatt och
arbetat i Malaysia under 2 ar. Jag har
ocksa besokt och bott hos olika indian-
stammar inne i reservaten i Nordame-
rika. Detta har givit mig ménga nya
insikter om bade mig sjilv och andra
minniskor, siger Lilian Wollroth.

Q-Mind Basic

Lilian Wollroth har bland annat ut-
vecklat en grundkurs i mental trining
och tankens kraft dir man i flera steg
arbetar med olika verktyg for att stirka
sin sjilvbild och fir lira sig att sitta

¥ A

e il

upp bide konkreta och mentala mail-
bilder och hur man uppnar dem genom
att integrera dem mentalt. Man lir
sig ocksd att forindra negativa tanke-
monster genom att tolka yttre och inre
omstindigheter pa ett positivt sitt. Du
far ocksé lira dig hantera dina kinslor
genom att forst medvetandegora dem
for att sen anvinda dem som en resurs.

— Detta dr ingen terapeutisk kurs
och du bestimmer sjilv vad du vill
arbeta med utan forpliktelser och ana-
lyserande. Den idr 18sningsfokuserad
och ger dig kraftfulla verktyg att arbeta
med pa egen hand. Syftet dr att du ska

s kra, ersonlig uebking obh stresshanterig

fa tillging till alla dina inre resurser for
att md och fungera bittre. Du fir ett
mer medvetet férhillningssitt till dig
sjalv och din omgivning, siger Lilian

Lilian har dven tillsammans med en
forskare som heter Lena Ohlson tagit
fram ett unikt helhetskoncept som
hjdlper minniskor att dterfd livslust
och kraft som bygger pa de senaste ve-
tenskapliga rénen. Den passar lika bra i
forebyggande syfte som vid rehabilite-
ring av langvarigt sjukskrivna.

Arne Oster

Finansiellt stod till
produktutveckling
i sma foretag

Nuteks tredje programomgang har nu inletts for att starka de sma
féretagens konkurrenskraft inom programmet Produktutveckling

i sma foretag — av varor och tjanster. Bakom projektet star forra
regeringens I6ften och beslut om satsning pa sma féretag.

Beslut om stod fattas 16pande under
2007 av Nutek tills pengarna dr slut
och projekten ska vara genomférda
av foretagen senast den 15 november
2008. Programbudget dr 63 miljoner
kronor, som ska fordelas bland intres-
serade sméforetagare i hela landet.

Radgivande partnerskap

Till sin hjilp har foretagen 20 si kall-
lade radgivande partnerskap, dir bland
andra Almi ingdr som regional aktor.
Partnerskapen fungerar som Nuteks
ombud och bestir av ett nitverk av ak-
térer med inriktning mot foretags- och
produktutveckling. Partnerskapens roll
ar ocksd att informera om program-
met, att vigleda foretagen i produkt-
utvecklingen och att bistd i féretagens
ansokan om stod. Det dr ocksd partner-
skapen som tar emot foretagens ansok-
ningar om finansiellt stéd och limnar

rekommendation till Nutek f6r beslut.
De ir antingen regionala eller inriktade
pa en speciell bransch.

— Syftet med programmet ir att 6ka
mojligheterna f6r sma foretag att ut-
veckla sina varor och tjinster si att de
skapar affirsnytta och dirigenom bli
mer konkurrenskraftiga. Det hir ar na-
tionella pengar som ska férdelas och vi
kan bevilja varje projekt mellan 40 000
och 500 000 kronor, men 50 procent av
projektets finansiering maste foretagen
sjilva ga in med i form av eget kapital.
Bidraget ska ticka kostnader for kép av
externa tjinster, sammanfattar Karin
Rydén, projektledare pi Nutek. Frin
forra omgangen 2005-2006 fordelades
125 miljoner kronor till 607 olika pro-
jekt. Ndrmare information kring pro-
jektet gér att finna pd www.nutek.se

Goran Wellander

Kvalitet fran bona till kopp

- Till kontor och restauranger séljer vi de basta espressomaski-
nerna — som mal bénor och anvénder dkta mjélk till cappuccino
och caffe latte, berattar Joakim Eggenberger, VD for Coffeeplease

och Caffé Molinari.

Ungefir var femte person pa de nord-
iska kontoren dricker inte nigot kaffe
alls. Svenska min vill oftare ha espresso
medan kvinnorna hellre dricker cap-
puccino eller caffe latte.

— Véra maskiner ir alltifrin mindre
manuella till riktigt stora helautomas-
tiska espressomaskiner som serverar
over 1 000 koppar per dag. Rent his-
toriskt har Coffeeplease arbetat med
premiummaskiner som vi har silt till
bland annat advokatbyrier och direk-
tionsvaningar pd storre foretag. Sedan
har vi breddat sortimentet med flera
andra typer av maskiner frin Schweiz
och Italien, dir vissa anvinder bonor
och andra s kallade pods/kapslar samt
mj6lkpulver och kan erbjuda en kaf-
felosning av hog kvalitet till olika mal-
grupper. Vi vet att det egentligen inte
ir kaffemaskinen eller bonan som ér
det viktiga for dig, utan det dr smaken
pa det firdigbryggda kaffet. Vi garan-
terar dig en smakupplevelse utéver det
vanliga nir du dricker virt kaffe. Du
kan kopa vart kaffe, Molinari, i vilsor-
terade dagligvarubutiker. Alla har olika

smak och dirfér finns det ocksa méinga

olika sorter med olika blandningar frin
Molinari. Robustabénorna i bland-
ningarna ger en beska och desto storre
andel robusta desto mérkare crema blir
de, berittar Joakim Eggenberger.

Coffeeplease har fordubblat sin
omsittning fran 2005 till 2006. 60
procent av forsiljningen av maskiner
gir till kontor medan 20 procent gir
till restaurangbranschen och resten till
dagligvaruhandeln.

— Vi har tagit 150 bra restauranger
det senaste dret, tack vare att vi har ett
bra kaffe, en bra siljare som kinner
restaurangbranschen och kan erbjuda
Rancilio, italienska baristamaskiner
med manuella handtag, dir vi har
agenturen, siger Joakim Eggenberger.

— Forutom kaffemaskiner erbjuder
Cofteeplease ett heltickande sortiment
av kaffe och tillbehor (koppar, muggar
och glas, drickchoklad, te, chokladbitar,
skorpor, vatten och si vidare). Vi har
agenturen pa den svenska marknaden
for espressobonor frin Molinari och
har dven en egen serviceorganisation
for vira maskiner, forklarar han.

Coffeeplease har etablerat ett dot-

terbolag i Skéne, Coffeeplease Syd,
och inom ett halvir planerar man att
etablera Coffeeplease Vist. Bolaget
samarbetar med bland annat banker

(ddr man i flera fall kunnat erbjuda ett
stort antal maskiner via leasingavtal),
fastighetsbolag och arkitektbyrier for
att kunna skapa trevliga miljéer f6r en
paus i vardagen.

I framtiden hoppas man att kunna
erbjuda kaffelosningar for en storre

bredd av olika branscher.

Arne Oster
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Med 6ver 300 kunder &r Palette AB marknadsledande pa elektronisk hantering av leverantérsfakturor
med sin egenutvecklade produkt Baltzar. Anvandarvéanlighet och néjda kunder ar ett par av fram-

gangsfaktorerna.

Effektiviserar leverantors-
fakturahanteringen

Produkten kan integreras i en rad olika affarssystem och ersatter
det traditionella pappersflédet av fakturor fér kontroll och attest,
genom att distribuera underlaget elektroniskt. Baltzar &r webba-
serat och ar enkelt for alla att anvanda. Du far effektivt och snabbt
kontroll éver hela processen fran inkép till betalning och spar

bade tid och pengar.

— Vi har som fi andra foretag i IT-
branschen lyckats med att kombinera
ett anvindarvinligt system med fast
pris och leverans i ritt tid, framhal-
ler Petra Hagman, informations- och
marknadsansvarig p Palette AB.

Hon berittar att foretaget borjade
med att silja ekonomisystem och att de
efter en forfrigan om hjilp med en 16s-
ning for elektronisk fakturahantering
bérjade att utveckla ett sidant system.

— Forra aret var kanske virt bista
4r med nistan 100 nya kunder. Totalt
har vi mer 4n 300 kunder, allt frin sma
foretag till stora koncerner som Lant-
minnen. I férsta hand 4r det medel-
stora foretag, siger Petra Hagman och
fortsitter:

— De frimsta framgingsfaktorerna
f6r Palette ér att vi:

- utvecklar programvara utifrin vira
kunders behov och gor den stan-

dardiserad och generellt anvind-
bar. Pi si sitt far alla nya kunder
del av véra egna och vira befintliga
kunders erfarenheter

- levererar i tid och till ritt pris, vil-

ket ir extremt kostnadseffektivt for
vira kunder

- dr duktiga pa att lyssna pi vira

kunder och har nojda kunder en-

ligt NKI

- har en bra support

- kunderna finns i alla branscher och

allt fran smé foretag till stora kon-
cerner

- har en nira relation med kunderna

genom en aktiv anvindarférening
och att utvecklingen i systemet
sker i samrid med kunderna

- stindig utvecklar och forbittrar

befintliga produkter

— Bland kunderna kan nimnas Stena
Line och Handelsbanken. Vi har ocksi
ménga kunder inom byggbranschen da
en av véra partner jobbar mycket mot
den branschen. Ofta har foretagen ett
eget affirssystem frin bérjan som inte-
greras med Baltzar. Systemet dr mycket
anvindarvinligt. Det krivs inte si
mycket konsulttid. Det ska vara enkelt
att jobba med oss och vi har erfaren-
het av att installera systemet utifrin
kundernas forutsittningar, siger Petra
Hagman.

Baltzar siljs bade via partner och
med egen siljkir. Minga av vira kun-
der fungerar som referenser och tar
emot besok for att visa hur de jobbar
med Baltzar.

Baltzar finns i dag i totalt 33 lin-
der, frimst i Europa men dven i USA,
Sydafrika och Dubai. Palette satsar nu
pé att hitta partner utomlands och har
haft god hjilp av Exportridet for att
knyta bra kontakter i Europa.

Arne Oster

LOGISTIK OCH TRANSPORT

Politik, logistik och logik
— finns ett samband?

Sakrare logistiksystem. Béattre kundservice. Snabbare transporter.
Starkare kassafldde. Effektivare materialhantering. Pa Logistik
& Transport upplever du nyheterna som ékar din Idnsamhet och

skarper din konkurrenskraft.

Nu kommer uppféljningen av Logistik
& Transport, 2006 irs braksuccé. P
2006 ars konferens kom 1 056 perso-
ner for att ta del av det enorma utbudet
av intressanta seminarier. Konferensen
fortsitter att stirka sin position som
Nordens storsta och viktigaste inom
logistiksektorn.

Logistik & Transport — Kompetens-
forum arrangeras pi Svenska Missan i
Goteborg den 22-23 maj 2007.

En av nyheterna infér 2007 ar att
representanter frin vira skandinaviska
grannlidnder sitter med i konferens-
ridet. Deras uppgift dr att ta fram de
mest spinnande och intressanta talar-
na/moderatorerna frin respektive land.
Detta for att fi in andra erfarenheter
och frigestillningar inom logistiken
samt locka fler besokare frin vira
grannlinder. Missan 4r branschens
viktigaste métesplats, laddad med su-
verina affirsmoéjligheter. Konferensen
kommer att belysa helhetsfragor inom
logistik & transport samt ta upp ge-
mensamma frigestillningar och 16s-
ningar for branschen. Som utstillare pa
missan far du chansen att triffa manga
av de viktigaste beslutsfattarna inom
logistiksektorn i Skandinavien.

Nigra fragestillningar som kommer
att behandlas:

* Industrins krav — Regeringens at-
girder.

*Klarar logistikforetagen varudgar-
nas krav?

*Cost cutting vs. cost avoidance, ritt
frin borjan.

* Logistik i samband med interna-
tionalisering och outsourcing

*Demand chains och hur hanterar
handeln dessa.

*Sjofart och hamnar i logistikked-
jorna.

* Hallbar logistik och Peak Oil mo-
vement.

+ IT, flygfrakt, bygglogistik, kon-
trolltorn, last mile, forpackningar,

forskning

Inflytelserika besokare
Milgruppen for Logistik & Transport
ar logistikchefer och andra nyckelper-
soner med inkdpsansvar.

Utéver de direkt inkopsansvariga
vinder sig konferensen ocksé till £5-
retagsledare och andra med avgérande
inflytande pé de strategiska logistikbe-

sluten.

Snlnnel kan Inte beskrives | ond.

R 0B

Poptgino: 9020 80-0

Dirtill kommer den betydande
gruppen av starka beslutspaverkare
som finns pa en rad befattningar. I flera
branscher har inte minst de direkta
anvindarna av produkterna eller tjins-
terna en framtridande roll i besluts-
processen.

Vilkommen till tvd dagar med 16-
nande kontaktskapandProduktgrupper
Logistik & Transporttjanster

* Flygtransporter

* Sjotransporter

* Jirnvigstransporter

* Vigtransporter

* Tredje- och fjardepartslogistik

* Infrastruktur, hamnar och termi-
naler

IT
* Affirssystem / Supply Chain Ma-

nagement
* Transportadministrativa system

* Identifiering, datafingst, mirkning
och etikettering

* Mobil kommunikation

» Hardvara, fordons- och handdato-
rer

. Ovrigt

Materialhantering
* Stillage
* Hanteringsutrustning
. C)vrigt
Konsulter & Kompetens
* Konsulttjinster
* Universitet och Hogskolor
+ Ovriga utbildningar
Ovrigt
* Branschorganisationer
* Outsourcing och Bemanning
* Farligt gods
* Finansiering och f6rsikring
* Media
+ Sikerhet/Overvakning
* Tullhantering
* Handel

Arne Oster
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Budservice och distribution i framfér allt Stockholmsregionen

ar verksamheten i Solnabaserade Harda Bud AB, som med en
gemensam vaxel och ett radiobaserat trafikledningssystem
samordnar uppdragen at flera mindre akerier. Lang erfarenhet, en
lag personalomsattning och narheten till kunderna ar verksamma

konkurrensférdelar.

— Vildser det mesta nir det giller bud
och distribution upp till 10 ton. Inom
ramen for verksamheten sysselsitter
vi 18 medarbetare och 16 bilar i sex
mindre akerier. Tidigare arbetade vi
mycket med reklambyrier, men den
biten har minskat dé vi inte har cykel-
eller motorcykelbud och dessutom kan
man i dag skicka mycket elektroniskt
via bredband. Det har blivit mer och
mer paket, kartonger och pallar inom
Storstockholm och Sverige men ibland
dven utrikes, siger Bo Wikstrom pa
Harda Bud AB i Solna, ett foretag som
funnits i snart 30 4r.

Bo Wikstrom menar att det dr svirt
att konkurrera med franchisebaserade
budféretag eftersom man har ett an-
nat kostnadslige med direkt anstillda.
Franchiseforetaget sitter ett pris pa
uppdraget som ofta ligger ligre men
man kan ofta inte garantera samma
kvalitet. Och for att fi 16nsamhet for
sin egen del méste kanske franchiseta-
garen arbeta lingre tid 4n vad som édr
nyttigt och trafiksikert. Ett problem
som dven finns i taxibranschen dir man
undersokt hur linga arbetspass paver-

kar forarnas forméga.

Kunderna fir man oftast genom
rekommendationer frin tidigare och
dterkommande kunder inom ett spek-
trum av branscher.

— Hérda Bud iri forsta hand en lokal
distributér inom Stockholmsomradet
dven om kundféretagets huvudkontor
kan ligga nigon annanstans. Vi lever
pa att jobba nirmare kunderna dir vi
kinner dem och vet vad de skickar.
Kunderna kinner ocksi oss di vi har
haft en liten personalomsittning under
aren och de har stort fortroende for oss.
Det ir alltid roligare att ha en kund
som man kan ha en dialog med och
som uppskattar var erfarenhet och vér
lokalkinnedom for att 16sa uppdragen
pa bista sitt, forklarar Bo Wikstrom.

Gemensam vixel

— Med en gemensam vixel kan
vi hjilpa till med telefonservice och
planering dt mindre dkerier som inte
ar tillrickligt stora for att ha en egen
vixel. Var vixelpersonal har erfarenhet
frin verksamheten ute pi filtet, vilket
ir ett mdste for att trafikledningen
ska fungera si bra och flexibelt som

T

mojligt. Vi dr 6ppna for diskussioner
med intressanta nya samarbetspartner,
dkerier som har en inriktning och en
kvalitet som vi kan std for. Tanken dr
att kunna bygga upp en dkeriverksam-

Business Assurance
Partner

LRQA
Messure the Difference o

wrarelrgase & infollrga.e= » tlefon o46 31 2

Tel: 08-798 56 00

Pz 089-3 50 57
E-poets codaniibodicampunier 2 wawbofloanaris

het med 50-60 bilar i framtiden for att
kunna bli en aktor som édven kan prata
med storre kundforetag. Om det inne-
bir att vi flyttar till nya lokaler och gor
andra investeringar for att forbittra

verksamheten i samarbete med andra
dterstar att se, siger Bo Wikstrom.

Arne Oster
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Produkter som stoppar tjuvar

AB Svenskt Sakerhetssmide i Alta tillverkar inbrottskydd men dven en hel del annat inom
svets och smide. Leif Johansson arbetade som rérsvetsare och rérmontér innan han fér 16
ar sedan startade med tillverkning av sakerhetsgrindar och fonstergaller. Kunder ar foretag
och privatpersoner.

— Alla vira sikhetsprodukter dr matt-  ra galler om man till exempel vill ha en

bestillda och mycket gir pi rekom-  utrymningsvig i samband med brand. | ﬁ 0 il
mendation. Vi tillverkar ingenting och  Dessa ir forsedda med lis och dr dyrare ‘ L
ligger pa lager utan det ér bara tillverk-  dn de fast monterade gallren. e - e
ning efter bestillning. I dag har vi sju- Materialet man anvinder ir oftast cm B el I — r‘;— _ﬂ
itta lissmeder som vi tillverkar, siljer  vanligt handelsstal medan stingerna ar Y [ n h 3

och monterar inbrottsskydd till. Andra  tillverkade av komprimerad axel som ir
kunder dr ett par elfirmor, ja det alla  ett vildigt hallbart material. i L ] B
moijliga, berittar Leif Johansson. — Det ir egentligen vanligt handels- A B SVE ns I.( t SCI 1{ = h ets Smi d e

— Men det ir ju inte allt vi gor. Jag  stil som dr valsat si att det blir lite
tror att det dr betydligt mer dn 50 pro-  styvare, forklarar Leif Johansson. Vi
cent som dr annan tillverkning dn just  samarbetar ocksd med kollegor i bran-
inbrottsskydd, tilligger han. schen som arbetar med aluminium och

rostfritt.

i
"
Sikerhetsgaller i klass Il 4 |
Godkinda las, dorrar, galler, gallergrin-  Pressade leveranstider
dar och andra mekaniska skydd gér det  — Ibland dr det knepiga problemlos-
svérare for tjuven. ningar, men oftast 16ser det sig, och ib-
— Vira sikerhetsgaller ér tillverkade  land dr det saker som folk vill att man
efter en viss norm och testade i klass  ska gora som nistan inte dr genomfor- e
IIT (den hogsta nér det giller galler) av  bart, siger Leif Johansson. Men annars
Svenska Stoldsskyddsforeningen. Men  dr det nog leveranstider som dr jobbi-
vi tillverkar dven galler efter kundens  gast. Nir folk vil har bestimt sig att de
onskemil och i samrid med kunden. vill ha nigonting sa vill de ha det pa en
Man vill kanske ha ett speciellt utse-  ging. Det kan droja kanske en manad
ende eller anpassning till miljon dir det  innan de hor av sig och dé vill de ha det
ska sitta. Ofta dr det si att vi rekom-  pé négra dagar. Dd ordnar vi det oftast
menderar vad som fungerar eller inte  dven om det dr pressat.
fungerar, siger Leif Johansson.
Fonstergaller ir vanligtvis fast mon-
terade men det finns dven Sppningsba- Arne Oster
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Nu finns alla méjligheter till
ett gott brandskydd i Sverige.
Systematiskt brandskydds-
arbete innebér att ta ansvar
fér brandskyddsarbetet i den
egna organisationen. | princip
betyder det att se till att géra
allt som gar for att férhindra
att det bérjar brinna. Foér att
lyckas med det behdvs en
standigt pagaende process dar
kunskap, dokumentation och
uppféljning sétts i fokus.

Genom att definiera ansvarsrollerna
och ge minniskorna i verksamheten
utbildning och information i brand-
skyddsfragor, kan man skapa en orga-
nisation som hanterar brandskyddet
pa ett effektivt och forebyggande sitt.
Kunskap ger motivation och 6kar med-
vetenheten om risker i verksamheten.

Lagen om skydd mot olyckor (SFS
2003:778) har gjort de svenska foreta-
gen mycket mer medvetna om de risker
som finns. Men eftersom kunskapen
om lagen dr dilig, kommunernas arbe-
te med information och tillsyn inte dr
tillrickligt och brandskyddsfragor inte
alltid prioriteras sker ingen pataglig
forbittring av brandskyddet. I synner-
het di det saknas ordentliga riktlinjer
for privatpersoner i deras hem.

Exit Systems arbete ut mot foretag i
dag fungerar pi ett vildigt smidigt sdtt
med ett enkelt femirigt serviceavtal
som ger kunder all den information och
support som behdvs for att kunna f6lja
alla sikerhetsregler gillande brandrisk.

— Exit Systems produkter ska sti-
mulera utvecklingen till ett sikrare
Sverige och 6kad sikerhet for bada
hem, offentlig miljé och industri. Exit
Systems kommer aktivt att medverka i
den forindringsprocess som sker inom
systematisk och férebyggande brand-
sikerhet. Exit Systems 4r medlemar i
Svenska Brandsskyddsféreningen och
vira brandsikerhetsprodukter ir de
biast klassade pa den svenska markna-
den. Vi prioriterar kvaliteten hogre dn
allt, for att alla kunder ska kinna sig
sikra, siger VD John Eddy Pedersen
och berittar vidare:

— Vi arbetar med tvd marknads-
ledande leverantdrer. Presto i Katri-

neholm ir marknadsledande nir det
giller brandskyddsutrustning som pul-
verslickare, skumslickare, sprinklersys-
tem med mera till foretag och privat.
Scando i Visteras tillverkar utfillbara
riddningsstegar och har under arens
lopp levererat atskilliga tusen stegar
till Norge och Tyskland medan forsilj-
ningen i Sverige under samma tid varit
mycket sparsam di produkten i stort
sett varit okind.

Scando riddningsstegar

I Norge har man i méinga ér silt ut-
fillbara rdddningsstegar direkt till
konsument genom uppsokande for-

siljning, pd samma vis som man i dag
framgangsrikt siljer larm i Sverige.
Detta har varit méjligt di medvethe-
ten gillande brandsikerheten har 6kat
markant, tack vare det Norska brand-
forsvarets gedigna information, en
medvetenhet som dessverre dnnu inte
finns i Sverige.

— Exit Systems kommer att jobba ef-
ter den framgangsrika norska modellen
nir det giller forsiljningen av Scandos
riddningsstegar pd den svenska mark-
naden. Produkten ir certifierad av SP
Sveriges Provnings- och forskningsin-
stitut, forklarar John Eddy Pedersen.

Stegen monteras pd husfasader och
ansluts till fonster eller balkonger for

att fungera som extra utrymningsvig i
hindelse av brand. Oppna fonstret, dra
ut en sprint och kldttra ner. Det gir pa
nagra sekunder. Skulle stegen anvindas
f6r annat behov dn utrymning och man
vill klittra frin marken upp pa stegen,

si kan utldsningssprinten flyttas till
stegens nedre del. Den kan dé ocksa 13-
sas sd att endast en behorig person kan
anvinda stegen.

Arne Oster

Vad hander nar olyckan ar

Forsta hjalpen ar i det narmaste ett begrepp som har funnits sa
lange manga av oss minns. Men hur manga vet vad som ska goras
nar olyckan ar framme. Och framfor allt vad som behdvs.

— Vi har sett att det finns ett "hil” pa
virldsmarknaden, dir en ny typ av pro-
dukt skulle fylla upp, siger Frank To-
bin, VD och dgare av Tobin AB.

Foretag tillhandahaller produkter
fran det att en olycka intriffar till att
professionell hjilp kommer och har
specialiserat sig pa Forsta Hjilpenut-
rustning for arbetsplatser — allt frin det
lilla med dock viktiga plastret i alla for-
mer och firger, till kompletta vilrums-
utrustningar.

Tobin AB ir ett svenskt familjefore-
tag som startade 1965. Som ett av de
storsta foretagen i branschen med 38
procent av marknaden, samarbetar man
i dag med en rad foretag, myndigheter
och organisationer.

— Det kan vara allt frin kirnkraft-
verk till ett dagis eller bygge. Bara det
ar en arbetsplats, siger Frank Tobin.

Mobil hjalp kommer alltid fram
Med sitt breda produktsortiment, lainga
tid i branschen och erfarenheten av
olika arbetsplatser, hoppas man nu att
“halet” pa virldsmarknaden ska kunna
fyllas upp.

— Det dr en produkt som ir fullstdn-
digt mobil och kan dras 6ver stock och
sten med sina terringhjul. Det dr en
komplett akutvagn, som gér att anvin-
da om olyckan intriffar, oavsett vad det
dr for typ av skada, siger Frank Tobin.

Akutvagnens boxar innehller all
tinkbar utrustning for Forsta Hjilpen

utifran varje enskild kunds krav, och ir
dessutom vattentita och stotsikra.

- En sadan hir typ av samman-
sittning finns inte pa virldsmarkna-
den har vi forstatt. Ta till exempel en
olycksplats. Dir har riddningsmanska-
pet ofta med sig separata viskor med
material och far kanske springa fram
och tillbaka mellan olycksplatsen och
transportbilen. I det hir fallet tar man i
stillet med sig akutvagnen och fir med
sig allt pd en ging, siger Frank Tobin.

En skyddande firvaring
— Det finns dven ett forvaringsskap for
vagnen, som dr nistan tvd meter hég
och viger 6ver 200 kg, sa det ir en pjis
som sikert far vara i fred, siger Frank
Tobin.

Sképet dr forsett med virmare om
det skulle std pa en frostkinslig plats.
Om nigon 6ppnar luckan sitts ett larm

framme?

iging. Dels i syfte om nigon okynne-
soppnar skipet, men framfor allt om
nigon behoéver vagnen, si vicker lar-
met uppmirksamhet pa hjilp.

Pi samma sitt som livbojar pa bad-
platser, kan Akutvagnen placeras ut i till
exempel shoppingcenter eller temporirt

pa festivaler och idrottsevenemang
— Vi riknar med att behovet av den-
na utrustning kommer att véxa, avslu-

tar Frank Tobin.

Arne Oster
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Export skapar tillvaxt for
sma kunskapsintensiva

tillvaxtforetag

Sveriges kunskapsintensiva tillvaxtféretag fortsatter att utvecklas mycket bra.
Under hésten har féretagens omsattning och resultat forbattrats kraftigt och de
bedémer att den utvecklingen fortsatter under vintern. Till stor del ar det export-

e —— —

Specialig’t e°1 driftsdkra

elanlaggningar

EKAB Elkraftservice AB ér ett féretag som har specialiserat
sig pa service och forebyggande underhall av stallverk och

transformatoranlaggningar.

Innehavare av en elanliggning ansvarar for att £6-
reskrifters krav pd sikerhet for person och egen-
dom uppfylls. EKAB itar sig dessa uppdrag for
hégspiningsabonnenter i Stockholm med kring-
kommuner. Foretaget har i dag cirka 240 service-
avtal tecknade.

EKAB startades 1979 och har i dag kontor i
Saltsjo-Boo med 15 anstillda varav 12 ér service-
tekniker eller ingenjorer.

Service och forebyggande underhall

— I fo6rsta hand sysslar vi med service och forebyg-
gande underhill av stillverk och transformatoran-
liggningar och dven kringutrustning. EKAB utfor
revision och kontroll av hég- och lagspinnings-
brytare, transformatorer, batterier, relder, larm
samt all 6vrig utrustning i kundens stillverksan-
liggning. Vi har jourservice i hela Storstockholm
ddr nio av vira medarbetare arbetar pa ett rull-
lande schema. Kunder ir storforbrukare av el som
exempelvis sjukhus, industrier, likemedelsforetag,
hotell och stora fastigheter. Hela kvarter kan vara
forsorjda av en anliggning och vi fungerar di som
eldriftansvarig for hogspanningsanliggningen. Vi
ser till att person- och driftsikerheten fungerar i
anldggningen, berittar Carina Wiidh pi EKAB
Elkraftservice AB.

— Komplettering och ombyggnad ir en min-
dre del av verksamheten. Nir vi far forfragningar
om nymontage, som vi inte sysslar med i dag, har
vi samarbetspartner som vi rekommenderar, siger

Carina Wiidh.

Termografering
EKAB har kvalificerade och certifierade termo-
graforer med ritt kompetens for att utfora virme-
mitningar pa elektriska anliggningar.

— Genom termografering av elanliggningen
ndr den dr i drift kan felen upptickas tidigt och

i
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allvarliga varmgingar med risk for driftstopp kan
undvikas, forklarar Carina Wiidh.

Elkvalitet

Dagens utrustning och apparater kriver hog el-
kvalitet f6r en siker funktion. EKAB har modern
utrustning for nétanalyser och kan normenligt
mota alla forekommande elkvalitetsparametrar.

— Tack vare datoriseringen har kinsligheten
for driftavbrott blivit mycket hogre ute hos fore-
tag och industrier. Vara uppdrag nir det giller att
mita och analysera elleveranserna har okat i antal
de senaste dren. Vi har utrustningar som vi app-
licerar pd anliggningarna och som miter dygnet
runt. Vi har tvd ingenjorer som ir jitteduktiga pa
att analysera resultatet och kan da ge en rekom-
mendation pa nédvindiga dtgirder. Kostnaden for
en energianalys dr marginell i férhillande till de
kostnader ett driftstopp eller trasiga maskiner kan
orsaka, berittar Carina Wiidh.

Snabb service

— I samband med avregleringen sig energiverken
att de kunde knyta kunder till sig genom att er-
bjuda service, men EKAB okar trots detta fortfa-
rande andelen pd marknaden tack vare snabbhet i
organisationen samt ling erfarenhet med en befist
kunskap i foretaget. Snabb service dr viktigt, vi har
en instillelsetid pA max en timme dygnet runt, dret
runt for véra jourkunder, siger Carina Wiidh.

— Det dr mycket trevligt att bedriva serviceverk-
samhet. Har kunden problem och fir snabb hjilp
sa blir det en n6jd kund, det dr mycket positivt for
bide kund och oss. Vi har valt att utveckla oss i en
smal nisch med hog kvalitet pa vara tjinster. Folk i
branschen vet detta som ocksé ger en trygghet for
kunden, forklarar hon.

Arne Oster
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marknaderna som skapar tillvaxten.

Detta visar Industrifondens och CONNECTs
senaste Entreprenorsbarometer, som for arets
fjirde kvartal visar sitt hogsta indexvirde nagon-
sin.

Entreprendrsindex nidde i november den
nya rekordnivin 47 mot 45 i augusti 2006, vil-
ket innebir att index har okat fjorton kvartal i
foljd. Entreprendrsbarometern 4r en under-
s6kning som genomférs av Industrifonden och
CONNECT Sverige. Den omfattar drygt 400
svenska kunskapsintensiva tillvixtforetag i olika
branscher.

Det dr deras samlade bedémning av konjunk-
turldget som ligger till grund for Entreprendrs-
index.

Hogst tryck i Stockholm
Konjunkturen f6r de kunskapsintensiva till-
vixtforetagen dr for femte kvartalet i foljd star-
kast i Stockholm, vilket till stor del 4r en f6ljd
av miénga nyanstillningar i dir under hésten.
Den frimsta orsaken till 6kningen av det totala
Entreprenérsindexet under hosten ér den starka
utvecklingen av foretagens genomsnittliga re-
sultat och omsittning. Storst har 6kningen varit
bland féretagen i Nord- och Vistsverige.
Foretagen bedémer ocksd att forbittringarna
i omsittning och resultat kommer att fortsitta
under vintern.

Exporten viktig

Trots att de flesta foretagen i Entreprendrsindex
dr sma och relativt nystartade ér tre av fyra redan
aktiva pA EU-marknaden utanfor Norden. Hilf-
ten av bolagen ér nirvarande i USA samt pa de
asiatiska marknaderna.

Efterfrigan frin EU-marknaden bedéms vara
stark eller mycket stark av tvé tredjedelar av £6-
retagen.

Efterfrigan frain USA och Asien bedéms som
nistan lika stor. Efterfrigan frin den svenska
marknaden ir ligre, vilket tyder pa att de relativt
sma kunskapsintensiva tillvixtforetagen (54 pro-
cent har firre 4n 5 anstillda) mycket tidigt och
framgangsrikt riktar in sig pa export.

Medicinbranschen tappar fart

Under de tvé senaste dren har medicinbranschen
inte foljt med den positiva utvecklingen. Frin att
tidigare ha varit klart ledande bransch ér utveck-
lingen nu svagast dir. Istillet dr det I'T och dven
gruppen “annan bransch” bestiende av tjinster,
handel, media och underhillning som visar hogst
tillvaxt.

Goran Welander

Rapport ur Smaforetags-

barometern

Ljusa framtidsutsikter inom uppdragsverksamhet, partihandel, elektronik- och

tillverkningsindustri

En sammanfattning

* Konjunkturen for Sveriges smiforetag
fortsitter att forbittras. Den samlade kon-
junkturindikatorn — som ir summan av net-
totalen for sysselsittning, omsittning och
bestillningar — steg till 120 fran 105 i virens
undersokning. For ett ar sedan var indika-
torn endast 89.

* Smaforetagen dr optimistiska om att
konjunkturen  stirks  ytterligare  un-
der aret som kommer. Konjunkturindi-
katorn vintas stiga till 125. Konjunk-
turtoppen dr siledes inte nadd.
Sysselsdttningen har ljusnat nagot och net-
totalet har stigit till 16, jamf6ért med 13 i
virens undersokning. Om ett dr bedémer
foretagen att nettotalet har stigit till hela 28.
Da kommer en tredjedel av landets smafore-
tag ha okat sin personal om forvintningarna
infrias.

annu

Lonsamheten har forbattrats och inom ett ar
vintas nya vinstrekord sittas. Den starka efter-
fragan bide pa exportmarknaden och pi hem-
mamarknaden bidrar ocksd till att fler foretag
vintas kunna hoja sina forsiljningspriser.

* Det starkaste konjunkturliget finns inom
uppdragsverksamhet och tillverkningsin-

dustri, medan utvecklingen ir svagast i ov-
riga privata tjinster som tappat mark jim-
fort med vérens starka position. De ljusaste
framtidsutsikterna aterfinns inom uppdrag-
sverksamhet, partihandel, elektronik- och
tillverkningsindustri.

* Foretag med slutkunder bland andra svenska
foretag har det starkaste konjunkturliget for
nirvarande, men inom ett ir bedomer fore-
tagen med slutkunder pa exportmarknaden
att de har dtertagit sin tidigare ledningspo-
sition.

* Drygt sju av tio sméféretag ser goda mojlig-
heter att expandera. Det ir en uppgang jim-
fort med i viras. Det viktigaste tillvixthindret
dr arbetskraftsbrist, foljt av arbetsritten/re-
gelverket och oviljan att vixa. Féretagen har
ofta brist pa specialistkompetens, och bland
foretag med fa anstillda dr behovet av lite
bredare kompetens ocksd mycket tydligt.

Smaforetagsbarometern produceras i samverkan
mellan Swedbank och Foretagarna. Undersok-
ningen omfattar drygt 4.000 foretag 6ver hela
landet med 1-49 anstillda. Intervjuerna har ge-
nomforts av Research International (fd Sifo).

Goran Welander



Automation
Produktion
Produktivitet

Tekniska
Massan
2007

Tokmysia Massan 2007

D clika swlehingama arangeras | sam-
arbete med ledands organisationsr som
ockes bidrar rmesd seminarier dbr folkus
ligger pé bundesss, forskmning och framtid,

I tedni

Forum fir Produftutvechding
Skdrande Beabstning

¥orityg

Hriahtiv Plathearbatring
Sammanfogring

Montering

Logistics

Oriftsdker Produftion & Undarfdalf
Fackmassa — dldersgwine 18 &

Talwnision Mllssen resd dryglf 35 0] bediers ph e degey i Bonders st tillging 1l Mo nidkggersds isbndemkdon och oy uistiisms som hilter
beafiiis achmdsss M mhivin Dat i hir du miter beslutafstians frin e losigrupper.
méngs niile amikden nas mmhusirin P Norders | siersds fsolniises B¢ imhoririn gfr du koniveis o,
hisr in 38% v Inaikars i VI oy ha snan dewin belaining och riiffer e lancyuppes och fir iepislion och il sit oeitts i agna
pd Bra frots niees v 1 ov 4 bedioes diald delskiige ileahs on ip. v sresris Meningee. Hilr hitter irchstrifiraiagen sina varhipy B ait s So
dems v leriniet acked e | Hipprossen och slolls Bps ey Breelh Enlorrenshrefion, hifs precduloiviteten och i slutineien bahdlls neh utveekis
kfip ir ptt rexinlviscls av ca 3 mijosy SEL min proculdion | Serpga
Pl Tl inlen s 2700 ¥ 1ot veclsier ¥ ferrert "Progs kiics #ir Brecpe™
e M vililige orevlsien mom proculutecking, chetinll aomelion, preoduls Bolbe dis plaks ll Kosrbelelis:
fian ach logetik. s Denisd Anclersmon, GETAR 44 B3, denial sndessanil stofer.mn
Hilr hitiew resn det byada och helticrsds uiurist s pichkier och indge @ Loka Peulsson, 08-748 44 37, iniis pessis sonilsiofsr. s
Baninger Wy hiltim poduldivitet och lonlurmenalosll, Desutom genoe B s« Gunner bgeratal, (3740 43 X1, perneriggenciabideiofsir.sn
hilnnsna baadd ach rmehill uppaleitss bids sv heefiouns s Vilharerms HIi Talnisdos il 20071

&

Telhiska Misean'

A ek, Towhripel Folr
) Skl iams 18-10 aleivr 20T

www.tekniskamassan.se




SVENSK LEVERANTORSTIDNING

NR 2-2007

Abus presenterar nya
kattingtelferprogram

ABUS tar nu ett stérre grepp om marknaden med ABU Compact, som har ett

stort utnyttjandeomrade med brett produktprogram.

— ABUS kittingtelferprogram bevisar bide
styrka och mangfald med hog servicevinlighet.
Lyftkapacitetsomridet ér frin 80 kg upp till
4000 kg. For varje sorts lyftarbete erbjuder
detta program en losning, vare sig det giller
stationdrt lyft, manuell eller motoriserad tel-
ferdkning. Mojlighet finns att fi kittingtelfer
med radiostyrning typ ABUS Mini-RC. si-

Kransystem AB.

ger Tony Wittgren Marknadschef pi ABUS

— ABUCompact GM2 har lyftkapacitet
mellan 80-630 kg och lyfthastigheter frin 3
m/min upp till 20 m/min. ABUCompact

GM4 har lyftkapacitet mellan 250-1250 kg
och lyfthastigheter frin 4 m/min upp till 20
m/min, ABUS Compact GM 6 Lyftkapacitet:

Lyfttech.

frain 630 kg upp till 2000 kg och slutligen
Med ABUCompact GMS8 intar ABUS en
ny marknad di denna nya serie har lyftkapa-
citet upp till 4000 kg. Lyftkapacitetomradet
ir 800-4000 kg och lyfthastigheter fran 4
m/min upp till 20 m/min, berittar berittar
Magnus Romgren, serviceansvarig/siljare for

——

's

Pia DellaMonro

Fortsatt hogkonjunktur i landet

Anders Rune, chefekonom pa Teknikforetagen, berattade pa Elmia
Days For Industry om ekonomin for féretagen i Sverige under det
forsta kvartalet 2007. Gar vi mot en 6verhettning eller inte?

Teknikforetagen har nu sammanstillt
sin forsta analys av verksamheten och
ekonomin for medlemmarna. De 502
foretagen inom de olika industribran-
scherna och leverantorsgrupperna i
analysen siljer totalt for 600 miljarder

varje ir. Av detta gir 77 procent pé ex-
port.

— Orderliget ir fortsatt starkt bland
foretagen, men samtidigt skiljer det sig
dramatiskt mellan olika branscher. Le-
verantorer till tele- och elektronikin-

dustrin har ett svagare lige 4n bilsidan,
som presenterar nya modeller och ser
en okning pa ordrarna. Totalt sett jim-
nar det dock ut sig, siger Rune.

For maskinindustrin dr liget bra pa
exportsidan, men négot simre hemma.
Det samma giller fér exempelvis in-
strumentindustrin. Metallvaruforeta-
gen har dimpad export, men det gar
bittre i Sverige. For bilindustrin di-
remot, bide vad det giller personbilar

och lastbilar, gir det bra, och det firgar
av sig pa leverantorerna.

Vi befinner oss i en hogkonjunktur,
samtidigt ligger kapaciteten pd ungefir
50 procent och det giller att satsa for
att klara av framtida lagkonjunkturer,
menar Anders Rune. Det som kanske
r mest orovickande ir de liga inves-
teringarna i forhallande till den goda
ckonomin. En situation som tidigare
inte uppmitts i liknande analyser.

LML BRALITEE

ELMIA DAYS FOR INDUSTRY

T | w .,.i

— Det pratas mycket om rekryte-
ring, men det gir dndé generellt bra att
fi tag pa kvalificerad arbetskraft dven
om det finns en brist som miste 16sas.
Ska man dra nigra generella slutsatser
av var analys maste kab man sdga att
vi har en hégkonjunktur utan nigon
overhingande risk for Gverhettning,
forklarar Anders Rune.

Pia DellaMonro

Seminariet "Robot Till Tusen”
— robotar allt vanligare

Investera i robotteknik och 6ka produktiviteten med upp till 20

procent.

- Vi vet att de sma och medelstora foretagen kan spara stora
pengar med automatisering, séager Lars Goran Eriksson pa Ro-
botdalen, som pratade om automatisering med robotteknik under

Elmia Days For Industry.

Robotdalens projekt "Robot Till Tu-
sen” arbetar for att 6ka konkurrenskraf-
ten hos sma- och medelstora foretag i
Milardalsomradet. Det sker genom att
ge kunskap om och hjilp med forstu-
dier om flexibla robotiklésningar. Hit-
tills har projektet analyserat 80 f6retags
mojligheter till automatisering och av
dessa har mer dn 50 procent antingen
investerat eller planerar att investera i
robotutrustning.

— Investeringarna i regionen till
foljd av”Robot Till Tusen” kommer att
uppgé till mer dn 100 miljoner kronor
med en bestiende produktivitetsok-
ning pd mellan tio och tjugo procent
och resultatforbittringar pid mellan
30 och 40 miljoner kronor, siger Lars
Goran Eriksson, delprocessledare for
Industrirobotik i Robotdalen.

&% Q

ABUS SYANGKRANAR — GER EN EFFEKTIV ARBETSPLATS

— De som investerar och utnytt-
jar robottekniken fullt ut fir myck-
et positiva ekonomiska effekter.
P missan Elmia Days For Industry i
Jonképing den 6-8 mars holl Robotda-
len ett seminarium med samma namn
som projektet.

— Att Robotdalen viljer att engagera
sig pa missan kinns som en kvalitets-
stimpel. Deras seminarier ér attraktiva
och vilbesokta, siger Johan Ingemans-
son, projektledare for Elmia Days For
Industry.

Konkreta exempel i fokus

Seminariet hade en konkret inriktning.
Genom exempel pé lyckade praktiska
16sningar belyste seminariet vikten av
en effektiv och automatiserad produk-
tionsprocess och hur detta kan hjilpa

sma och medelstora foretag.

— Automatisering ir nodvindigt.
De svenska teknikforetagen stir for
hilften av Sveriges export och ir
svir att ersitta. Darfor dr det oerhort
viktigt att vi skoter om foretagen
och hjilper dem att utvecklas, si-
ger Lars Goran Eriksson, som ocksa
var ansvarig for seminariet pd Elmia.
Flexibel produktion, korta leveransti-
der och ofta mindre serier ir de mindre
tillverkande féretagens signum. For att
vara konkurrenskraftig i en globalise-
rad affirsvirld ar flexibel automatise-
ring med robotik i méinga fall en bra
16sning.

— Robotik ir ett utmirkt verktyg for
att uppnd konkurrenskraft. Och det
handlar om mer én sjilva roboten, det
handlar ocksi om flexibilitet i fixturer,
gripdon och logistiken kring robotut-
rustningen. En anpassning av konstruk-
tionen av den produkt som tillverkas si
att den limpar sig for robotautomation
kan ytterligare 6ka produktiviteten,
menar Lars Goran Eriksson.

Arne Oster

Produktivitet i fokus och ”ratt”
besokare pa Days For Industry

God  produktivitet dr avgdrande
for att svensk industri ska lyckas i
den globala konkurrensen. Den te-
sen har 16pt som en rod trid ge-
nom drets Elmia Days For Industry.
Utstillarnaverkaréverensomattdetvarit
brakvalitet pi besokarnavid drets missa.
Pi Elmia Days For Industry samla-
des fyra missor under ett tak: Elmia
Motek, Elmia Qualitec, Elmia Tool
och Elmia Ytforum. Alla har de en
gemensam nidmnare: produktivitet ir
en oOverlevnadsfaktor for att lyckas i
den globala marknadsekonomin. Ut-
stillningar, seminarier och aktiviteter
under missan har alla pé ett eller annat
sitt handlat om smarta 18sningar for
att 6ka produktiviteten och 16nsamhe-
ten i svenska foretag.

— For att svenska foretag ska overleva
giller det att investera i produktions-
tekniska losningar som automatiserar
och 6kar produktiviteten, siger Johan
Ingemansson, projektledare for Elmia
Days For Industry.

— Glidjande nog visar en enkit som
gjorts pa uppdrag av Elmia Days For
Industry att ndra 80 procent av de till-
fragade foretagen planerar sidana in-
kép inom de nirmaste tre aren.

En annan framgingsfaktor som lyfts
fram under arets missa dr kompetens-
frigorna. Bland annat presenterade

Fakta

Utstallare: 174

Besodkare: 4007

Deltagare, konferenser: 487

Teknikforetagen sin nya rapport "Rap-
port frin verkligheten — utbildning for
konkurrenskraft”, dir kompetens och
utbildningsfragor lyfts fram.

— Det finns farhagor angiende re-
kryteringen till foretagen och bristande
intresse bland ungdomar. Grundskolan
miste arbeta med attityder for att visa
hur spinnande det dr med matte och
naturvetenskap, siger Johan Ancker,
chef f6r Industriell utveckling pd Tek-
nikféretagen.

De flesta utstillare vid drets Elmia
Days For Industry verkar mycket nojda
med kvaliteten pd besokarna.

— Kunderna vi triffar ar vildigt
konkreta, de har ett tydligt mal med
sitt besok hir. En fordel med att det
inte d4r en si stor missa dr att vi helt
enkelt har mer tid f6r varje besokare,
vilket leder till att vi fir bra resultat i
form av konkreta affirer, sdger Anders
Thorngren pa Festo.

Arne Oster
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Fackmassan for automation, produktion och produktivitet

Tekniska Massan med drygt 25 000 besokare pa fyra dagar och ett
heltdckande utbud av produkter och fardiga I6sningar fér auto-
mation, produktion och produktivitet &r Nordens mest besdkta

fackmassa for industrin.

Det ir hir du moter beslutsfattarna frin
miénga olika omrdden inom industrin.
Mer 4n 30 procent av besokarna ar
VD eller har annan ledande befatt-
ning och pa forra drets missa var tre
av fyra besokare direkt delaktiga i
beslut om kop. Av dessa var flertalet
ocksd inne i kopprocessen och skulle
kopa eller foresla kop for ett med-
elvirde av cirka tre miljoner kronor.

Produktion for Sverige”
P4 Tekniska Missan 2007 — den 16-19
oktober — utvecklas temat "Produktion
for Sverige” med fler viktiga omriden
inom produktutveckling, industriell
automation, produktion och logistik.
Hirhittar man detbreda och heltick-
ande utbudet av produkter och firdiga
16sningar for bittre produktivitet och
konkurrenskraft. Dessutom genomfors
ettomfattande seminarieprograminrik-
tat pa kundcase, forskning och framtid.
Missans bredd och innehéll upp-
skattas bide av besokarna som fir
tillgang till flera nirliggande teknik-
omriden och av utstillarna som hittar
nya kundgrupper.
P4 Nordens ledande fackmissa for in-
dustrin gor du konkreta affirer, triffar
nya kundgrupper och fir inspiration
och idéer att omsitta till egna smarta
16sningar. Hir hittar industriforeta-
gen sina verktyg for att kunna oka
konkurrenskraften, héja  produkti-
viteten och i slutinden behilla och
utveckla sin produktion i Sverige.

Omraden Tekniska Méassan 2007:
* Industriteknik
* Forum f6r Produktutveckling

* Skirande Bearbetning

* Verktyg

* Effektiv Plitbearbetning
* Sammanfogning

* Montering

* Logistics

* Driftsiker Produktion & Under-
hall

De olika avdelningarna arrangeras i
samarbete med ledande organisationer
som ocksd bidrar med seminarier dir
fokus ligger pa kundcase, forskning
och framtid.

Montering - en ny avdelning
Effektiv produktion ir nyckeln till
framging for svensk industri och i
detta idr konkurrenskraftig montering
en viktig faktor.

Pa Tekniska Missan 2007 arrang-
eras en ny avdelning f6r Montering i
samarbete med IVF och Svenskt Mon-
teringsforum.  Omradet presenterar
system och hjilpmedel f6r manuell och
automatisk montering av produkter i
spannet 5-500 kg totalvikt samt utrust-
ningar for materialhantering, matning,
transportering med mera.

Efter nagra 4r med svaga insatser
inom forskning och utveckling nir det
giller montering har trenden vint. Un-
dersokningar visar att det finns stora
vinster att himta genom effektivare
montering och foretagens kunnande
om produktionsteknik okar i takt med
efterfragan pa nya produkter och forfi-
nade system f6r montering.

— Vi har tappat i konkurrenskraft
och har i dag en genomsnittlig produk-
tivitet inom montering pa endast 40-
50 procent, forklarar Bjorn Langbeck
pa IVF och Svenskt Monteringsforum.

Ledande nationer ligger betydligt ho-
gre, men det finns dven enstaka svenska
foretag som har en produktivitet pa
runt 80 procent. En forindring dr dir-
for nodvindig och pa missan riknar
vi med att kunna visa exempel pd hur
ndgra av de mer framgéngsrika foreta-
gen 16st sin verksamhet.

Det finns siledes en stor outnyttjad
produktionskapacitet fér svensk indu-
stri inom montering. Bjorn Langbeck
menar att svensk industri nidstan kan
fordubbla sin produktionskapacitet ge-
nom att forbdttra monteringen.

Minga i svensk industri arbetar med
montering och allt fler inser att effek-
tiva verktyg, robotar och automations-
system for betjining och montering dr
nodvindiga foér att kunna producera
effektivt. Man ser ocksi omedelbara
fortjdnster i form av bittre maskinut-
nyttjande och hégre produktivitet och
dessutom undviks monotona och tunga
arbeten.

— Okad produktivitet i monteringen
ger direkt utslag i den totala produk-
tionen. Lonsamhet och konkurrens-
kraft okar ocksa ordentligt, siger Bjorn
Langbeck, IVF och Svenskt Monte-

ringsforum.

Underhall i alla led &r allt viktigare
for svensk industri

Uppropet kommer frin branschens f6-
retridare inom UTEK och Underhills-
foretagen och ddrfor arrangerar Stock-
holmsmaissan i samarbete med dem en
ny avdelning pa Tekniska Missan 2007
som heter Driftsiker Produktion &
Underhall.

Foreningen Underhillsteknik,
UTEK, och Underhillsféretagen an-
svarar ocksad for ett seminarieprogram
dir ny teknik och konkreta kundcase
presenteras varvat med forskning och
framtidsbilder — allt med fokus pa 6kad
produktivitet genom ritt underhall.

— Varje driftstopp dr en kostnad for
ett tillverkande foretag och i dagens

konkurrensutsatta virld kan detta vara
skillnaden mellan vinst och forlust.
Inom det hir omridet finns en stor

potential att 6ka sin kapacitet och 16n-
samhet. Att investera i ny teknik och
nya, effektiva metoder kombinerat med
ny kunskap erbjuder méjligheter som
tidigare inte fanns, menar Bo Higg,

Underhallsforetagen.

Okad satsning pa logistik
Produktionslogistik och teknik for
materialhantering dr tvd av omridena
inom Tekniska Missans nya avdelning
Logistics som har premidr i host. Ti-
digare avdelningen Lager och Trans-
port forsvinner. Besokarna kommer
att motas av fler nyheter, bredare be-
vakningsomrade och nirmare koppling
till omréidena produktion och produkt-
utveckling.

Aktuella dmnen for utstillningar
och seminarier ér allt frin intern logis-
tik, materialhantering och utrustning,
truckar, lager- och forvaringssystem,
emballage, logistik- och transport-
tjanster till tradlos datafingst och IT-
system.

Missans projektledare Bjorn Lind-
forss forklarar:

— Behovet av lagerl6sningar i tradi-
tionell mening har minskat betydligt
under flera ir. Resurssnil och order-
styrd produktion kriver helt nya 16s-
ningar av vil fungerande logistik. I den
nya avdelningen ska besokarna kunna
se det senaste inom det hir teknik-
omridet. Vi kommer dven att ha ett
seminarieprogram som kopplar till
dmnet med olika experter som talare.
Logistics ar en viktig del av Tekniska
Miissan som varje dr visar den aktuell
teknik och metoder fr produktion och
produktutveckling.

RFID-torget

Arets missa lyfter sirskilt fram sys-
temlosningar  inom RFID-omridet
och den nya teknikens alla majlighe-
ter. I samarbete med foreningen RFID
Nordic genomférs kunskapshéjande
kostnadsfria seminarier med ledande
leverantorer frin branschen.

Pia RFID-torget triffar du ett stort
antal experter och foretag som aktivt
arbetar med tekniken eller nyligen ge-
nomfért lyckosamma projekt.

Arne Oster

Matchmaking pa massor

Under varen och hosten kommer flera matchmaking evenemang
under namnet b2fair att genomféras i anslutning till stérre massor

bade har hemma och i utlandet.

Matchmaking har under dren vuxit sig
allt starkare och blivit ett allt viktigare
motesforum for foretagare i sin part-
nersokning. Det dr ocksa ett tids-och
kostnadseffektivt sitt for nya affirsre-
lationer.

Kostnadseffektivt
— Matchmaking ir det mest effektiva
sittet for smaforetag att knyta nya kon-
takter, siger Ulla Renstrom, affirsut-
vecklare pd EIC i Orebro.

Och Ulla Renstrom betonar nod-

vindigheten av att foretaget har en klar
bild av vad man vill ha ut av samarbetet
och vad partnern forvintas bidra med.

Business-to-business-evenemang  ir
ett sitt for foretag att skapa affirskon-
takter. Det bygger pa att foretagen som
ir med presenterar sig och sina 6nskemdl
i en online katalog i god tid fére evene-
manget. Och med hjilp av den informa-
tionen kan foretag i férvig boka moten
med foretag man sjilv viljer. Foretag
kan ha upp till tjugo méjliga méten med
samarbetspartners under tvi dagar. Varje

ogesunds
last ab
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mote pagir i runt en halvtimme och r en
forsta kontakt. Om tycke uppstar r det
upplagt for en fortsatt diskussion.

b2fair - matchmaking pa méssor
Ett b2b evenemang dger i flera fall rum
pa missor, enligt den sa kallade b2fair-
modellen.

Tillsammans med EIC-kontoren i
stora delar av Europa har Orebrokon-
toret utvecklat idén att samarbeta med
missor for att skapa nya moéjligheter.
Alla deltagare kan hir férboka méten
med sévil utstillare som besokare. Ge-
nom EIC:s mjukvara matchas foreta-
gens Onskemil ihop som resulterar i
ett motesschema med tid och plats f6r
motet. Si redan innan man kommer till
missan vet man vem man ska triffa.

Infér Elmia Subcontractor under-
leverantorsmissa i november finns det
tre sitt att ndrma sig en moéjlig affirs-
partner;

1. Foretagaren studerar de anmailda
foretagens profiler i katalogen on-
line och viljer vilka han /hon vill
triffa.

2. Dataprogrammet matchar ihop
foretag utifrin de koder och 6ns-
kemal som angetts

3. Tekniska konsulter gor en bedom-
ning av vilka ytterligare méten som
har potential.

Vil investerad tid
Som exempel pa foretag som lyckats vil
med att utveckla sina affirskontakter med
hjalp av b2fair dr Plitteknik i Kumla AB .

— Vi hade en klar malsittning med
virt deltagande att hitta samarbets-
partners i de nya EU-linderna for att
kunna méta vira kunders behov. I en
globaliserad och prispressad virld vill
vi ta pa oss ansvaret for att vira kunder
far det de efterfrigar. Och for att mota
véra kunders behov giller det for oss
att finna ritt leverantor, som kan kom-
plettera var egen tillverkning. Genom
b2fairprojektet har vi nu kontakt med
6 foretag som vi for diskussioner med
om framtida samarbete. Dessa foretag
finns i Ungern, Litauen, Tjeckien och
Bulgarien.

Och jag menar att det hir ar vil

investerad tid att besoka foretagen for
att hitta de som ocksa delar vira vir-
deringar och dir vi kan utbyta personal
och ldra av varandra., siger foretagets
vd Lars Andersson.

Siffror frin Hannovermissan forra
dret och dir matchmaking genomf6r-
des enligt b2fair-modellen visar pa
imponerande 4 000 moéten med 460
foretag fran 32 linder.

I ar genomfors ytterligare b2fair-
missor med fokus pd metallbearbet-
ning och fordonsindustrin. Dessa dr
HI Industrimissan, Herning 4-5 sep-
tember, MSV- International Engine-
ering Fair, Brno 3-4 oktober och Elmia
Subcontractor 7-8 november.

Goran Welander

b2fair

Irrerrarkans | Bualmass € nacaration
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Nu ar hon Socialdemokraternas drottning

GOTEBORG: Det ar full fart nér jag slinker in i Eriksbergshallen
bland alla socialdemokrater i Géteborg. Befinner mig mitt i deras
varupptakt. Dar star hon mitt pa scen, Mona Sahlin, socialde-
mokraternas nya drottning. Hallen ar fullsatt av anhdngare som

lyssnar, fragar — och far svar.

Lingst fram str fotograferna och de
andra journalisterna. Stiller mig vid
sidan om och funderar — vem ér hon,
Mona Sahlin. Vem ir kvinnan bakom
alla ord och politikerrollen. Hur har
hon som varit politiskt dod, lyckats
vinda skutan till att nu bemotas av ett
sadant starkt stod. Det vill jag veta.

Utanf6r dr det en strilande dag dir
solen speglar sig i vattnet vid Hotell 11:
an. Det ér den 10 februari.

Nu har nistan alla anhingare lim-
nat salen. Jag invintar intervjustunden.
Under tiden ser jag hur frimst ungdo-
mar gir fram och soker kontakt med
Mona. De siger nigra ord, kramar om,
nigra frigar om de fir fotograferas
ihop. Det blixtrar till — dir blev den
ungdomen forevigad pa bild tillsam-
mans med Sahlin. Vad har hon sagt
som beror dem. Vad har hon gjort. Ar
det for att hon glids at att se si minga
unga socialdemokrater som brinner for
flyktingmottagning, integration och
diskriminering. Ar det dir de unga
kiinner hennes stod. Ar det dirfor hon
berdr.

Upp, upp, hogre och hogre

Medan jag stir dir och funderar pa
hur vira val i livet ofrinkomligt skapar
konsekvenser, tinker jag pa vad Mona
Sahlin har valt att géra genom éren. I
70-talets borjan intridde honi SSU och
fick ett flertal fortroendeposter. Dirpa
valdes hon som 25-iring in i riksdagen
som den dé yngsta ledamoten. Direfter
har det gatt av bara farten. Hon blev
ledamot i socialdemokraternas verk-
stallande utskott 1990 for att sedan till-
trida rollen som arbetsmarknadsminis-
ter. 1992 blev hon socialdemokraternas
forsta kvinnliga partisekreterare och
bland annat deltog i partiets krisupp-
gorelse med den borgliga regeringen
samma host.

Hela tiden har hon klittrat pa stegen.
Tva ar efter att hon blivit partisekrete-
rare 37 dr gammal blev hon vice stats-
minister. Nir Ingvar Carlsson hosten
1995 meddelade att han tinkte avgi,
var Sahlin den enda som kandiderade
till partiets nya partiledare. Men da
hinde négot, inte bara nigot, utan en
hel del som media skrev metervis om.

Bakom tobleroneaffiren fanns en
mamma

Den s kallade Tobleroneaffiren upp-
dagades. Lopsedlarna skrek ut hur hon
anvint statens kontokort for privat-
bruk. Det skrevs om hennes p-boter,
betalningsanmirkning, obetalda tv-av-

gift, korforbudet da fordonsskatten ej
var betald. Drevet gick. Folk var upp-
roérda, manga 6ver det som uppdagats,
andra for att fi nigot att skilla 6ver,
tredje for att de tappat fortroendet for
politiker. Tveklost, cirkusen var ett fak-
tum. Och ja, hon hade gjort fel. Men
bakom politikerrollen fanns ocksi en
minniska, en gift kvinna med man och
tre barn. Bakom dir, fanns ett privatliv.
Bakom dir, fanns en person som hade
gjort fel som vi alla kan. Hur méidde
hon. Vad tinkte hon. Hur skulle hon
hantera cirkusen.

Hur har du kunnat komma tillbaka
efter Tobleroneaffiren?

— 7Sahlinaffiren” kallar jag det sjilv
for, siger hon och slinger huvudet bak-
it och skrattar. Sedan drar hon en leen-
des suck och tittar mig rakt in i 6gonen.
Plotsligt siger hon allvarligt:

— Jag var riktigt sur efter allt. Jag fick
helt enkelt friga mig vad som var vir-
defullt i livet och forsoka vinda det till
nigot gott. Insig snart att jag hade tva
val — antingen en bitter vig eller en il-
sken. Jag valde den ilskna, siger Sahlin
och leendet spricker upp igen.

— Jag plockade fram min ilska och
forsokte sedan anvinda den till nigot
konstruktivt. Det gav mig kraft, till
skillnad mot om jag skulle ha vint allt
som skett init mot mig sjilv. Det var
oerhdrt nyttigt att hoppa av och limna
regering och uppdrag.

Tog tag i problemen

Efter avhoppet vidtog Mona Sahlin t-
girder for att komma till ritta med sina
ekonomiska slarvigheter.

1996-1997 provade hon pi att vara
smaforetagare och tv-reporter. Men
det tog inte ling tid férrin hon blev
erbjuden att fi komma tillbaka. 1997
utnimndes hon till ordférande till Eu-
roparddet mot rasism, 1998 till rektor
for SSU:s forbundsskola Bommersvik,
samma ar blev hon bitrddande nirings-
minister med ansvar for arbetslivs-
och arbetsrittsfragor, sméiféretagande
och regional niringspolitik, dr 2000
dven for integrationspolitiken. Mellan
2002-2004 var hon bitridande statsrid
i justitiedepartementet och ansvarade
for demokrati- och integrationsfra-
gor. Ar 2004 utsags hon till miljs- och
samhillsbyggnadsminister - den rollen
uppritthsll hon fram till socialdemo-
kraternas valforlust i september 2006.

Om du forsoker sammanfatta vad
exakt det ir du brinner for, hur sum-
merar du det?

— Jag har alltid blivit upprord over

Socialdemokraternas nya partiledare Mona Sahlin.

orittvisor och olika klyftor i samhillet,
jag tal det helt enkelt inte. Redan tidigt
i livet valde jag att forsoka hitta vigar
som kunde bygga broar som jimnade
ut skillnader mellan minniskor. Det
kunde handla om allt frin fattig till rik,
orittvisor mellan min och kvinnor, till
homosexuellas rittigheter. Det spelar
ingen roll vad det handlar om — oritt-
visor och skillnader mellan manniskor
tycker jag inte om, siger Sahlin be-
stamt.

Hur vixte du upp?

— Jag vixte upp i en rorig och mycket
aktiv familj. Bida mina forildrar var ju
politiskt aktiva och vi var flera syskon,
bland annat en bror som var musiker.
Det var si minga influenser och viljor,
sd det gillde helt enkelt att argumen-
tera for min sak och lira mig ta plats.

Klasskamrater?

— Som tondring var jag alltid den
som andra klasskamrater kom till nir
de hade klagomal. Jag var en sidan dir
som folk kom till ndr det gillde att pa-
verka regler eller vad det nu kunde vara
som de tyckte var fel.

Forebild for unga

Uppenbart dr Mona Sahlin ir en f6-
rebild for unga socialdemokrater, kan
inte undga att tinka tillbaka pi hur

framférallt de unga flickorna med ut-
lindsk bakgrund ville bli fotograferade
tillsammans med Sahlin f6r en stund
sedan. Négon visade ett collage hon
hade gjort, ett collage som bide Sahlin
och Géran Johansson, kommunstyrel-
sens ordférande i Goteborg noga tit-
tade pa och berdmde.

Vad skulle du vilja siga till en ung
ensamstiende kvinna med barn som
stir utan arbete idag?

— Hon maste ha ritt att klara sig
utan att skaffa en karl for att kunna
leva vil. Det skall finnas ett sjilvklart
ekonomiskt stod till henne, utan att
hon skall behova kasta sig i armarna pa
nigon man som skall f6rsorja dem.

Partiledarkandidat
En enig valberedning presenterade
Mona Sahlin den 18 januari till partile-
darkandidat infor socialdemokraternas
kongress 17-18 mars. D4 hade valbe-
redningen sedan jul diskuterat namn
pa vem som skulle eftertrida Goran
Persson. Manga samtal fordes, men det
var bara till en som de stillde den kon-
kreta fragan till. "Vill du bli partiordfo-
rande?”— Mona Sahlin.

— Mona har en oerhérd medveten-
het om samhillets brister och en lust
for politiken som behovs, sa di Lena

Hjelm Wallén.

Efter att Mona blivit tillfragad gick
hon igenom en process, si dven gjorde
det okade stodet till Sahlin under sjilva
nomineringsprocessen.

— Det ir ett beslut som har vuxit
fram i samband med att jag har stillt
mig tre frigor. Forst kinner jag en
stolthet over att det socialdemokratiska
partiet sa tydligt har sagt att det dr dags
for en kvinna som partiordférande. For
det andra har jag fragat mig om jag har
tillrickligt med stod. Tredje frigan var
om jag har tillrickligt med lust, och
det kinner jag att jag verkligen har. Jag
kidnner samtidigt ocksd sorg over att
inte Anna Lindh blev vir forsta kvinn-
liga partiordférande, sa hon i samband
med valberedningens presentation av
henne som kandidat.

Hon ir tacksam for stodet hon fitt
av sina partikamrater. Hon kinner lust
och engagemang som hon vill anvinda
for att ta vara pé tiden i opposition och
sedan utmana Fredrik Reinfeldt.

— Ett modernt och ilsket parti mot
orittvisor, siger Mona Sahlin nir hon
uttrycker sin vision.

Vi far se hur det gar den dagen i par-
tiledarduellen.

Tina Lundberg

Vard och omsorg — en framtidsbransch

Dubbelt sa vanligt att kvinnor driver féretag inom vard- och

omsorg.

Vird och omsorg dr en bransch for
kvinnors féretagande. 44 procent av
smaforetagen leds av en kvinna medan
genomsnittet for samtliga smaforetag
dr 21 procent. Det visar Nuteks sen-
aste studie "Sméféretag inom vird och
omsorg - vilja och forutsittningar att
vixa” i projektet Vard och omsorg — en
framtidsbransch som drivs tillsammans
med Almega. Studien visar ocksa att
hela 62 procent av de smaforetag inom

vird och omsorg som leds av kvinnor
ir soloforetag. Av de smiforetag som
drivs av min i vird och omsorgsbran-
schen dr bara 33 procent soloféretag.

God lonsamhet

De flesta sméiféretag inom vard- och
omsorg visar mycket god lonsamhet.
Ofta dr marknaden lokal med antingen
manga smé kunder eller en stor och
dominerande. 42 procent siger att de

girna skulle vilja vixa, och ytterligare
24 procent vill viixa utan att anstilla.

— Att 16nsamheten ir god och viljan
att vixa stor hos ménga av sméforeta-
gen i vard och omsorgsbranschen visar
pa hog potential att bidra till sysselsitt-
ning och tillvixt i framtiden. Det siger
Sune Halvarsson, tf generaldirektor pi
Nutek.

Lagar och regler tillviixthinder

59 procent av sméiforetagen inom
vird- och omsorg anser att “brist pd
egen tid” utgor ett ganska eller mycket

stort tillvixthinder. Nirmare hilften av
foretagen pekar ut lagar och regler som
tillvixthinder. Studien visar ocksi att
offentliga upphandlingar ses som ett
storre hinder inom vard- och omsorg
in i andra branscher.

Goran Welander

Sune Halvarsson, tf general-
direktor p& Nutek.

VARD
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Under rubriken Produktnytt presenterar vi nya produk-
ter och tjanster, alltifran nya uppfinningar till smarta
problemldsare. Har ditt foretag nagot nytt att presen-
tera? Hor gérna av dig till oss sa kanske ni kan vara
med och visa upp just er produkt eller tjanst. Skicka ett
mail med information om produkten tillsammans med
héguppldsta bilder till produktnytt@hexanova.se.

Coffeeplease Bianca

En liten kompakt och elegant espresso-
maskin. Den &ar semiautomatisk fran kaf-
febdna till koppen. Espressomaskinen ar
utrustad med en justerbar kaffekvarn, ke-
ramiska knivar, mjolkangare och aven rost-
fritt varmvattens rér, koppvarmare i rostfritt
stal. Espressomaskinen ar férsedd med
en praktisk LCD Display och touchknap-
par och kan anvéndas antingen med hela
boénor eller fardigmalet kaffe. Maskinen
ar grafitgrd med havsbla vattenbelysning.
Coffeeplease Bianca passar "mindre” ar-
betsplatser och &dven restauranger, caféer
eller i hemmet. Storleken ar 400x300x400
- 11 kilogram. Bénbehallare 250g, Vatten-
tank 1,8 liter. 1400 watt.

Mer information finns pa: www.coffeep-
lease.se

2.

Skaka loss pa Power Plate

Full effekt genom att bara trycka pa en
knapp Power Plate satter igang och en
vibrerande energigivande plattform. Den
stora kontrollpanelen och den nya mindre
panelen som ar placerad langst ner pa
konsolen goér den bekvamt att anvanda.
Den nya mjukvaran och uppbyggnaden av
menyn gor det mdjligt aven fér oerfarna
anvandare att snabbt komma igdng med
traningen. Tid, frekvens och amplitud kan
snabbt och enkelt stéllas in efter egna 6ns-
kemal. Man har kontrollpanelen inom rack-
hall vare sig man star, sitter eller tom ligger
pa plattan.

En grupp idrottsfysiologer och ingenjorer
har under en lang period studerat anvand-
ning av Power Plate. De har sammanstallt
mer an 300 miljoner traningsminuter och
ett antal kliniska forsknings studier, for att
kunna utveckla modellen Next Generation.

Sorny Ericsson

Fyrhjulsdriven rulistol

Med den fyrhjulsdrivna Superfour kan rull-
stolsbundna komma fram néastan overalit.
Dent lilla fordonet har en kraftig motor som
galant klarar branta backar och kan kom-
ma upp i cirka 18 km/tim. Om Superfour
mot férmodan skulle vélta ar féraren skyd-
dad av en stortbage. Dessutom skickas en
nddsignal automatiskt via satellitsandare.

Nya tunna Sony Ericsson W880i.

Efter fler &n 20 miljoner salda Walkman-
telefoner ar det dags fér en ny medlem i
den populédra produktfamiljen. Den 23 fe-
bruari slapptes W880i, som har allt fér en
komplett musikupplevelse. W880 ar lika
tunn som ett cd-fodral och slinker latt ned
i fickan. Med sina 9,4 mm ar den Sony Er-
icssons tunnaste telefon hittills. Men har
Sony Ericsson inte tummat pa telefonens
innehall. W880 har Sony Ericssons senaste
Walkmanspelare 2.0, fylld med musikfunk-
tioner som till exempel TrackID och Disc-
2Phone. Det ar hur enkelt som helst att
ladda 6ver musik till telefonen och lika latt
att bladdra mellan artister, aloum och la-
tar. Ett minneskort med 1GB av typen M2
(Memory Stick Micro) medféljer och rym-
mer upp till 900 latar. Dessutom far aven
en 2,0 megapixelkamera plats. W880 &r en
3G-telefon.

W880i-paketet innehéller en stereohands-
free, PC-programvara och ett minneskort.
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Svidvande kontorsrum

Moelven Eurowand AB lanserar i samband
med Stockholm Furniture Fair det forsta
svavande kontorsrummet - Hoverroom. Ett
rum som suddar ut granserna mellan 6pp-
na landskap och vanliga kontorsrum. Det
ar ett flyttbart rum som anpassas efter det
arbetssatt som man for tillfallet har. Exem-
pelvis kan flera rum placeras i grupp. Detta
ger deltagarna i ett projekt saval mojlig-
het att arbeta enskilt, som att snabbt halla
spontana méten. En stor nackdelen i 6ppna
kontor har varit att hitta ostérda arbetsfor-
mer. Att ha bade 6ppenhet och avskildhet
vager upp dessa nackdelar. Rummen kan
forflyttas med handkraft, med all inredning
sd lokalen kan mébleras om nar som helst.
Det spar tid och kraft att slippa flytta par-
mar, telefon och dator.

6.

Digital-tv pa hirbar dator.

Med en liten “usb-pinne”, tva mottagare och
tva sma antenner lyckas Pinnacle fa fram
skaplig digitalmottagning i en barbar dator.
PCTV DUAL DVB-T diversity stick. Man kan
titta pa en kanal och spelain en annan, eller
spela in bada samtidigt. Men problemet har
varit mottagningen vid daliga férhallanden,
med bild- och ljudstérningar.

Det gar att se de fria marksanda digital-
tv-kanalerna, an sa lange, och en mjukvara
fran Pinnacle foljer med som fungerar un-
gefar som Windows Media center.

Tv-kortet kan spela in direkt i divx-, PSP-
eller Ipod-format och en liten enkel fjarr-
kontroll féljer med. Det ar behandigt att
kunna knappa pa sitt favoritprogram eller
se nyheterna nar man ar ute och reser

Ny 800-tons kantpress till

Halmstad

Broéderna Jansson Nissavarvet AB i Halm-
stad investerar i ny stor kantpress fran
Ursviken. Lonneberga Mekaniska Verk-
stads AB och AB Bréderna Jansson ar tva
moderna verkstads-féretag inom samma
koncern och verksamma inom tungindustri
med 100-talet anstéllda. Koncernen erbju-
der byggsmide, legotillverkning, skarande
bearbetning, industriservice och ytbehand-
ling med tyngdpunkten pa grévre svetsade
konstruktioner.

- Har i Halmstad har vi sett ett starkt
behov av en stor kantpress och nu tog vi
steget fullt ut, sdger Thomas Jansson som
tilsammans med sin bror Benny ager fére-
tagen och fortsétter:

- Vivalde Ursviken for vi ville ha en topp-
modern kantpress och det fann vi med Ur-

PRODUKTNYTT

svikens totalkoncept.

Kantpressen som kommer att placeras
i Halmstad och berdknas att vara igang
sommaren 2007 ar pa 800 ton och 7.3 m ar-
betsléangd. Den har bl.a. styrt underverktyg
med integrerad vinkel-styrning och férhéjd
slaglangd pa 600 mm. Totalvikten ligger
runt 80 ton.
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TRELLEBORG

Kdépmansmagasinet, Smygehuk. Foto: Cecilia Larsson.

Trelleborgs 750-arsjubileum

Vackra sandstrander, pittoreskt fiskeldge och en av Skandinaviens

storsta transporthamnar.

Staden som fyller 750 ér har utvecklas
frin en liten fiskeby till en mellanstor
stad med alla de faciliteter en stor stad
har att erbjuda sina invénare.

Nir vi besoker staden och tittar runt
om i den si ser vi aktivitet lite over-
allt. Det man blir mest uppmiérksam pa
ir byggandet i staden. Det byggs nya
bostider lite varstans och frimst vid
havet. Trelleborg har blivit en mycket
intressant bostadsort for pendlarna
som arbetar i Oresundsregionen.

Man ska inte gldmma att Trelleborg

kommer att ordna en bomissa 2007.
Denna genomférs i augusti och dir
tinker man visa upp sig som en attrak-
tiv bostadsort i regionen.

Nir det giller industri och handel
s sker det saker dven pa den fronten.
Forsiljning av industrimark och kom-
mersiella lokaler har okat. Det ar be-
fintliga foretag som vixer ur sina loka-
ler och nya investerare som vill bygga
nytt. Trots liget inom den expansiva
Oresundsregionen finns hir bra bel-
gen mark for féretags- och industrieta-

Trelleborgen. Foto: Gabriella Ronnow-Nielsen

bleringar till konkurrenskraftiga priser.
Detta faktum gér Trelleborg till en att-
raktiv kommun att leva och verka i.

Frin att ha haft nigra stora indu-
strier med manga anstilla har det blivit
fler mindre foretag som sysselsdtter en
betydande del av befolkningen. Ser-
vice och handel lockar med fler jobb.
Kopcentret Valen har byggts om och
fler aktorer har flyttat in. Dessutom
har storre kedjor byggt nya lokaler och
etablerat sig i staden.

I bérjan av 1900-talet foddes spedi-
tionsndringen i regionen och i dag finns
det ett 30-tal foretag verksamma inom
omréidet. Logistik dr fortfarande ett vik-

tigt och prioriterat omride i Trelleborg.
Med hjilp av hamnens utbyggnad haller
Trelleborg pa att dtervinda till en av sina
moderniringar, transport och logistik.
Kommunikationerna ses 6ver och
firjetrafiken fortsitter att 6ka. Det ska
inte glommas att en betydande del av
den svenska utrikeshandeln transpor-
teras over Trelleborg. Trafiken mellan
Trelleborg , Travemiinde, Rostock och
Sassnitz gir dygnet runt. Det tar cirka
tjugo minuter fran Trelleborg till Ore-
sundsbron med bil och efter ytterligare
tjugo minuter nidr man Képenhamn.
Tvd flygplatser finns i omridet, bide
Kastrup och Sturup. For att forbittra

Palmer, Trelleborg. Foto: Cecilia Larsson

kommunikationerna planeras en ny in-
fartsled, vigen mellan Vellinge och Trel-
leborg byggs ut till motorvig och en pé-
gatigsforbindelse med Malmé planeras.

Trelleborg vixer och kommer att
bli en betydande faktor i Oresund-
regionen. 750-drsjubileet blir en
paminnelse dir projekt och visioner
talar om ett samhille med nya bo-
stadsomriden, en frickare stadskirna
och utbyggnad av motorvigen och
Pigatagstrafik till Malmé. Visioner
som har och kommer att forverkligas
inom en snar framtid.

Felipe Bravo

Trelleborg
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Alla sorters markarbeten utfors

Det Skanebaserade familjeforetaget Rasmussons Entreprenad AB
jobbar med det mesta inom markarbete. De flesta uppdrag man

utfér i dag &r inom nybyggnation.

Hans Rasmusson leder foretaget med
miénga jirn i elden och som har funnits
sedan borjan av sjuttiotalet. Tidigare
har han arbetat tio ir pa ett byggfore-
tag.

— Vi har sett utvecklingen ga framit
bide inom byggtekniken och maski-
nerna man anvinder i dag. Efter sa
miénga ir i branschen har vi blivit kin-
da inom de arbetsomriden vi utfor och
kunderna hor av sig kontinuerligt till
oss for att f4 markarbete utfort. Detta
kan i praktiken innebira att griva upp
for att ligga avloppsror eller forbereda
for tridgirdsanliggning, siger Hasse
Rasmusson.

For nirvarande riknar man i fore-
taget med en traktorgrivare och tre
grivmaskiner.

— Vi har till exempel haft en maskin
hos Skanska i ménga 4r som endast
utfér markarbete till deras projekt, for-
klarar Hasse Rasmusson.

— De uppdrag vi atar oss dr mest
nybyggnation, bostadsomriden som
miste fardigstillas, och allt markarbete
utfor vi med samma omsorg som for
tjugo ar sedan. Uppdrag kommer frin
hela Skane och vi har att gora hela ti-

den, tilligger han.

Brett utbud av tjéinster

Schaktning for nybygge eller tillbygge
av hus, atgirda daliga vatten- och av-
loppsledningar, trekammarsbrunn och
filterbddd, husdrinering och grundiso-
lering, plattliggning och tridgirdsan-
laggning, rivning och lastbilstranspor-
ter samt forsiljning av marksten, grus
och stenmaterial dr ndgra av de tjinster
som Rasmussons Entreprenad AB kan
erbjuda.

Dessutom har man varit med om att
anldgga fiskevigar i Jonkoping. Det dr
ett krivande arbete med tanke pd att
detta utfors ute i skogen dir det inte
finns nagra asfalterade vigar och dir
det ir svartillginglig terring i manga

fall.

Familjeforetag med framtidstro

Hasse har sin son i foretaget som dr till
stor hjilp och som férmodligen kom-
mer att driva foretaget vidare i fram-
tiden med samma yrkeskunnighet som
Hasse har gjort under alla dessa ér.
Dessutom hjilper bade hans dotter till
pd kontoret och hans svirdotter med

korningar till olika projekt i Skine.
Man kan verkligen siga att Rasmus-
sons Entreprenad AB ir ett renodlat
familjeféretag som dr rustat for framti-
den och tinker i den min man behover
fornya fordonsparken.

Vad har du lirt dig under alla dessa

ar inom branschen?

— En sak som dr principiellt viktig
ir att samarbeta med de andra akto-
rerna inom bygget. Vi dr ett ging som
utfér markarbete, andra bygger husen
och si vidare vilket medfor ett tidsmis-
sigt pressat schema f6r alla inblandade.
Skulle vi inte kunna samarbeta och fora
en diskussion si skulle det inte fungera

6ver huvud taget. Vi dr ett lag och var
och en miste skota sitt for att kunna
visa resultat, papekar Hasse Rasmus-
son.

— Nir det giller framtiden si kan
man faktiskt siga att det ser ljust ut for
byggbranschen och hela Oresundsregi-
onen vixer stindigt si vi forvintar oss
flera projekt i regionen, vilket medf6r
fler arbetstillfillen, avslutar en positivt
instilld Hasse Rasmusson.

Felipe Bravo/Arne Oster

Foretaget som utrustar fordon upp till 3,5 ton for olika &ndamal

Sakerhet och komfort ar ledorden nar det galler att kundanpassa

latta lastbilar och skapbilar.

For Alf Pahlsson och foretaget han
driver, Prefence AB i Trelleborg, har
det alltid varit av hogsta prioritet att
anpassa fordonen si att de ska kunna
skydda foraren och skriddarsy lastut-
rymmen i litta lastbilar och skipbilar
upp till 3,5 ton.

Foretaget som startades i Trelleborg
1993 har vixt till sig sedan dess bade
nir det giller produktutveckling och
nya frischa lokaler som dr anpassade
f6r verksamheten.

— Den okande marknaden for litta
lastbilar har drivit féretaget i medvind
och gjort att vi utvecklar och anpassar
nya produkter som inredningar for ser-
vicefordon, inklidnader for skapbilar
och specialartiklar. Vi jobbar med helt
nya bilar som kommer till hamnen - pd
de si kallade PDI-anliggningarna (

Pre Delivery Inspection) - for vidare

leveranser till de olika bilfirmorna oav-
sett mérke sd vi har majlighet att an-
passa fordonet maximalt, berittar Alf
Pahlsson.

— Foretaget strivar efter att kunna
erbjuda sina kunder en totallésning i
stillet fér punktlésningar som andra
foretag i branschen kan erbjuda. P det
sittet gor vi hanteringen smidigare for
importérerna. Dessutom konstruerar
och utvecklar vi vira egna produkter i
olika material som plast, gummi eller
metall beroende pé slutprodukten, f6r-
klarar han.

For att ge exempel pa nagra produk-
ter si kan man nimna: Komfortvigg
till skapbil, lastskydd till pickup, dven
produkter till jourbilar finns i sorti-
mentet som flera sorter hundburar,
glasbord och sa vidare.

— De flesta bilmirken har litta
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Alf Pahlsson.

lastbilar i sitt sortiment och det stiller
olika krav pa oss for att tillgodose dessa
bilar med ritt utrusning. Prefence AB
har okat markant och det visar omsitt-
ningen som lig pé ca 3 miljoner kro-
nor pi 90-talet till dagens 42 miljoner.
Detta resultat sporrar oss att hitta nya
omriden att arbeta med och behovet

eller intresset for anpassa bilarna for
olika dndamil verkar inte avta utan

tvirtom. Det uppkommer hela tiden
nya behov och da giller det att vara
firdig med produkterna innan bilarna

ndr vdra hamnar si att arbetet med att
anpassa bilarna kommer iging med en

ging, avrundar Alf Pahlsson.

Felipe Bravo/Arne Oster
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Fyrtio ar |

sakerhetens tjanst

Det finns féretag som har mycket att beratta om historien i en
stad som Trelleborg. Ett sddant féretag &r Isgrens Las AB som kan
erbjuda bade traditionella och sofistikerade las- och sakerhetslos-
ningar for bade privatpersoner och féretag.

Kirleken kan inte bara dndra ménnis-
kors liv utan ocksa foretagets. Isgrens
Las etablerades i Uppsala av Lotta Is-
grens farfars far 1875. Att det finns i
Trelleborg i dag beror
pa att den nuvarande
dgarens far Henri Is-
gren blev kir i Lot-
tas mor och si sma-
ningom flyttade till
Trelleborg.  Redan
1967 startade Henri
foretaget i en lokal
pa Hantverksgatan.
Utvecklingen har
gitt framdt. Frin att
ha bérjat tillverka
enkla nycklar tills
dagens komplicerade
databaserade nycklar
och sikerhetsanord-

ningar.
Frin att ha drivit
foretaget  tillsam-

mans med sin bror

Pierre si skildes syskonen &t for att
syssla med sikerhet men pa olika sitt.
Pierre jobbar som utbildare vid en lds-
och sikerhetsteknisk utbildning i Mal-
mo6 och Lotta driver foretaget vidare.
Hon tog bide gesill- och mistarbreven
pa samma ging.

— Med det i bagaget kindes det
tryggare att driva foretaget. Att kunna
bade den gamla och den nya tekniken
hjilper oss att losa problem for vira
kunder, menar Lotta Isgren.

I dag kan vi erbjuda bade traditio-
nella och sofistikerade 16sningar for
bade privatpersoner och foretag.

Isgrens Las har en hel del att erbjuda

kunderna for att 6ka sikerheten. Det

kan vara lis, det kan vara passagesys-

tem eller larm och 6vervakning. I vissa

fall en kombination av alla delar. I fo-

retagets lokaler kan man
hitta ett brett utbud,
allt fran nyckelringar,
las, dérrhandtag, och
dorrstingare till larm-
och 6vervakningssys-
tem.

- Mojligheterna
att oka sin trygghet
ir manga och vi pi
Isgrens Las har erfa-
renheten och manga
drs kompetens for att
skapa den trygghets-
16sning som dr bist
limpad f6r varje en-
skilt fall, siger Lotta
Isgren och berittar
att hennes far di och
di fick i uppdrag att

6ppna gamla kistor och

i ett fall fick han lisa upp Napoleons
skattkista som hade gitt i baklas och
nyckeln hade hamnat inne i den.

— 140 &r har vi jobbat med lis- och
sikerhetslosningar, biade i stort och i
smitt, for att du ska ha storre chans att
slippa ovilkommet besok. Aven om vi
kan hjilpa till att 6ppna gamla lis ar
det de moderna losningarna vi job-
bar med varje dag som vi kommer att
fortsitta att erbjuda vira kunder dven
i framtiden, forklarar Lotta Isgren pa
Isgrens Lis AB i Trelleborg.

Felipe Bravo

Kreativitet ar ledordet
| den typografiska
branschen

Det kravs kreativitet och handlingskraft fér att komma i gang med
ett féretag i den grafiska branschen. Tva ingredienser som drev
Tina Ersson till att starta eget féretag 1991 efter att ha jobbat inom

branschen sedan 1979.

Det var pa Skogs Tryckeri som seder-
mera blev uppkopt av ett annat foretag
som Tina startade sin grafiska bana.
Dir triffade Tina sin framtida arbets-
partner Gia som senare skulle bli en
viktig del i det nya foretaget bir nam-
net Typiskt Typografiskt och finns vid
hamnen i Trelleborg.

Bida har tillsammans drygt femtio
irs erfarenhet av den grafiska bran-
schen och kompletterar varandra i det
dagliga arbetet.

— Tink att det kan vara skoj att ga
till arbetet efter 28 4r i samma bransch,
siger Tina, men det ir det faktiskt. Ut-
maningarna ir aldrig de samma, just nu
gor vi film!

Tina vill vara med i den kreativa
processen med utformning och design
vilket innebir att féretagets nuvarande
storlek kinns ritt bra att hantera och
kunna vara med i alla led. Man arbetar
huvudsakligen med nitverk vilket ger

enorma mojligheter att tillimpa olika
idéer.

Typiskt Typografiskt kan hjélpa fo-
retag med allt frin tidningar, broschy-
rer, bocker, visitkort och brevpapper
till hela profilprogram men éven rena
illustrationer, logotyper med mera.

Fir kunden for sig att de vill hinga
upp en stor textil med sina logotyper pa
en byggnad i stan si fixar man det. Ett
brett spektrum av méjligheter och bara
fantasin sitter grinser for vad man kan
utritta med andra ord.

— Minga foretag har haft en egen
reklamavdelning som sysslade med
de saker som vi gor i dag men en del
har insett att det kostar for mycket att
sjdlva dgna sig at detta och har valt att
kopa den tjinsten i stillet, forklarar
Tina Ersson.

— Den tanken dr ritt i tiden dven for
oss, sa vi koper sjilva den kompetens vi
behéver vid ritt tillfille f6r att kunna
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dgna oss 4t det vi dr duktiga pi — ndm-
ligen det grafiska arbetet.

Dessutom ir vi mycket duktiga pa
snabba leveranser vilket uppskattas av
en del kunder som vill ha sina jobb fort
klara — och helst innan de ér bestillda.
Vir styrka dr att vi har korta besluts-
vigar och det underlittar bade for oss
sjdlva och vira kunder, siger Tina Ers-
son.

Tekniken har gjort att allting har
blivit enklare och delvis billigare om
man jimfér med hur det var for tjugo
ir sedan. Nackdelen kan vara att man
forlorar fingertoppskinslan men an-
nars tycker Tina att det dr mest posi-
tiva sidor med tekniken dven om man
ibland tappar i kvalitet.

Mycket kan sigas om de forind-
ringar som har péverkat den grafiska
branschen men en sak ir siker; det ir
fortfarande minniskors insatser och
idéer som avgor resultatet och hur
framgéngsrikt ett projekt kan bli. Och
s4 blir det dven i framtiden. S4, om du
har en idé... da har processen redan
borjat.

Felipe Bravo

Typiskt

typografisict

Kontinentplan 2,231 42 Trelleborg
0410-450 50 - tina@typiskt.nu

www.typiskt.nu
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Vilka kan behova personlig assistans?

Personlig assistens kan kompensera manga olika funktions-
nedsattningar och hjalpa méanniskor att fungera sa normalt som

mdjligt i vardagen.

En personlig assistent kan hjilpa en
person med funktionshinder, bruka-
ren av personlig assistans, att skota sin
hygien, kld sig, dta, forflytta sig, kom-
municera, handla, arbeta, studera, hilsa
pa vinner, ha fritidsaktiviteter, ta hand
om sina barn och skéta sitt hem — kort
sagt att gora allt det man sjilv inte kan
gora pé grund av sin funktionsnedsitt-
ning.

Lagen om stdd och service till vissa
funktionshindrade, LSS (1993:387)
innehéller bestimmelser om insatser
for sirskilt stod och sirskild service at
personer

1. med utvecklingstérning, autism
eller autismliknande tillstind,

2. med betydande och bestiende be-
gavningsmissigt funktionshinder
efter hjirnskada i vuxen é&lder for-
anledd av yttre vild eller kroppslig

sjukdom, eller

3. med andra varaktiga fysiska el-
ler psykiska funktionshinder som
uppenbart inte beror pi normalt
ildrande, om de ir stora och foror-
sakar betydande svirigheter i den
dagliga livsféringen och dirmed
ett omfattande behov av stéd eller
service.

Om man uppfyller nigon av de hir
kriterierna s har man ritt att soka as-
sistans.

Hur gar man till viga?

Forsta instansen kan vara att ringa ett
assistansforetag som Sol-Assistens i
Trelleborg och be om hyjilp.

Foretaget har ling erfarenhet av att
hjilpa personer att soka den hjilp de
har ritt till enligt lag och kan hjilpa till
med den pappersexercis som krivs vid
kontakter med myndigheterna.

Sedan tvi ér tillbaka leds foretaget
av Turki Khalil. Turki har sjilv flera
ars erfarenhet inom assistans genom
att hjilpa ” brukare” (de som r i behov
av assistans) med det de behéver for att
klara vardagen.

Turki har forstielse f6r de miénnis-
kor som behover den typen av hjilp.
Han har sjilv "brukare” i sin slikt och
ser pd ndra hall vilka svirigheter som
kan uppstd i samband med att man
sjalv méste stilla upp som familjemed-
lem, i stillet for att soka den assistans
man har ritt till enligt lag.

Sol-Assistans i Trelleborg har for
nirvarande fjorton brukare och fyrtio-
itta anstillda som ser till att assistera
dem i det vardagliga livet. Det dr av
yttersta vikt att man kinner sig trygg
med sina personliga assistenter, dir-
for ser foretaget till att man fir méta
samma person vid varje tillfille. Det dr
foretagets policy. Personalen dr noga
utvalda for sina utgifter och har doku-
menterad erfarenhet. Man viljer assis-
tent utifrin den behévandes specifika

Turki Khalil.

funktionshinder.

I dag ér Sol- Assistans Trelleborgs
storsta privata assistanssamordnare.
VD Turki Khalil ser framtiden an med
tillforsikt och funderar pa att etablera
sig i bade Stockholm och Géteborg

Sofutions Sweden AR 556 T

inom en inte sa avldgsen framtid.

— Vi har okat verksamheten 6ver
forvintan under de senaste dren och
i och med det dven erfarenheten som
gor att vira "brukare” och deras anho-
riga kinner sig néjda med véra insatser

Vi tror inte heller pa det papperslisa
kontoret...

som gor det majligt for den enskilde
att leva som alla andra, vilket 4r milet i
handikappslagen, avslutar Turki Khalil
pa Sol-Assistans i Trelleborg.

Felipe Bravo

Men vi tror att med riitt hjiilp gar det
att komma en bra bit pa viigen...

Behover Ditt foretag en knuff i riitt

riktning?

Kontakta oss:

info/@ captureit.se

Fights Feserved

www.captureit.se
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Sa kan man beskriva Sebro Maskin pa grund av deras enorma
kapacitet att leverera bade nya och begagnade maskiner, redskap,
och tillbehor i regionen. Dessutom utfér de service pa alla typer av

entreprenadmaskiner.

SLT halsar pa hos Sebro Maskin i Trel-
leborg. Vi triffar en av deldgarna, Per
Servin, som berittar for oss att fore-
taget firar tiodrsjubileum i dr som ak-
tiebolag, tidigare hade man en annan
foretagsform.

Man kom iging med lantbruksma-
skiner, gravmaskiner och andra f6rn6-
denheter i Sédra Aby for att senare
syssla ndstan enbart med entreprenad-
maskiner.

Foretaget har funnits i Trelleborg i
tvd och ett halvt r dir man skaffade
passande lokaler for verksamheten och
inriktade sig pa att erbjuda kunderna

entreprenadmaskiner och dven tillbe-
hor till dessa.

— Sebro Maskin siljer kvalitetsma-
skiner av mirket Lundberg till hela
Skane och dven Bobcat. Vi siljer inte
bara maskinerna utan erbjuder service
och tillbehor till dessa. Vi har kommu-
ner och privata féretag som kunder och
tinker dven i fortsdttningen marknads-
fora dessa produkter som dr kinda for
att halla mattet och har en relativ ling
livslingd med tanke pd vad de utsiitts
for, menar Per Servin.

Foretaget haller pd att satsa pd en
butik i anslutning till den mekaniska

verkstaden med utokat sortiment och
service till kunderna, dessutom soker
man redan en mekaniker for nyanstall-
ning. For nidrvarande har Sebro itta
anstillda och en omsittning pd cirka
8 miljoner kronor fér verksamhetsaret
2006. Man forvintar en storre omsitt-
ning f6r 2007 och didrmed utokad akti-
vitet i lokalerna.

— Vi upplever Trelleborg som en po-
sitiv stad att driva foretag i och ser fram
emot de foérindringarna som en om-
byggnad av motorvigen kan innebidra
och dven en utbyggnad av hamnomra-
det till exempel. Vi pa Sebro Maskiner
i Trelleborg kommer i alla fall att fort-
sdtta att ni marknaden med véra kvali-
tetsprodukter och ge den service man
dr van vid, siger Per Servin.

Felipe Bravo

Folkbildning lika viktig idag som nar
ydvastra Skane 1916

den startade i S

Aven om sambhallet har férandrats under dessa 90 ar sa kvarstar
datidens uppgift for ABF fortfarande i dag; namligen att vara en
demokratisk och progressiv forandringskraft for att paverka fram-
tiden och visa att en annan varld &r méjlig.

I Trelleborg triffar vi Lars-Olof Aberg
som dr ansvarig for verksamheten och
ombudsman. Han berittar lite om vad
ABF sysslar med i Syvistra Skéne, dir
Svedala, Vellinge och Trelleborg ingér.
Huvudkontoret finns i Trelleborg och
det dr dir man har mest aktiviteter nir
det giller folkbildning. I bérjan av éret
oppnade man kontor i Svedala for att
lokalt forankra verksamheten dar.
ABF idr den storsta studieforbundet
och grundades 1912 av Socialdemo-
kraterna, Landsorganisationen och
Konsumentkooperationen. 1916 bil-
dades ett lokalt utskott av ABF i Trel-
leborg.

En stor del av verksamheten gir ut
pa att anordna studiecirklar och kultu-
rella evenemang inom kulturprogram-
met.

Man genomf6r cirka 35 000 studie-
timmar per ér i Trelleborg. 5 000 stu-
dietimmar i Svedala och cirka 2 500
studietimmar i Vellinge.

Drygt hilften av alla studiecirkels-
deltagare kommer frin nigon av ABF:
s medlemsorganisationer. Det kan till
exempel vara en fackférening, en in-
vandrarforening, en handikappforen-
ing eller en pensionirsforening.

Drygt 70 medlemsorganisationer
utgor ryggraden i verksamheten.

I en studiecirkel r du i centrum. Dir

alla bidrar till att cirkeln blir givande

genom frigande, nyfikenhet, ifrigasit-
tande och reflekterande.

Exempel pa studiecirklar ér:
Inom musik som ir en vixande trend
har man till exempel:

ABF:s rockskola
Klassisk gitarr
Elgitarr
Pianospelets grunder
Textil & form
Design/tillskirning
Vivning
Fritt Broderi
Konsthantverk
Glasfusing
Keramik
Grafik
Data/ IT
Kropp & sjil
Matlagning
Sprak

Annorlunda italienska (ir du intres-

serad av italiensk matlagning och sam-
tidigt vill lira dig spriket, di dr detta

Verksamhetsansvarige p4 ABF Sydvastra Skéne Lars-Olof Aberg.

kursen for dig)

Det ir lingt ifrin allt man har att
erbjuda.

Finns inte det du dr intresserad av sd
kan du sjilv ordna en studiecirkel i det

Alle spzere marksrbetan Wtfiirs av
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imne du 6nskar tillsammans med dina
kamrater, grannar osv. ABF stér for lit-
teraturen och lokal. Lars- Olof uppma-
nar folk att ringa och hora av sig med
idéer och fragor om hur man kan starta

sin egen studiecirkel och i hjilp med
lokaler och studiematerial till exempel.

Felipe Bravo
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Unika helhetslosningar
inom elektronisk
fakturahantering

Foéretaget som utvecklar levererar system, tjanster, och produkter
for effektiv informationshantering finns inom kommunens granser.

Capture IT ir ett av marknadsledande
produkt- och tjinsteforetag inom do-
kument- och drendehanteringsomra-
det med fokus pa fakturahantering och
erbjuder unika helhetslosningar.

Man utvecklar och levererar system,
tjdnster och produkter for effektiv in-
formationshantering.

Den egna produkten Invoicia for
elektronisk fakturahantering har, for-
utom marknadsledande produkter for
scanning, maskinell teckentolkning,
dven en nyckelfirdig 16sning for be-
stillnings- och inkopssystem samt
insamling och distribution av elektro-
niska leverantorsfakturor berittar for
oss Hans Andermyr.

Hur kan Capture IT hjidlpa foreta-
gare i deras dagliga arhete?
Hans forklarar att i alla administra-
tiva fléden forekommer stora mangder
information, bide i elektronisk form
och i vanliga pappersdokument. For
att uppnd en effektiv genomstromning
i informationsflédet méste papper i
kombination med elektronisk infor-
mation kunna hanteras rationellt. Med
hjdlp av vira systemlosningar med in-
tegrerad scanning och teckentolkning
gor man detta mojligt. Deras egna ”
workflow- teknik” och utvecklingskon-
cept borgar for att deras system och
komponenter ir vil uttestade samt har
en hog kapacitet och funktionalitet.
Inom féretaget har man kompetens
att erbjuda olika tjanster och produkter
sasom:

* Invoicia for elektronisk faktura-
hantering

* Arkivsystem for lagring och ater-
sokning

* Elektronisk affirskommunikation
* Konsult- och supporttjinster

* Tjinsteoutsourcing

* Elektronisk fakturahantering

* Elektronisk affirskommunikation
*Scanning och teckentolkning

* Manuell registrering

Capture IT dr en oberoende pro-
dukt- och tjinsteleverantér med nira
samarbete med leverantorer av ut-

Med representation pa flera
platser i Sverige och i samarbete
med deras partners gor det
mayjligt att erbjuda lokala
projektiosningar, likval som
integrerade helhetslésningar for
foretag med verksamhet pa flera
orter och i flera lander.

valda virldsledande produkter. Som
Programvaruleverantor tar man ett
lingsiktigt ansvar med konsulttjinster,
utbildning och teknisk support av bade
levererade l6sningar och vald bastek-
nologi.

Man erbjuder dven generella kon-
sulttjdnster, allt frin utveckling av
kompletta 16sningar till avancerad tek-
nisk ridgivning i samband med kun-
dernas egna utvecklingsprojekt.

Med representation pa flera platser
i Sverige och i samarbete med deras
partners gor det méjligt att erbjuda
lokala projektlosningar, likvil som in-
tegrerade helhetslosningar for foretag
med verksamhet pd flera orter och i
flera linder. Kompetensnivin dr hog
med verksamhetskunskaper i kombi-
nation med méngarig erfarenhet av de
produkter och fokuserade omriden dir
man verkar. Man har stor erfarenhet
av bland annat produktutveckling, sys-
temintegration, teknisk projektering,
applikationsutveckling mm. Féretagets
nira samarbete med produktleveran-
térer ger dem kompetenstillskott samt
aktivt stod i utvecklingsprojekt.

Varfor ska man anlita Capture it?

1. For att du fir tillging till mark-
nadsledande produkter

2. Tillgang till konsulter som forstir
kundernas affirs- och I'T verksam-
het

3. Tillgéng till ritt kompetens

4. Kontinuerligt utveckling av af-
firsstodjande system for en opti-
mal 16sning

5. Skapande av en lingsiktig kund-
relation

Kinner du dig nyfiken pa virt system
och vad vi kan hjilpa dig med sa kon-
taktar du oss for en nirmare presen-
tation. Bade stora och mindre foretag
dr vilkomna avslutar Hans Edermyr i

Trelleborg.

Capture IT's EDI- véxel

Capture IT's EDI-vixel tar emot olika
filformat frin fakturautstillarna, mot-
tagna filer konverteras i EDI- viixel till
EDI faktura (Tif-bild och XML-fil).
EDI-vixel genererade EDI-fakturor
som liggs ut pa Invoicia-anvindares
himtnings-area. (samtidigt skapas
backup av samtliga hdmt-area, backu-
pen sparas i 5 ér)

EDI vixel genererar ocksi en
kvittensfil, 6ver vilka fakturor som ir
utlagda till fakturamottagaren, denna
fil kan dven skickas till fakturautstil-
laren. (samtliga fakturagenerering log-

gas).

Felipe Bravo

Fran idé till effekt

TRELLEBORG
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Foéretaget startades i boérjan av 70-talet och det skulle visa sig vara

nyckeln till framgang.

I bérjan av 70-talet var billiga resor i
samband med inkép av livsmedel och
skattefria varor eftertraktade i Sve-
rige. P4 Eckerolinjen, firjan mellan
Grisslehamn och Eckerd, insig man
snabbt vilken potential det fanns bland
svenskarna for kombinationen, minise-
mester och inkdpsresor. Nu gillde bara
att marknadsfora idén.

Uppdraget gick till tva nyklackta ci-
vilekonomer som hade intresserat sig
for marknadsforing och firjelinjer i sin
examensuppsats.

Det billigaste alternativet blev att
dela ut informationen direkt till de
berorda konsumenterna. Stider som
Uppsala, Norrtilje, och Givle med
flera kartlades, varje brevlida prickades
in och snart hade man en systematise-
rad utdelning. Antalet passagerare till
Eckerolinjen 6kade med flera hundra
procent. Dirmed var fréet till SDR
Svensk Direktreklam satt.

I dag hittar man SDR i nistan varje
storre stad. Genom att bygga upp en
kunskapsbank som paketerades och
presenterades i ett antal handbocker,
kunde man silja rittigheterna att be-
driva  direktreklamutdelning  under
namnet SDR Svensk Direktreklam

Genom franchiseforeteelsen drivs
de flesta lokala verksamheter. S3 ir fal-
let med Fredrik Liv som sedan ett halvt
ar tillbaka tog over verksamheten i
sodra Sverige, dir det ingar: Trelleborg,
Ystad, Skurup, Simrishamn, Sjébo och
Tomelilla. Kunderna hittar man inom
detaljhandel, byggmarknader, och olika
vitvarukedjor bland andra.

Man distribuerar reklambladen till

drygt 17 000 brevlidor i regionen.

SDR kan hjilpa sina kunder med allt
eller bara en liten del av en DR-kam-
panj. Frin idé, utformning och tryck
till rikstickande distribution, uppfolj-
ning och effektmitning.

Foretaget kan dessutom erbjuda an-
dra kampanjforstirkande tjanster som
till exempel action marketing.

Under alla dessa ar har man hunnit
med olika kampanjer och man forsoker
att hitta nya innovativa losningar som
kan locka till uppmirksamhet och fa
maximalt effekt. Vad sigs om ett er-
bjudande att tvitta bilen med en riktig
tvittsvamp fastklistrad?

Genom den lokala férankringen
forsoker man att uppehalla kontakten
med den lokala marknaden och bear-
beta den. Fredrik Liv dr entusiastisk i
sin nya roll och menar att inom fem é&r
sa har han kanske uppnitt malet att bli
Sydsveriges bista alternativ inom med-
iebranschen.

Man har olika verktyg att jobba med
som till exempel att till skillnad frin
andra reklambyrier si delar man ut
reklambladen nir folk har mest tid att
lisa dem, nimligen under veckoslutet.
Pi det viset nar man bist de malgrup-
perna som foretaget riktar sig till och
far bittre effekt.

— Om du har en idé sa férverkligar vi
den till effekt men dven om du saknar
idéer si hjilper vi dig, avslutar Fredrik
Liv pa SDR i Trelleborg.

Felipe Bravo
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Mitt i kretsloppet

Plastchefen Bengt Hakansson.

Sysav omvandlar 90% av soporna
lig process

till energi 1 en mil

Besoker man Trelleborg sa kan man inte undvika att métas av
namnet Sysav nar man koér in i staden fran Vellinge och Malmé.
Men vad &r Sysav egentligen och vilken roll spelar det féretaget i

dagens Trelleborg?

SLT besoker huvudtornet dir vi triffar
Bengt Hikansson, platschef och drift-
ansvarig, som ger oss en beskrivning av
anldggningen och dess funktioner.
Sysav bildades 1974 och dgs av kom-
munerna Burlév, Kivlinge, Lomma,
Lund, Malmo, Staffanstorp, Svedala,
Trelleborg och Vellinge med tillsam-
mans cirka 530 000 invénare. Insam-
ling och transport av avfallet till Sysavs
anliggningar ombesérjs av deldgar-
kommunerna och olika entreprenérer.

Helhetssyn och kretsloppstink-
ande

Sysavs avfallshantering grundar sig pa
helhetssyn och  kretsloppstinkande.
Verksamheten baseras pi en regional
kretsloppsplan. Malet 4r att sa lite av-
fall som mojligt ska deponeras (grivas
ned ijorden ) och i stillet teranvindas,
dtervinnas, anvindas for energiutgiv-
ning, komposteras eller behandlas pa
annat satt.

Processen kan heskrivas med

féljande ord:

Omlastning

Sortering

Kompostering

Deponering

Gasutvinning

Lakvattenhantering

Atervinning
Nir vi stér i det roda tornet och tittar
nerit ser vi en strom av lastbilar kora in
i omridet och tillbaka ut. De kommer
in flera ginger om dagen med hushills-
sopor, industriavfall och annat som tri-
rester frin emballage och si vidare.
Brinnbart avfall omhindertas pa om-
lastningsstationen. Avfallet pressas in
i behillare som sedan transporteras
till Sysavs forbrinningsanliggningar
i Malmé. Varje dag limnar cirka 30
ton avfall Trelleborg. Tilliggas kan att

cirka 40 procent av Malmés fjarrvirme
kommer fran dessa sopor.

Restproduktcell
Hir ligger man sadant avfall som inte
kan forbrinnas eller dtervinnas.

Specialcell

Det har man for att ligga vissa typer
av avfall som man behover vara extra
forsiktig med, bland annat asbest och
eternit.

Kompostering

Tridgardsavfall flisas hir och kompos-
teras. I komposten ir det 60-70 grader
varmt. Efter ungefir ett ir dr kompos-
ten klar. Komposten blir utmirkt som
jordforbittringsmedel.

Med tanke pd det berg av sopor
som samlas si tenderar det att bli ett
Gverskott av brinnbara sopor under
sommarméinaderna. Dessa lagras tills
det blir lite kallare igen och man kan
anvinda dem till fjirvirme.

Hit kommer ocksd fororenad jord
fran till exempel nedlagda bensinsta-
tioner. Man renar den med en form av
biologisk behandling som paminner
om kompostering. Genom att mikro-
organismerna som finns naturligt i jor-
den ges bra forutsittningar (niring, ritt
fukt- och syrehalt med mera) kan man
bryta ner fororeningar.

Men inte nog med det...

jova

I avfallet bildas en energirik gas som
kallas deponigas. Den bestir av mel-
lan 45 och 55 procent metan. Led-
ningar laggs ut i avfallet for att gasen
ska kunna samlas upp. Gasen sugs ut ur
upplaget och leds vidare till Trelleborgs

avloppsreningsverk.

Energi och gas

Pa Trelleborgs kommuns avloppsre-
ningsverk har Sysav tvi gasmotorer. I
gasmotorerna forbrinns deponigas frin
avfallsupplaget tillsammans med rotgas
fran avloppsslam. Gasen innehéller en
stor andel metan, som ér en energirik
gas. Gasmotorerna producerar el och
virme. Elen levereras till elnitet och
virmen leds ut pé fjirrvirmenitet och
virmer upp skolor och hyreshus.

Nista ging du ska slinga sopor, tink
di pa att de kan utgora en del av den
virme som du fir i ditt hus.

Pi  Persakers dtervinningscentral
kan hushillen limna grovsopor och
tridgardsavfall som kan éteranvindas,
dtervinnas eller komposteras. Hir finns
ocksa en miljéstation déir hushallen far
limna sitt farliga avfall.

Pa Persiker atervinningscentral i
Trelleborg arbetar for nirvarande fem
personer och tar emot upp till 100 000

besokare.

Malmé eller Vellinge och ser namnet
SYSAV TRELLEBORG pi vinster
sidan av viigen si vet du vilken fantas-
tisk verksamhet som bedrivs pi detta
omride, nimligen att forvandla sop-
berg till rekreationsomride, sopor till
energi och att dtervinna sten, grus, te-
gel, betong och asfalt bland annat.

The fulure of de-loing

Nu nir du kér in i Trelleborg frin Felipe Bravo
Salaal b nin
bosiaires | wnl,
-
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Undertak for battre innemiljo

Broderna Johansson har gatt ihop i ett enda féretag under namnet
Montage Fixar'n med lokaler i Malmé for att kunna ge annu battre
service till sina kunder. Hikan Johansson var verksam i Montage
Fixar'n men nu har han fatt férstarkning fran Akustik Undertak
med bréderna Roland och Martin Johansson. De har fatt arva ett
foéretag med mangarig erfarenhet inom byggbranschen.

Broderna Johansson har sett utveck-
lingen inom undertak och fatt det for-
troende som man behover inom den
hir branschen for att fortsitta utvecklas
och gora ett hogkvalitativt arbete. De-
ras far arbetade inom byggbranschen i
over 20 ér innan han kom iging med
egen firma ar 2001, och bréderna fick
hjélpa till under somrarna. Nir Roland
tog over firman tog han dven over den
kundkrets som hans far byggt upp i
sodra Sverige.

I borjan maste de inte bara ta hand
om den praktiska biten utan dven den
administrativa delen tog mycket tid.
Nu far de hjilp i det nya foretaget men

tidigare hjilpte Rolands fru till for att
de skulle kunna hinna med alla dtagan-
den. Nu nir broderna har gitt ihop och
de dr upp till nio anstillda blir arbets-
bérdan littare och arbetskapaciteten
storre.

Montage Fixar'n utfor alla sorters
arbete ndr det giller innertak, héltag-
ning, rivning, renoveringar. Man job-
bar pi att forbittra arbetsmiljon pa
olika arbetsplatser och géra dem bade
snygga och funktionella. For att uppnd
bista resultat anvinder man sig av hog-
klassigt material i hirdpressad stenull
eller glasfiber och man har bland annat
satt upp tak i skolor, dagis, sjukhus och

andra milj6er dir det krivs ling livstid.

Broderna har mirkt forindringar
inom branschen som de anser speglar
dven sambhillet i stort; arbetstempot
har ¢kat, men samtidigt har produkt-
utvecklingen forbittrats och inom
takmaterial har man i dag manga fler
produkter att vilja mellan jamf6rt med
f6r ndgra ér sedan. Roland ser dven be-
hov av att utbilda fler byggnadsarbetare
infor framtiden om efterfrigan pa hus-
renoveringar och nybyggnation hiller i
sig som han tror att det gor.

Montage Fixar'n i Malmé borgar
for vil utforda arbeten, och dessutom
utfér man dessa inom utlovad tid.
Branscherfarenheten har gjort att fo-
retaget har kunnat utféra arbeten som
andra liknande foretag inte ansig sig
kunna géra.

Det ir viktigt att ha ett trevligt be-
motande for bdde nya och gamla kun-
der dven om man har mycket att gora,
det siger en hel del for kunderna om
hur mycket vi virdesitter deras intresse
for vira tjdnster. Det gor att de kom-

TRELLEBORG

P4 bild. Martin Johansson och Tomas Arro i fart med att montera ett innertak i
en forskola i Smygehamn.

mer tillbaka och dven limnar goda  broderna Johansson.
rekommendationer om oss till andra,

och det dr vér bista reklam utit, menar Felipe Bravo

Embal

lage 1i

Det ar vad Johannson A Snickeri &gnar mest at nu for tiden men
mobelsnickeri och andra traditionella sysslor &gnar man sig ocksa

at i man av tid.

Snickeri yrket ir ett av de dldsta yrken
som finns kvar fastin det har anpassats
lite till marknadskrafterna med tanke
pa foretagens behov och inte si mycket
it att tillverka maébler i och med det
ir inte marknadsmissigt lonsamt och
priserna inte konkurrenskraftiga. Trots
allt finns det snickeri firmor kvar och
ungdomar som har utbildats till mo-
belsnickare och dr kunniga inom sitt
omrade. Nir det giller mébelsnickeri
sd har méinga smd fOretagare dgnat sig
it reparationer av dldre maobler och
sedvanliga snickerirelaterade sysslor
men for André Johansson som ir utbil-
dad mébelsnickare i Malmé har detta
blivit bisysslor.

Yrket i sig har inte forindrats av-
sevirt med ddremot inriktningen har

SEBRC MASKIN AB. Weaagl= bayuia 5 2

Det lilla foretaget med dom stora resurserna.
Vinal ororya ach begagnacde maskine s, recckap ach gillbcbor,
ol ullG sorvioe ol alla bype s 2y erlrcpre s drmashkinge,

dndrat karaktir frin gammaldags tra-
ditionell arbete till stérre projekt och
anpassad till tillverkningsindustri som
i Trelleborg.

Snickeriet har funnit i fyrtio ar i
Trelleborg och har bytt dgare forr pa
grund av generation skifte, si ocksa
forra dret dd en nyexaminerad André
Johansson tog kommandot 6ver de
gamla lokalerna och med honom kom
de nya idéerna och framtidstro.

Kundkretsen borjade dndra karaktir
och fran att ha haft en hel del privat-
kunder si borjade man dgna sig t storre
konstruktioner av industri emballage.

For att forenkla begreppet si kan
man siga att vi tillverkar trilidor av
olika storlekar for industri transporter
och s visar Andr¢ ett foto dir man kan

1 &% Teelelzong. Tel W A0, Fax (020550

SEBRO

MASKIN AB

RING och fraga 0410-27036
BESUK oss pa wwnnw.sebro,.se

Soprkapa

-

Snphoreia

| Industrin

se en stor avling trilida med ror i for
vidare transport, man bygger dem pa
snickeri lokalerna och transporterar de
till de berdrda foretagen i Trelleborgs
omridet i forsta hand forklarar André.

Johanssons Snickeri har sina stam-
kunder men har kapacitet for fler fére-
tag som kan ha behov av skriddarsydda
16sningar for vidare transporter. Frimst
r det ror och slangar man tillverkar
lador till men det kan finnas andra in-
tressanta produkter man kan snickra
trilidor till menar André.

Man kommer att satsa lite extra for
att nd industrier och andra foretag som
kan bli de nya samarbetspartner inom
emballage och blir det bittre respons
sd kan man tinka sig skaffa nya lokaler
som kan tillgodose dessa med de ons-
kade produkterna inom skriddarsydda
emballage avslutar en ung och dyna-
misk foretagsledare.

Felipe Bravo

Atcrfareifare for Lundbery Hgmas
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En titt pa kartan visar att Tyresé inte ar en 6, men domineras av den langa Brevikshalvon. Naturen,
kulturen, baden och storstaden finns inom réckhall var man an befinner sig i Tyreso, vid Ostersjons
strand, cirka en och en halv mil sydost om Stockholm. Kollektivtrafiken ar val utbyggd och motor-
vagen leder direkt till Stockholm. Pa 20 minuter nar man huvudstadens centrala delar. En stor del av
den arbetsféra befolkningen pendlar ocksa till arbeten utanfér kommunen.

Befolkningen i Tyres6 uppgick den 31
december 2006 till 41 476 invanare.
Hir finns ungefir 1200 foretag, dir
majoriteten dr sma och specialiserade.
Tyresé6 kommun har cirka 2 700 an-
stillda varav de flesta arbetar inom
vird, forskola och skola.

Tyreso Niringslivs AB ir ett kom-
munalt bolag, som frin bérjan hade till
uppgift att att silja mark for foretags-
etableringar. Sédra Lindalens och Pet-
terbodas arbetsplatsomriden dr exem-
pel pa Niringslivsbolagets satsningar.
Nu finns det nistan ingen industrimark
kvar i Tyresd och arbetet inriktar sig i
stillet pa att skapa ett bra niringlivs-
klimat i kommunen och bra forutsitt-
ningar for redan befintliga foretag att
utvecklas. Nyinflyttade och nystartade
foretag kan himta allmin information
om kommunen och niringslivet. F6-
retagens Hus startade med malet att
hitta enkla och trivsamma former for
foretagare och samhillets Gvriga repre-
sentanter att triffas, utbyta erfarenhe-
ter och lira kiinna varandra.

— De vanligaste Tyresoforetagen ar
familjef6retag dir manga dr nischade
pa olika specialprodukter. Vi har inga
stora foretag och kanske den lig-
sta arbetsplatskvoten i hela linet dir

majoriteten pendlar till bland annat
Stockholm. Vi har i princip slut pé in-
dustrimark och kan inte skapa nagon
ny déi cirka 40 procent av kommunen
bestdr av nationalparker och naturre-
servat. Vi dr beroende av véra grannar
for att kunna hjilpa foretag att etablera
sig och expandera. En del flyttar till
Nacka eller Stockholm och vi samar-

betar for att skapa bra trafiklésningar,
arbetsplatser och bostider vid kom-
mungrinsen i den si kallade Skrub-
batriangeln, berdttar Peter Hellsten,
stadsbyggnadschef och niringslivschef
i Tyres6 kommun.

Tyreso centrum

I'Tyresé finns ett inomhuscentrum med
butiker, kaféer och restauranger, banker,
post, apotek och kommunal service.
Centrum ér en naturlig métesplats for
tyresoborna. Kring inomhusscenen ar-
rangeras underhallning, konserter och
danskvillar. Aven i Trollbicken finns
ett valforsett centrum med post, bank
och affirer.

Tyreso bestir till stora delar av villor,
smihus och lighusbebyggelse med né-
got av sméstadens charm. Den som har
sina rotter i Tyreso vill girna stanna.
Ungdomar vinder girna tillbaka efter
studier, arbete pd annan ort eller stor-
stadsboende.

Stormarknad och uthyggd galleria i
Tyreso Centrum

Nu finns forslag till detaljplan for
stormarknad, butiker och gata i Ty-
res6 Centrum. ICA:s yta blir nistan tre
ganger si stor som i dag, parkeringshu-

I% Lewenand Arytining

set och delar av Foreningsgirden rivs
och det blir fler butiker i en utbyggd
galleria. Dalgrind gors samtidigt om
till en mer centrummissig gata. Forsla-

get stills ut pa samrdd mellan den 12
mars och 2 april.

Arne Oster
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Flexibla utbildningslosningar behover inte kosta

Interaktiva utbildningar har alltid i stort sett handlat om text, bild
och speaker, och sedan hoppa framat. Utbildning pa CD-rom

som kom pa 90-talet slog aldrig igenom riktigt funktionsmassigt.
Manga foretag skapade dyra och trakiga presentationer som var

svart att andra och uppdatera.

— Jag ser en édndring pa det i dag. Med
s.k. snabba e-learningverktyg och ut-
bildningsportaler pd nitet, blir det mer
dynamiskt och innehallet kan dndras
fran dag till dag, siger Leif S6derlund,
pa Art’'n Act som lir ut hur man be-
driver utbildning pé nitet for stora och
sma foretag.

— Jag ir i forsta hand en innehalls-
tillverkare och skapar interaktiva ut-
bildningar men jag sitter pa flera roller
och kan samtidigt vara den som ligger
upp konceptet for hela portalen inkl
utbildning av lirare och dmnesexperter
som sjilva ska hantera portalen, elever,
prov, betyg, diskussionsforum etc. Den
egna produktionen av distansutbild-
ningar gor att foretaget spar massor
med pengar for kostnader som annars
skulle lagts pé lokaler och enstaka traf-
far med eleverna. Vuxenlirandet gir
mycket ut pi att soka information —
inte bli matad med densamma. Dirfor
ir det flexibla "learning on demand”-
l6sningar som giller. Kan man sedan

samla allt vad giller foretagets interna
utbildningar pa en enda portal i ett sk
Learning Management System.

Med militira medel som grund

Leif Soderlund var tidigare multi-
mediaexpert i Forsvarsmakten. Under
10 ar som utvecklings- och produk-
tionsansvarig inom Marinen skapade
han och kollegan Thomas Olsson 52
st interaktiva program for framfor allt
Marinens personal. Orlogsskolornas
enhet for "Datorstodd utbildning” var
den var den enda i sitt slag inom For-
svarsmakten som hade heltidsanstillda
med In-House-produktion, dvs att
programmera, redigera bilder, text, ljud
och video pi egen hand.

— Det roliga var att det kindes som
att driva ett eget litet foretag inom
Marinen. I samband med férsvarsom-
liggningen 2005 klev jag 6ver staketet
och startade pd egen hand, och det
dngrar jag inte. Det blev precis samma
sak men med andra kunder, siger Leif

Leif S6derlund.

Séderlund.

Med 20 irs erfarenhet av ubitstek-
nik, maskinteknik, elektronik, lirar-
tjanst, ledarskap och produktion av
interaktiva liromedel kinner jag mig
som en allkonstnir.

Flera valda lésningar
Art'n Act har som affirsverksamhet
att i férsta hand utveckla och produ-

cera e-liromedel, e-media samt hjilpa
foretag med deras e-scienceutveckling,
dvs formaga och teknik att bedriva
egen produktion av media och kurser
f6r lirande pa nitet.

— Syftet dr att foretagen skall kom-
ma iging med e-learning genom vira
praktiskt tillimpade kurser. Vi erbjuder
dven installation och utbildning av vil
utvalda Open Source Losningar for
databasdrivna  webbportallésningar,
dvs CMS och utbildningsportaler,
LMS, for distansutbildning pid In-
ternet eller Intranet samt verktyg for
produktion och redigering av media,
digitala lirmoduler och larresurser, si-

ger Leif Soderlund.

En flexibilitet som sanker kostna-
den
— Fordelen ir att formedla hela kon-
ceptet i hur man gor nir man utbil-
dar manga pa nitet. Genom utbild-
ningsportalen kan personalen starta
utbildningen nir de vill och kan. De
kan nir som helst ga in och vilja sitt
sitt att lira sig pid. Den som vill ha
en forelisning skall kunna himta den
firdig och inspelad, forklarar Leif S6-
derlund.

Minga ginger kan det vara omojligt

att utbilda en hel organisation pa kon-
ventionellt sitt, inte bara ekonomiskt
utan dven praktiskt, speciellt om det
giller geografiska avstind och arbets-
tid kostar. Fordelarna i det hir fallet ar
flexibiliteten och den liga kostnaden.
Man installerar utbildningen via web-
ben med hjilp av t ex Art'n Act och
sedan ir det bara att kora.

— Malet 4r att kunden skall tjana pa
det, jimfoért med en traditionell ut-
bildning, och det malet dr inte svért
att uppnd. En traditionell utbildning
kan bli oerhort dyr. Forutom lokaler
och foreldsare kan det tillkomma kost-
nader for hotell, resor, traktamenten,
representation och den obligatoriska
lunchen. Pi en dttatimmarsdag far man
dessutom rikna med sex timmar ef-
fektiv utbildning, efter alla benstrick-
are, kafte- och rékpauser. Varje timme
kostar minst 1000 kronor per person
— ligger man upp utbildningen pa ni-
tet ligger det runt 100-lappen, siger
Leif Séderlund och later tystnaden tala
for sig sjilv.

— Vem som helst ser i vad fordelen
ligger.

Peter Lindskog-Bodin
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Narutbildning kontra Modern distansutbildning. lllustration: Leif S6derlund, Art'n Act.
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Miljokonsult med inriktning pa vatten

Sedan starten 2005 erbjuder PJ Provtagning & Miljékonsult tjans- _
ter inom omradena vattenprovtagning, miljéutredningar och milj6-

och kvalitetsledningssystem.

Peter Johansson, som sedan cirka 1,5 r
driver foretaget PJ Provtagning & Mil-
jokonsult i Tyresd, dr utbildad kemist
och har ling erfarenhet av olika typer
av provtagningar och miljdarbete med
anknytning till vatten.

— Verksamheten bestir av provtag-
ning, stod i tillstindsirenden nir det
giller utslippsfragor och dven stod i
utveckling eller revision av lednings-
system for miljo och kvalitet. Med
utgingspunkt frin foretagens verk-
samhet beslutas vilka dmnen det skall
provtas for. Analyserna utfors av ackre-
diterade laboratorier och sedan hjilper
jag till med utvirderingen av resultaten
om kunden si 6nskar. En del vill géra
utvirderingarna helt sjilva, siger Peter
Johansson.

— Jag har verkat som revisor och
revisionsledare pi Stockholm Vatten

sedan 1999 och var dven aktiv som
samordnare pa lokal nivd under hela
inforandet av miljo- och kvalitetsled-
ningssystemen ISO 14001 och ISO
9001. Detta i kombination med att
jag bade arbetat pd och ansvarat for ett
ackrediterat laboratorium har gett mig
en god insikt i fordelar och fillor med
olika uppligg av ledningssytem, berit-

tar Peter Johansson.

Ingen typisk kund

PJ Provtagning & Miljokonsult har ingen
typisk kund. Branschorganisationer, kom-
muner och verksamheter inom ett brett
spektrum av olika branscher. I dagslaget
kan det exempelvis handla om hist-
sportanlidggningar, lastbilstvittar, en glas-

Eftersom jag arbetar regionalt
och har en bakgrund inom Stockholm
Vatten, si dr jag kind av kommunerna
och VA-bolagen runt om Stockholm.
Pi Stockholm Vatten arbetade jag
fran borjan med recipientkontroll och
ddrefter med att begrinsa mingden
av miljéstorande och o6nskade dmnen
som tillfors ledningsnitet. Det hand-
lade bland annat om information och
tillsyn riktat mot industri och hushall.
Jag var dven ute och triffade manga £6-
retag under den tiden. Det finns inte
s& manga stora tillverkare kvar i Stock-
holm utan en mingd mindre foretag
och da dr det viktigt att gora manga
sma miljéforbittringar. Vanligaste bris-
terna finns inom kemikaliehanteringen
men det kan dven finnas driftstérningar
som inte paverkar produktionen och da
miste man ha en god och regelbunden
tillsyn sa att man uppticker och étgir-

Hir kan Peter Johansson hjilpa till
att hitta bra rutiner och verktyg for till-
synen och likasa nir det giller kemika-
lichanteringen.

Nir det giller ISO 14001 menar han
att en certifiering inte innebdr att du dr
miljévinlig. Standarden stiller krav pa
att du ska kartligga din miljopaverkan,
du ska forbittra dig hela tiden och du
ska uppfylla lagkraven. Hur stor for-
battringen dr och fran vilken nivd du
startar varierar.

— Jag tycker dnda att det dr viktigt
eftersom det tvingar dig att vara med-
veten om din miljépaverkan och darfor
tycker jag att ledningssystemet fyl-
ler en funktion. Nédr man har kartlagt
sin miljépaverkan blir det direfter en
avvigning av hur stor paverkan olika
dtgdrder ger, hur lang tid tar det att ge-
nomféra dtgirderna, vad kostar det och
var gor pengarna mest nytta.

grossist och 6ver huvud taget handlar det
om den som har ett behov av att utreda
miljokonsekvenserna av sin verksamhet.

dar problemen direkt, och inte bara om
de orsakar stopp i produktionen, siger
Peter Johansson.

Arne Oster

Oppna losningar for fasti

Tyres6baserade OSG AB skapar 6ppna styr- och évervaknings-
system pa en gemensam 6vergripande plattform. Féretagets
dvergripande systemlésningar kommunicerar med DUC/PLC
baserade lokala styrsystem av olika fabrikat inom olika branscher.
Det innebar att man pa ett smidigt satt kan skapa verktyg och
driftmiljé fér kostnadseffektiv och tillforlitlig drift och forvaltning
med bibehéllen valfrihet gallande framtida investeringar i lokala

tekniska system.

— Viarbetar i huvudsak med fastighets-
automation, det vill sidga styrsystem for
virme, ventilation och kyla men dven
6vervakning av datorhallar och en del
industriprojekt. Vir nisch i branschen
ir projektera och leverera Windows-
baserade operatorsmiljoer. Vi arbetar
med en oppen systemplattform si att
kunderna kan integrera olika typer av
faltsystem (automationssystem for vir-
me, kyla och si vidare) av olika fabri-
kat, vilket gor att man kan uppritthailla
konkurrensen och vilja den teknik som
passar bdst. Sedan syr vi ihop filtsys-
temen till en gemensam operat6rmiljo.
Vi dr i dag tretton medarbetare, som
alla jobbar med 6ppna systeml6sningar,
berittar Mikael Bengs, deligare i OSG
AB iTyres6 som startades 1994.

For att kunna astadkomma ett op-
timalt 6verordnat styr- och Gvervak-
ningssystem krivs processkinnedom
och insikt i teknisk drift. OSG AB har
ling erfarenhet av projektering, kon-
struktion, programmering och drift-

foretaget erbjuda en modern Gppen
systemlosning, anpassad for drifttekni-
ker och forvaltare.

De programvaror som OSG ofta an-
vinder dr Citect (australiensiskt) och
Fix (amerikanskt) som ursprungligen
utvecklades for industrin dir man alltid
haft en storre 6ppenhet dn inom fastig-
hetsbranschen. Tillsammans med kun-
den skapar OSG sedan den miljé som

hetsautomation

en webblisare kan da operatoren arbeta
pa distans. Tunna klienter tycker OSG
ir en bra losning da dessa inte kriver
nagot underhall.

— Nir projekten eller kunden s kri-
ver utfor vi dven totalitaganden med
bide filt och 6verordnad nivd men
képer da in tjinster som montage, in-
stallation och programmering via sam-
arbetspartner.

den. Det dr mycket kommuner och
landsting som oftast har stora anligg-
ningar och maste uppritthalla konkur-
rensen i samband med upphandlingar.
En stor kund i Stockholm ir SL dir
man styr och 6vervakar hissar, rulltrap-
por och VVS-system. En annan kund
ir Orebro Lins Landsting dir man styr
och 6vervakar allt frin universitets-
sjukhus och lasarett till virdcentraler

sittning av automationssystem. kunden vill ha dir man ofta knyter ihop — OSG ir en objektiv partner som  forklarar Mikael Bengs.
Genom att kombinera denna er-  systemen med hjilp av OPC-servrar. ocksd kan ge vira bestillare opartisk
farenhet med hog kunskap om pro- For atkomst via Internet levereras  radgivning. Kunderna finns Gver hela
gramvaror for Oppna styrsystem kan  vanligtvis si kallade tunna klienter. Via ~ Sverige, men dven i olika delar av virl- Arne Oster
[m10aar || tzames RLLLTRAPPA TCE-NRM) T.* 8% | o8 | WOLA-E 13T HEMETH G4 HLIS T, TADFAN 1 T Ty
A RSP ASOSET A TUE ,_.u-:'_,_o—-bl__ — ™ i
PR — ,f:: F i / i PP
R R | J W= = - 3v8
| ———— f;’ N A ! rerfN 0 b stanial )
EST T Ry | | / e ':I' b ¥, . o Facs i e
| e s by / 2= L= 1_'.. - e M — -
| /.— - 1 _{I ! | T | i« 2 pa B
- = I ke
A i !
o F B |
( i \?' by ok ¥
— RANLDOR, (v = 1w e
e MIED " / - e ] o
| - " = =g WA | AR (U VS i i P ] i LR, P 1,
HPUTCHTE (ToT A P il i_l L e TR o ] F : g |} J| ;
| — . Y e s il — yr o = 1
cnesne s ] e R N = aein s b .
= TR e P __1
EOMMLRMATIONSSTRTUE bkl L) . W
BT - ,
LUNRS SRR YRR 1| k] [ . "‘[
| L= e C AN B QT monET L @ T EaTE PALER
Y i el | [- ST e
[ ata Gtmban =" I (R | [ ||i I b Sl L _ L& . kiRl T __ |
] =] ik | sbersbpetes | Lmana wppe e | _:-j_tJ_:_‘ Lmees | Bovwoms | fmsik | Sewm |

& Artnfict

Wik deo S
ntercik e u-blicindee,

saml Mol 2oh widoo.
> SFC-234 BE 29

Loz artikcln i dotra rommer.

UTEildm agpspartoler, we Dlasidoar

DIAMANTEPROFII AR
Eova slyrverisag fir indeivin

icr
pinin

Vi kun allt inom -
Jimming. Vidmi i
och bondning inom &l ekl

WyW.mirojoining .»e

O8-554 595 ¢0




SVENSK LEVERANTORSTIDNING

31

NR 2-2007

TYRES(O

Smaforetagens natverksspecialist

Strukturdata AB &r leverantor av datorer, kringutrustning och
tjanster till sma och medelstora foretag. Sedan nagra ar tillbaka ar

foretaget ater baserat i Tyreso, dar
sedan.

— I dag ir vi nischade som specialister
pé nitverk och nitverksservrar till smé-
foretag dir vi tar hand om det mesta.
Vi dr Microsoft Small Business Speci-
alist, vilket dr ett hogt kompetensbetyg
for att f3 arbeta med deras servrar mot
smd och medelstora foretag. Det dr det
inte s3 manga som har. S fort det ir en
server inblandad si behé6vs det ju lite
mer assistans och det dr dir vi kom-
mer in. Vi dr ocksd Microsoft Certified
Partner som kriver en hég kompetens,
berittar VD Olle Karlstrém.

— Vi har ocksd ett nira samarbete
med Intel och producerar stationira
datorer och servrar strikt baserade pa

:::MM |

allting borjade for snart 20 ar

Intels moderkort och processorer. Syf-
tet dr att ha produkter av hog kvalitet
genom att vilja de komponenter som
vi tycker dr bist. For enklare datorer
tar vi in firdiga modeller frin olika
leverantorer som Acer, HP med flera.
I var webbshop som vi haller pa att
modernisera kommer vi att kunna er-
bjuda ndgot tusental olika artiklar men
i vért sortiment arbetar vi med 65 000-
70 000 artiklar si vi kan ta fram det
mesta, siger han.

— Nir vi syr ett komplett nitverk
for ett mindre foretag dr vi girna med
och paverkar valet av hard- och mjuk-
vara sd att vi kan erbjuda support pi

h”;ml"m 1B
||' i Il

bra produkter som fungerar. Annars
ar vi vildigt breda vilket dr ett méste i

ag di marginalerna pé enbart datorer
ir jattedaliga. Det gir inte for ett litet
foretag som inte har forsiljning av de
volymer som krivs, férklarar Olle Karl-
strom.

— Vi har ling erfarenhet och kén-
ner smiforetagens behov och problem.
Minga smaforetag dr inte lika medvet-
na om sikerhetsproblem som de storre
foretagen. Hir har vi ritt hog kom-
petens och kan bland annat hjilpa till
med Microsofts uppdateringar pi dis-
tans. Vi fungerar ofta som it-avdelning
f6r mindre foretag dar vi pd olika sitt
kan hjilpa dem att se till att systemen
fungerar pé bista sitt. Det vi engagerar
oss mer och mer i dag dr Tyreso och de
lokala foretagen, siger Olle Karlstrom.

Arne Oster
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Vi har lang
erfarenhet
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smafdretagens
behov och
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Vem tackar nej till en kopp kaffe? Férmodligen inte
manga. Speciellt pa arbetsplatser dar kaffemaskinen

jobbar treskift.

Q_Bolagen levererar ett brett sortiment
av produkter till sivil hotell, restaurang
caféer och skolor som till foretag av
olika slag. De ir rikstickande, men har
storst verksamhet i Stockholm.

— Trots att Q_Bolagen kan uppfat-
tas som en ny akt6ér pa marknaden si
har de 6ver 20 drs erfarenhet av kaffe-
system for restauranger och kontor. Pa
liknande vis har vi stor erfarenhet av de
ovriga produkterna i sortimentet, siger

Thomas Rede pi Q Bolagen.

Kaffeautomater for alla bruk
Q_Coffee ir ett komplett koncept for
varma drycker med kaffemaskiner,
service, ravaror och tillbehor till dessa.
Detta innebir att farskt kaffe, mustig
espresso, griddig cappuccino eller né-
got annat kan serveras nir som helst.
Hir finns allt frin kaffeautomater
for att servera kaffe koppvis (limpligt
pa kontoret) till kaffemaskiner med

hoég kapacitet for att producera storre
volymer i kanna eller termos (limpliga
for restaurangen).

— Nir det giller véra val av leveran-
torer sd har vi alltid en strivan att finna
en god avvigning mellan kvalitet och
pris. Detta for att kunden alltid ska
veta att den fir det biista av tvé vérldar.
Vir leverantor av kaffeutrustning har
producerat kaffebryggare, kaffeauto-
mater och kringutrustning sedan 1950,
siger Thomas Rede.

Gemensamt f6r samtliga maskiner
ar att de dr snabba och effektiva samt
mycket enkla att hantera och hilla
rena.

Optivend-serien innehaller automa-
ter for koppservering storre maskiner
for produktion av kaffe i kanna och i
termos For hotell, restauranger och
konferensanliggningar med krav pa
hégre kapacitet erbjuder vi en maskin
som klarar av att producera ca 900 kop-

par kaffe per timme.

— Vi har dven varit totalleverantor av
kaffe vid olika galor, och events. Dir
serveras det mycket kaffe under en
kort period och det stiller hogt krav
pa maskiner och utrustning. Vid t ex
invigningen av Sodralinken serverade
vi bortit 30 000 koppar pa en dag. Vi
hade tvd kaffemaskiner som pumpade
hela dagen med trefasmaskiner. Da
korde de bara kannor och ut till for-
beredda termosar. Det blev fler tapp-
stillen pa det viset. Men det var dndi
bara tvd maskiner som bryggde, siger
Thomas Rede.

Kringprodukter som fyller tomrum
Q_Bolagen har dven alla tillbehér runt
matbordet och koket.

Q_Paper ir det samlande namnet for
engingsartiklar av alla slag sisom ser-
vetter, pappmuggar, pizzakartonger och
andra liknande produkter.

Q_Clean innehaller alla typer av ke-
mikalier for rengdring och underhall.

Q. C&S star egentligen for Q_
Cook&Serve och hir dterfinns ett
mycket stort sortiment som omfattar
allt frin porslin (tallrikar, koppar och

fat), glas och bestick till redskap for
restaurangens kok (knivar, slevar och
annat)

Q_Drink ir platsen déir barmastaren
hittar bartillbehor av allehanda slag.
Hir finns édven juicer, maltidsdryck-

er samt vira Opticool vattenkylare.
— Men hjdrtat i var verksamhet dr
kaffemaskiner, avslutar Thomas Rede.

Peter Lindskog-Bodin
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En valslipad diamant

Att ha en vélslipad diamant i verktygsladan kan vara mer an guld
vart, speciellt om du behandlar verktyget med tuffa tag och later

tidens tand bita pa det.

Att bearbeta med harda metaller kriver
sina verktyg. Skall det sedan goras med
precision, handlar det om overkurs.
Man skiljer pa konventionella slipverk-
tyg, som kan kopas i byggvaru- och
jarnhandeln, och pa elektropliterade,
som dr mer eller mindre specialtill-
verkade med ett slipskickt av naturlig
eller syntetisk diamant. Skillnaden ir i
forsta hand den 6verligsna formstabi-
liteten hos elektropliterade slipverktyg.
Konventionella diremot tappar formen
med tiden och behéver underhillas
ofta.

Diamantprofil AB ir i stort sett en-
samma i Norden att ha den hir pro-

duktionen. Det dr inte si méinga som
kan den i Sverige. Den anvinds mer
Tyskland och Japan och det dr just
dirifrin som den storsta konkurrensen
kommer ifrin. Men Svenskt stil biter
och avstindet till kunderna ir kortare
f6r Diamantprofil.

Langre livsldngd én originalet

— Vi har utvecklat en hégeffektiv me-
tod for elektroplitering av diamant och
bornitridverktyg for slipning, borrning,
kapning m.m. Vir process ir en affirs-
hemlighet, men i korthet kan man sig
att vi i en kemisk process formar en
profil, en stilkropp och ligger sedan pa
slipskicktet, siger Lars Erik Martnell,
som startade Diamantprofil AB véren
1991 tillsammans med sin fru Inger.

Diamanten képer man i pulverform.
Det dr dyrt, men den storsta kostnaden
ar tillverkningskostnaden i tid och ar-
bete.

— Vi utfér dven omsbeldggning, dvs
med de ritta forutsittningarna ger vi
gamla utslitna verktyg en lingre livs-
lingd 4n i originalskick. Det innebir
ocksi en bittre avverkningskapacitet,
vilket varje professionell yrkesman med
“fingertopskinsla” mirker omedelbart.
Det dr en mycket 16nsam édtgird for
kunden, siger Lars Erik.

Allt fran sma till stora kunder

— Vir marknadsplats dr Norden dir vi i
forsta hand samarbetar med industrin
inom flertalet branscher. Négra av vira
viktigaste kunder dr ABB, Volvo, Sca-
nia, Siemens, Sandvik och miénga fler.
Vi har en medveten bredd inte bara
inom den mekaniska industrin, utan

o

-

Lars Erik Martnell, som startade Diamantprofil AB varen 1991 tillsammans med sin fru Inger.

dven, byggsidan, stenindustri, glasfiber
(batar etc) och dentalindustrin.

En marknad pa uppgang
Slipningen totalt minskar, men den av-
ancerade slipningen okar. Att just den
hir tekniken viixer mest internationellt
sett, beror pi att tillverkningsindustrin
i dag miste ga fort och rationellt, man
vill ha si fi kontroller som majligt och
ha linga underhallsintervaller.

— Det dr det som ér grejen egentli-
gen. Kunden behover ett speciellt verk-

tyg for ett precisionsjobb i svirbearbe-
tat material. Det 4r ddr véra produkter
kommer in i bilden. Ar det besvirligt
kommer de till oss. S& fort du skall ha
en profil eller behov av precisionsmatt,
fungerar det inte med nigon annan
teknik. Det méste vara formstabilt,
ha hoga skirdata och hastigheter. Vid
djupslipning skall man kunna ta allt
pa en ging. Med elektropliterade dia-
mantverktyg dr det bara att sitta upp
skivan och kora.

Lars Erik talar hingivet om pro-

dukterna och sitt foretag, och med en
tillvixt pa 15-20% det senaste dret, kan
man forstd honom. 12-timmars arbets-
dag och storre delen av familjen i f6-
retaget har gjort Diamantprofil till en
livsstil for Lars Erik och Inger Mart-
nell. Nog kan man siga att "Diamonds
are for ever”.

Arne Oster

Problemlosare inom forbindningsteknik

Mikrosvetsning, limning, bondning och I6dning &r de fyra ben som Tyreséforetaget
Micro Joining AB star pa. Foéretaget importerar och séljer utrustning, material och
komponenter déar allt handlar om férbindningsteknik for i férsta hand elektronikin-

dustrin.

— Vir styrka dr att vi kan erbjuda den bista 16s-
ningen nir det giller olika typer av forbindnings-
teknik for mikroelektronikindustrin men dven till
foretag inom rymdteknik och militira kunder i
Norden. Arbetar man med limning till exempel
miste man kanske koncentrera sig pé att forsoka
hitta en 16sning med limning. Men det kanske i
stillet 4r mikrosvetsning, 16dning eller bondning
som ir den riktiga 16sningen och di kan vi guida
kunden ritt. Man kan ocksi kombinera meto-
derna pa olika sitt, berittar Jan Oderby pa Micro
Joining AB i Tyress, ctt foretag med fyra medar-
betare och ling erfarenhet inom omradet.

Micro Joining bildades i januari 1996 av Jan
Oderby och Tomas Gawalewicz. Idén var att
sammanféra allt inom mikroférbindning under
samma tak. De har en stor spridning pd kunderna
fran sma till stora foretag.

— Jag borjade arbeta med den hir typen av ut-
rustning i slutet av 60-talet och var med om att
silja de forsta bondningsutrustningarna i Norden.
Bondning dr fina tradférbindningar inuti till ex-
empel en hybridkrets, nigot som var helt nytt pa
den tiden, siger Jan derby.

Exempel pa produktionsutrustningar som Mi-
cro Joining kan erbjuda sina kunder ir AC, DC,
CD, HF och lasersvetsar, tridbonders, bondtes-
ters, plasmatvittar, hermetiska kapslingssystem,
16dugnar samt UV/bliljuslampor f6r bland annat
limhirdning.

Ett tusental olika limmer dir minga ir ex-
klusiva samt limfilmer och “preforms”, silikoner,
bondverktyg, bondtrid och mycket annat ingar i
sortimentet.

Minga svenska foretag képer utrustning och
placerar dem hos underleverantérer i Baltikum.
Det gor de hir linderna till en marknad som man
bérjar titta ndrmare pa.

Arne Oster
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| en bilverkstad cirkulerar sjélvklara och valkanda dofter; Motor-
olja, fett och spillolja kanns i luften sa att det nastan gar att ta
pa den. Vad en slutkonsument kanske aldrig ténker pa &r att det
ligger mycket arbete, teknik och vetenskap bakom dessa enkla
dofter. Och att det sker en utveckling bade fér oss och miljon.

Alentec & Orion AB utvecklar, tillver-
kar och marknadsf6r utrustningar och
tjdnster inom pumpning, mitning och
dosering for fordonsverkstider och in-
dustri. Foretaget erbjuder ett koncept
bestiende av produkter, system, instal-
lation, service och utbildning som en
del av en virdeskapande process for
fordonsverkstider, industri, oljebolag
och aterforsiljare.

Foretagets ursprung var Svenska Te-
calemit, som startade 1932. Man képte
och séilde smérjnipplar frain USA. Ori-
on med anor frin 1902, som bl a till-
verkade cykelpumpar kom in i bilden
senare. Det var ett familjeféretag fram
till slutat av 70-talet, direfter har det
bollats mellan olika investmentforetag
fram till 4r 2000 da det koptes av ett
spanskt foretag.

— Vi fick inte behilla namnet Te-
calemit nir vi blev uppképta, som var
en sammansvetsning av olika bolag i
Tyskland England, Frankrike, Finland,
Sverige. Till slut blev det Alentec &
Orion AB, siger Kjell Sundqvist, som
ir logistikansvarig pa foretaget.

Ett brett sortiment med mjuk- och
hardvaror
Produktprogrammet utgérs av ett om-
fattande sortiment med utrustning for
tryckluft, olja, fett spillolja och andra
vitskor i form av stationira, mobila och
birbara pumpar, slangar och ventiler
och tillbehor f6r pafyllning, dosering,
kontroll, mitning och overvaknings-
system. Aven slangupprullare, system
for svetsrok- och avgasutsug komplet-
terar programmet. Man har dterforsil-
jare i 55 lander och dotterbolag i Eng-
land, Belgien och Italien.

— Vi dr med att projektera hela verk-
stiderna fran bérjan till slut. For nir-

varande ir vi bl a med och installerar i
nya verkstider for Scania i Jordbro och
Upplands Motor utefter Uppsalavigen.
T ex bilverkstiderna vill ha samma ut-
rustning och kvalitet pa verkstider de
har i olika linder. De bygger upp struk-
turen pa hela verkstadsnivin som skall
vara lika. Vi har utrustat en stor Vol-
vofabrik i Ukraina som ir lika modern,
har likadana grejor, mitinstrument och
maskiner som en svensk fabrik, siger

Kjell Sundqpist.

Avancerat mitsystem

Branschen dr gammal och traditio-
nell och det kommer inte méinga nya
produkter. Men diremot utvecklas det
befintliga att bli mer flexibelt och smi-
digt.

— Vi utvecklar elektroniken 16pande.
Det har tillkommit kompletterande
produkter for att kunna kontrollera
och dossera bittre och utnyttja mit-
verken pa ett annat sitt. Vi har sjilva
utvecklat Orilink, som ir ett avancerat
Gvervakningssystem utan begrinsning-
ar gillande antalet tappstillen, vitskor
eller samtidig tappning. En layout éver
verkstaden visas som miniatyrer pi da-
taskirmen, alla aktiviteter visas i realtid.
All data sparas i Windows milj6 och
kan anvindas for att gora olika typer av
rapporter eller kopplas ihop med andra
datasystem, siger Kjell Sundqvist.

Pa exempelvis volvoverkstider finns
arbetsordernummer, som matas in i
systemet, med bl a uppgifter om hur
mycket olja det skall vara i just den
bilen. Verkstadskillen fyller pa oljan,
datorn kvitterar och skickar tillbaks
impulsen direkt till ekonomisystemet.

— Forr fyllde man pa olja som skulle
sedan skulle volymnoteras och diref-
ter manuellt foras in i systemen. M en

a

Kjell Sundqvist, logistikansvarig pa
Alentec & Orion AB.

miénga ginger forsvann det pi vigen.
D4 blev det ett svinn p pappret p g a
att pifyllningen inte noterats. Det hir
gar helt automatiskt och di héller man
dven reda pa hur mycket olja man har
kvar och hur mycket man har gjort av
med. Snart kommer man vara tvungen
att ha veta hur mycket spillolja man
skickar tillbaka. Mellanskillnaden pa
inkopet fir inte bli for stor om man
inte kan redovisa vart det tar vigen, si-
ger Kjell Sundqvist.

Peter Lindskog-Bodin

NACKA
Nacka

Det ar oljan som far systemet att ga runt

Allt under ett tak

Byggvaruhuset Fredells ar en komplett byggleverantér som
arbetar med helhetslésningar fér kvalitetsmedvetna féretag och
privatpersoner i hela Stockholmsomradet.

— Fredells grundades 1903 och hette
did Firma Fabian Fredell, efter fore-
tagets grundare. Vi dr fortfarande ett
familjedgt foretag dir varje kund och
medarbetare ir lika betydelsefull, siger
Fabian Fredell, som ir fjirde generatio-
nen och varit verksam i foretaget sedan
1989 och ansvarar nu for hela byggva-
ruhuset.

Fran bridgard till byggleverantor
I bérjan arbetade foretaget framfor allt
med virkesleveranser till snickare. Men
ganska snart borjade kunderna efter-
friga ett bredare sortiment.

1953 flyttade man till S6dra Ham-
marbyhamnen. Redan di var Fredells
en av de storre byggleverantérerna i

Stockholm.

1971 omlokaliserades foretaget till
ett helt nytt byggvaruhus, som redan
frin start blev Stockholms storsta. Den
5 februari 2000 flyttades verksamheten
till Sickla.

Byggvaruhuset i Sickla dr 44 000
kvadratmeter stort. Varje avdelning har
omfingsrika ytor med byggutstillning-
ar ddr produkterna finns exponerade i

uppbyggda milj6er.

Egentillverkat virke

Fredells har en egen produktionsan-
liggning for trivaror pa viningen un-
der varuhuset. Dir kontrollerar man
allt tri manuellt innan det hamnar i
dina hinder. Virket lagras inomhus, i
ett klimat som bevarar materialets ide-
ala fuktighet. Forvaringen sikerstiller

att triet behaller sina goda byggegen-
skaper hela vigen.

Allt for hushygget

Forutom en vilsorterad bridgird med
alla typer av trivirke, har foretaget ett
fullstindigt utbud av 6vrigt byggmate-
rial som till exempel isolering, betong,
skivor och fasadbeklidnad. P4 Fredells
hittar du édven ett komplett sortiment
av fonster, dorrar, portar, lister och
andra snickerier. Du kan komma hit
tomhint och dka hem med allt som
behovs for att bygga ett nytt hus frin
grunden.

— Vi siljer allt inom byggmaterial
och vinder oss till savil privatpersoner
som proffskunder, bide sma och stora.
Vir storsta kund dr Skanska. Sedan har
vi ocksd en produktion av prefabrice-
rade viggblock och gér dven embal-
lagelador och flyttlador i trd, berittar
Fabian Fredell.

— Det idr aldrig en dag som dr den
andra lik. Det dr mycket som hinder

och nir vi vixer in i det hir huset si

gor vi en mingd forindringar. Som fa-
miljeféretag har vi inte samma resurser
som en byggvarukedja, utan hir jobbar
vi pd ett annat sitt. Varje avdelning har
en direktdialog med leverantdrer anga-
ende produkter och marknadsféring.
Konkurrensen frin nya aktérer gor
dock att vi méste bli vassare och hela ti-

den utveckla verksamheten, siger han.

Fabian Fredell ser positivt pd ut-
vecklingen och det stora intres-
set for renovering och heminred-
ning, inte minst stimulerat av en
rad TV-program och tidskrifter.

Arne Oster
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"V tillverkar allt som

Mats Flodin &r snickare i tredje generationen och féretaget ar sedan starten fér 32
ar sedan inriktat pa specialsnickerier for olika inredningsédndamal. Just nu tillverkar
de till exempel en del altarmébler till Vallentuna kyrka.

— Vilever pa att tillverka det som inte gir att kopa
men ocksd saker som liknar sidant som man kan
kopa men som inte finns i de métten man vill ha.
Det kan vara specialritat for en speciell miljo, till
exempel sa tillverkar vi en inredning i alm till Val-
lentuna kyrka. Det édr bland annat altarbord, dop-
funt och en sorts litt flyttbara pallar som kéren
ska std pa for att sjunga, berdttar Mats Flodin,
dgare till Snickeri AB Mats Flodin i Saltsjé-Boo.

Bland kunderna finns arkitekter, byggfore-
tag och fastighetsbolag. Foretaget har dven gjort
inredning till privatpersoner, scenrekvisita till
Stockholms Stadsteater och ocksa en del till Sve-
riges Radio.

— Tidigare gjorde vi dven mycket inredningar
till banker men det har borjat bli centraluppképt
och ir en nisch som har forsvunnit. De har ett
snickeri som gor inredningar till deras bankkon-
tor i hela landet, férklarar Mats Flodin.

— Jobbet ér roligt f6r man gor aldrig en sak tvd
ganger. Materialen som vi anvinder foljer trender-
na. Forut var det mycket bok och bjérk och men
nu bérjar det bli lite andra trislag som exempelvis
ask och alm. Det gir i cykler hela tiden. Maski-
nerna som vi anvinder ir datorprogrammerbara
och numera fir man en ritning frin en arkitekt
som man kan overfora via datorn och tillverka
utifrin den. Vi designar ytterst lite sjilva utan
diskuterar ritningar med arkitekten och kommer
fram till en firdig produkt. Tré dr ett levande ma-
terial si man méste anpassa produkten efter hur
den ska anvindas och i vilken miljé den ska sta i,
fortsitter han.

Mats Flodin tror att tri kommer att leva vidare
som material for inredningar dven om det kommit
nya material som plast och metall. Det anvinds
ocksd en hel del hirdat glas i inredningar.

— De kunder som vi vinder oss till vill ha nigot
lite extra och da ér tré ett efterfrigat material dven
om det har kommit in lite mer plast i inredningar.
Vi kommer in i slutet pa ett byggprojekt di man
kanske ska ha en receptionsdisk, en bardisk eller
lite speciella skip och sa vidare, siger Mats Flo-
din.

Goda kundrelationer skapar efterfragan
I Stockholmsomridet finns det manga konkur-
renter i branschen men det gir bra.

— Vi har ingen speciell nisch men allt vi gér dr
unikt. Det ir kunden som bestimmer vad han vill
ha och oftast 4r det en arkitekt som har ritat. Virt

frimsta konkurrensmedel ir att leverera arbeten

som kunderna ir ndjda med. Jag kan inte siga
att jag dr bittre 4n nigon annan men vi gor ett
bra jobb eftersom véra kunder kommer tillbaka.
Har man en bra kundrelation s skapar det mera
uppdrag hela tiden. Ndgon kan ocksd ha sett en
av vira inredningar och frigar vem som har gjort
den. Jo, det dr vi och sedan kanske han vinder sig
till oss nir han behover ha nigot gjort. Det ir hela
tiden ett flode av nya kunder, forklarar Mats Flo-
din.

— Om vi har tillverkat exempelvis en ekport
finns den ju kvar ér efter ar. Ibland ir arbetena
mera kortlivade. Vi kanske har gjort en inredning
till ett foretag och sedan siljs det efter ett tag och
de nya dgarna vill dndra om allting. Det kan ju
kinnas lite trakigt nir man har lagt ner manga
timmar av noggrant arbete. Allt vi gér dr ju matt-
tanpassat si det finns inget andrahandsvirde pa
det oavsett hur vilgjort det dn dr, siger han.

Vattenbaserad ythehandling

— Vi har till 95 procent gatt 6ver till att lackera
med vattenbaserade produkter. Det héller jittebra
pd mobler dven om man miste anvinda gamla
produkter till en del saker som exempelvis topp-
skivan till en bardisk, siger Mats Flodin.

Bland foretagets fem medarbetare finns det tva
snickare som har gitt Malmstens skola, en utbild-
ning som 4r si gott som konsthantverk.

— Tyvirr kan vi inte anvinda dem fullt ut for
da blir produkterna vildigt dyra, men till vissa sa-
ker som speciella sammansittningar kan man ha
det med sig i det vardagliga arbetet, siger Mats
Flodin.

Designat egen bat

Ett konstruktionsprojekt som Mats Flodin har
dgnat sig at under fyra dr dr att ta fram en fullska-
lig modell av en bat i trd enligt egna idéer. Mo-
torbaten har sedan tillverkats i plast. Nagon bét-
designer hade Mats Flodin egentligen inte tinkt
sig att bli men projektet har givit honom god erfa-
renhet av att konstruera i trd och detta kan sikert
komma till nytta i nigon form i framtiden. Allt
enligt hans filosofi om att det 4r marknaden som
styr foretagets utveckling. Tillverkning av unika
kvalitetsprodukter kommer alltid att vara malet
med verksamheten.

Arne Oster

Ett konstruktionsprojekt som Mats Flodin har agnat sig at under fyra ar ar att ta fram en fullskalig
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Bilforsaljning med
mer personlig service

—

Skoda ar en av varldens aldsta biltillverkare. Tack

vare samarbetet med de nya &garna, VW AutoGroup i
Tyskland, ar Osteuropastampeln borta och det tjeck-
iska bilféretaget kan i dag erbjuda en rad modeller i
en kvalitet som klarar internationell konkurrens. Med
malet att erbjuda personligare service saljer Bildepan
nya och begagnade Skoda i Haninge och Nacka.

Skoda dr redan frin borjan vil utrustad, men vill du sitta en mer
personlig prigel pa din bil, finns det mingder av tillbehor att tillga.
Alla tillbehor dr utprovade och testade for att passa din Skoda pi
bista sitt.

— 1998 startades Bildepan i Haninge AB som ér specialiserade
pa forsiljning av nya och begagnade Skoda. Bildepin finns sedan
2004 dven representerade i Nacka och foretaget sysselsitter 17 per-
soner pa de bada anliggningarna. Hir finns biluthyrning, reserv-
delsforsiljning, en mirkesexklusiv verkstad fér Skoda men ocksi
service i en auktoriserad Seat-verkstad. I Nacka finns dessutom en
mekarverkstad dir vi erbjuder service och reparationer pi alla be-
gagnade bilar. Vi har dven platverkstad, pd moderbolaget Olofsson
Bil som siljer Audi, WV, transportbilar och begagnade bilar, berit-
tar Patrik Ottosson, ny mirkeschef pd Bildepan. Patrik har tidigare
jobbat som forsiljningschef f6r Volkswagen och Olofsson Bil.

Bildepan ingen egen bensinforsiljning, utan den anliggningen
hyr man ut, men Patrik Ottosson anser att det ir ett bra incitament
for att fi kunder att dven vilja besoka bilhallen och se vad de kan
erbjuda.

— Bildepén dr ett familjedgt foretag och dirmed méjligheter till
snabba beslut dir tanken ir att erbjuda kunden en personligare ser-
vice. Det jag uppskattar dr nir man fir ge lite mer 4n vad kunderna
forvintar sig. I nigra fall lyckas vi och di dr det riktigt kul, siger
Patrik Ottosson.

Han berittar om nigra av bilmodellerna. Fabia 4r for den lilla
familjen. Octavia édr for den storre familjen eller som tjinstebil.
Nya Skoda Octavia RS ir tinkt for de som behover en praktisk
familjebil, men som inte vill verge sina sportiga drémmar. Octavia
Scout erbjuder siker korning i alla viglag, oavsett om du befin-
ner dig pa vigar med diligt underlag eller i tit stadstrafik. Octavia
Scout har virldsledande fyrhjulsdriftsteknik frin svenska Haldex.
Primirt framhjulsdriven med fyrhjulsdrift vid behov. Roomster ar
en bil med helt ny design som kanske frimst uppskattas av tjejer.
Det ir dven en bra och praktisk transportbil. Dieselmotorer med
partikelfilter 4r miljovinliga alternativ.

Patrik Ottosson menar att Skoda kan erbjuda bra bilar med god
kvalitet och att de tack vare de liga inkSpspriserna ger ett mycket
bra andrahandsvirde. Med sina nya modeller vill man 4ven na en
yngre publik och dessutom med en 6kad inriktning mot féretag dir
man hos Bildepin kan erbjuda en rad olika tjdnster runt bilképet.

Arne Oster

Mars FLoDin
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MALARDALEN

— en av de forsta
metallgjuterierna

| Sverige

| bérjan av 1900-talet, var det méjligt att med relativt begran-
sade resurser starta mindre metallgjuterier. Gjuterierna byggdes
i de flesta fall upp genom att trogna medarbetare, med lang
anstallning och bra kunnande larde upp ny personal.

Under aren 1970-90 fanns ett stort antal metallgjuterier i Es-
kilstuna. Den troligaste orsaken &r att BSM - Bréderna Séder-
bergs Metallgjuteri som startade 1905 var en typ av utbildare
eller skola fér manga gjutare som sen tog steget att starta eget.

Ménga metallgjuterier runt omkring
Eskilstuna

Gunnar Boqvist var gjutare pa Broder-
na Soderbergs och slutade dir for att
bérja pa ASEA i Visteris. Efter en tid
flyttade han till Sankt Petersburg (Le-
ningrad) i Ryssland dir han var med
och startade ASEA:s gjuteri under
Tsartiden. Strax fére revolutionen kom
Gunnar Boqvist hem till Sverige igen
och en kontakt togs med svigrarna Ru-
ben Eldin och Gunnar Ostlund.

Gunnar Ostlund jobbade pa Luth
& Rosen gjuteri i Visterds som dgdes
av ASEA.

Ruben Eldin var verktygsmakare
och hade god kunskap om tillverkning
av kokiller och modeller for gjutning.

Under en tid blev Ruben Eldin och
Gunnar Boqvist utan arbete. Det kan
ha varit signalen till att starta eget.

Foretaget EBO bildas
Foretaget EBO metallgjuteri i Es-
kilstuna grundades dr 1922 av Ruben
Eldin, Gunnar Boqvist och Gunnar
Ostlund.

(EBO star for initialerna pa fore-
tagsgrundarna) Det var ont om kapital
for de flesta efter forsta virldskriget.

Beloppet vid start for de tre fabriko-
rerna var ett kvartals hyra av fabriken.

I bérjan bestod tillverkningen frimst
av enklare detaljer som upphingnings-
beslag mm. i aluminium. En fabrik i
nirheten som tillverkade kokkarl var i
behov av kaffepannspip. Agaren Karls-
son limnade uppdraget till fabrikorer-
na med en hilsning som 16d;

— Finns det nigon djirv foretagare
som kan tillverka kaffespannspip till en
ligre kostnad in jag har nu si har han
sin framtid tryggad.

EBO antog uppmaningen och loste
problemet med att gjuta godset utan
den dyra sandkirnan. Priset blev en
1/4-del mot vad de tidigare betalt!

Vad Karlsson hade lovat infriade
han och tillverkningen for EBO var
tryggad.

Ar 1927 limnade Gunnar Bogqpvist
EBO konstellationen och atervinde
till gjuteriet i Ryssland.

Fabrikér Gunnar Ostlund drev nu
EBO foretaget vidare tillsammans med
sin partner Ruben Eldin

Europa rustar for krig - 1939
Starten av andra virldskriget satte mer
eller mindre stopp for all produktion.

& Press- och kokillgjutning i aluminium

© Bearbetning

£ Yibehondling och Montering

wWavavseborabese

EBO AB
Hejargatan 1A « 632 29 Eskilstuna, Sweden
Phone +46 16 16 51 00« Fax +46 16 16 51 46
info@ebo-ab.se

i g o

Delar ur EBO prod. ca: 30-40 tal.
Bilar, kladkrokar, handtag, téltpin-
nar, mm. Bilden fr&n Ove Ostlunds
samling.

Orsaken var att det blev svirt att fi
tag pi rivaran aluminium. Gunnar
Ostlund och Ruben Eldin ”gnuggade
energiknolarna” for att hitta nigon typ
av tillverkning att fortsitta med.

— Var for inte ”leksaksbilar? und-
rade Gunnar Ostlund? Inom kort var
man iging och tillverkade leksaksbi-
lar. Aterigen visade fabrikérerna bevis
pa sin uppfinningsrikedom och den
tillverkningen av bilar var verkligen
genial.

Den riddade foretaget under krigs-

aren.

1945 - ny tillverkning startar

En utokning av tillverkningssortimen-
tet kunde nu utféras och ventilpro-
grammet var det som kom att bli den
storre delen av tillverkningen. Antalet
anstillda ir nu 27 st.

Fabrikér Gunnar Ostlund  var
under 50 talet en uppmirksammad
friluftsminniska. P4 fritiden tog han
ofta sin cykel och drog pa linga turer
i Sverige. Vid 79-ars alder cyklar han
Vittern runt och som 83-aring kér han
sitt 3:dje S6rmlandslopp pa cykel

40-arsjubileum
Aret 1962 ir det 40-rsjubileun och
fabrikérerna Gunnar Ostlund och Ru-
ben Eldin kan se tillbaka pa en kraftig
tillviixt av sitt foretag.
Arsforbrukningen av rialuminium
var uppe i 300 ton. Mianga trogna med-
arbetare innebar att det fanns en god
trivsel pa EBO.

Tiderna foréndras
Med tidernas forindring av foreta-
gande blev det i vissa fall svirt att driva
mindre gjuteriféretag och ett antal av
Eskilstuna-gjuterier sildes till EBO
AB.

Det krivs mycket for att vara ett

= Cif oy -

EBO personal framfor fabriken p& Pressargatan &r 1947 fére tillbyggnad p& Norra sidan av fastigheten.

komplett gjuteri, bla. gjutmetoder,
bearbetning, ytbehandling, montering,
m.m. samt att ha ett godkint certifierat
kontrollsystem for tillverkning. Aven
yttre och inre milj6 skall ha ett god-
kint kontrollsystem om féretaget skall
kunna bli leverantor.

Kurt Hakan
Andersson Larsson Hogvall
davarande davarande davarande
VD och agare agare
agare

Vi trodde pa framtiden!

Ar 1996 startades med nyinvesteringar
i maskiner samt 6kning av personal-
styrkan som redan nu var uppe i 40
anstillda.

Foretaget hade investerat hart och
alla ekonomiska resurser hade lagts pa
att fi ett vil fungerande foretag. I vissa
ligen stillde banken krav pa privat bor-
gen och Kurt Andersson som verkligen
trodde pa foretaget har stillt upp med
detta.

Kurt Andersson (huvudigare) och
VD i bolaget hade nu fitt bra fart pa
fabriken samt full koll pa ekonomili-
get, vilket var oerhért viktigt nu nir
EBO bérjade viixa.

Under tiden Kurt Andersson varit
verksam som VD och huvudigare i
EBO hade foretaget kraftigt expande-
rat och dven fitt mottaga utmirkelser
f6r sin vixtkraft.

Ar 1998 var personalstyrkan uppe
i ca: 90 anstillda och foretaget hade
fortfarande stor orderinging. Stora
investeringar genomfordes i fabriken
med smiltugnar, pressgjutmaskiner,
rontgenanliggning och analysutrust-
ning for gjutlegeringar samt egenkon-
struerade stora vagg-gjutmaskiner.

Startar firetag i Estland
Ar 2001 startade EBO dotterforetaget
Eesti As i hyrda lokaler i staden Tartu
i Estland.
Vid foretagets forsiljning ar 2003
lig omsittningen pa 220 milj. SEK.
EBO gar nu for hogtryck. EBO:s
anstillda 4r for nirvarande totalt 220
i de tre fabrikerna. EBO foretagets vi-
sion ir att bli ett ledande aluminium-
gjuteri i Sverige.

Kalla: Per Larsson
Text: Pia DellaMonro

De nuvarande dgarna ér:

Jag tror svenska metallgjuterier
som i dag kan utveckla en bra
teknik och hélla sig med modern
maskinpark har en bra framtid,
sager

VD Folke Sandvik

Aluminium &r numer ett méaste

i manga konstruktioner for att
erhdlla Iatta och starka kompo-
nenter, séger

Marknadschef Thomas Larsson

Att erbjuda hog kvalité till mini-
malt pris &r tuffa utmaningar som
vi alla far kdmpa med, séger
Ekonomichef Anders Sandvik

Duktig, engagerad och motiverad
personal &r en forutsattning for
att lyckas, sager

Fabrikschef, Mats Larsson.

Det ar var starkaste resurskraft.
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Har tillverkas
Skandinaviens alla

dragkulor!

Alla de 200 000 dragkulor som férbrukas i Skandinavien kommer
fran en enda verkstad — ProForge i smedstaden Eskilstuna.

Pa grund av tillfélligheternas spel och marknadens behov har
Jan Tranfalk, VD for ProForge, fatt iklada sig rollen som marknads-

dominant.

Jan Tranfalk

Idag arbetar och utvecklar ProForge
detaljer inom tva produktomraden, le-
gosmide och dragkulor till personbilar.
Deras specialitet dr langstrickta detal-
jer i kombination med stukning.

Vir storsta produkt idag r dragku-
lor till personvagnar. Det bestar till 80%
av vér produktion, siger Jan Tranfalk
VD f{6r Pro-Forge i Eskilstuna AB.

Dragkulor ir smidesjobb, stuksmi-
de, svarvning och bockning av kula.
Det ir sidant vi ar bra pi.

— Nu ér vi Skandinaviens enda le-
verantor av denna sorts dragkulor till
personbilar. Vi har specialiserat oss pa
sjilva dragkulan. De foretag som gor
sjilva draganordningen i Sverige, Nor-
ge och Danmark dr vara kunder.

— 1996 var produktionen av kulor

runt 120 000/4r, nu dr vi uppe i ca 220
000/4r, siger Jan Tranfalk. En dragkula
ir en sikerhetsdetalj och fir bara inte
gd av. Foljaktligen ir tillverkningen pa
ProForge kvalitetssikrad enligt ISO
9000.

Att arbeta med smide innebir ett
tungt, bullrigt och smutsigt arbete, det
innebir en tuff arbetsmiljo.

Vi har en gedigen kunskap inom
smidestillverkning, men den édr pé vig
tillbaka.

Man har stindigt nya maskiner pi
ging. Dels robotar och sen handlar det
om att virma material pi bra sitt, inte
minst pd ett energieffektivt sitt for att
halla nere kostnader. All uppvirmning
sker idag med el, vilket ger oss en bra
verkningsgrad, siger Jan.

— Maskinerna ir inte si kringliga
som dom ser ut, man ldr sig ritt snabbt.
Jag har lirt mig allt hir. Jag behovde ett
jobb, ringde hit och hir ir jag nu, siger
Mikael Janeling.

Jag kom hit och fick lira mig ma-
skinen. Jobbet dr okomplicerat nir man
vil lirt sig det hela, siger Daniel Hall-
berg skrattande.

— Det blir som en liten yrkesskada
att man sneglar pa bilar med dragkulor
for att se om vi har gjort dom. Vi stri-
var alla hir efter att skapa en hogkvali-
tativ produkt — och det ér vi bra pa!

— Vill man ha kvar verksamheten
kan vi inte flytta ut produktionen. Ki-
neserna jobbar som robotar till laga
16ner, dd kan vi anpassa oss genom att
sitta in robotar som gér jobbet lika bra,
och pa sikt har vi igen det. Jag tror pa
svensk industri men man miste ratio-
nalisera och utveckla pa ritt sitt hir
och nu. Och dir tycker jag initiativ
borde komma fran fler hill dn den en-
skilda foretagaren.

Det giller att virna om Svensk In-

Varmbockning av dragkula.

dustri och dess genuina kunskap, tycker
Bertil Sandstrom.

Nista investering dr en robot som
ska utféra dom hir momenten. Det ir
ganska tungt. Dom viger frin 3 upp till

Daniel Hallberg arbetar manuellt
med kulsvarvning.

5 kg styck.

- Vir styrka dr vart kunnande,
men jag har ocksd en otroligt bra och
lojal personal. De flesta har jobbat en
lingre tid hos oss. Sjukfrinvaron ir

Maskinoperatdr Mikael Janeling vid en fyrspindlig svarv med
robot for kulsvarvning.

MALARDALEN

En varmbockad dragkula.

obefintlig, jag fir nistan jaga hem folk
om jag mirker att dom ir sjuka avslutar

Jan Tranfalk.

Text/Foto: Pia DellaMorro
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Sank, Kul och Stuksmide

| sk istl A Ak

www.proforge.se

orge Tel: 016-13 38 80, Fax: 016-13 38 92

e-mail: info@proforge.se
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Flooré Produktion AB i Ange tillverkar och marknadsfér Flooré Varmegolv. F6-
retaget utsags till Arets Exportféretag 2006 i Vasternorrland. Flooré Varmegolv
kan i dag kdpas i systempaket p& K-Rauta, Silvan och via VWS-installatorer i
Sverige och har till exempel redan blivit marknadsledande pa Island..

Ny golvvarme

Vill du ha hérlig varmekomfort genom ett sként vdrmegolv, som ar
oberoende av vdarmekalla, har 1ag inbyggningshéjd och som gar
snabbt och behandigt att installera. Som du antingen kan lagga
sjalv eller lata en VVS-installator gora. Du kan kopa ditt Flooré
Varmegolv i installationspaket via K-Rauta, Silvan eller via en VVS-

installator.

Flooré Virmegolv bygger pi ett fram-
gangsrikt svenskt patent och utvecklas
vidare, tillverkas och marknadsfors av
Flooré Produktion AB pid Mallbergets
Industriomride i Ange, nira Sunds-
vall. Tillverkningen av denna nya ge-
neration av virmegolv inleddes 2002.
Marknaden for det nya virmegolvet
utvecklas vil biade i Sverige och utom-
lands. Foretagets omsittning hade re-
dan under forra verksamhetsiret stigit
till 7 miljoner och pekar innevarande
verksamhetsir pa 10 miljoner. Foreta-
get har i dag 9 anstillda. VD dr Lars
Edfeldt.

"Den bista golvvirmeldésningen” -
lésning utan lasning for framtiden
Flooré Virmegolv bygger pa ett svenskt
patent utvecklat av Hakan Rodin.

— Vir foretagsfilosofi dr att utveckla,
tillverka, marknadsféra och silja den
bista golvvirmelosningen for anvin-
daren.

Flooré Virmegolv har férdelar som:
ytmonterat (inte ingjutet), litt att ligga
och anpassa pi nybyggd skiva eller be-

fintligt golv, inbyggnadshojd pd bara
12 respektive 16 millimeter. Man kan
ligga klinkers eller annat golv direkt pa
utan spackling eller torktid, de alumi-
niumklidda skivorna av cellplast med
spar for virmerdr i plast dr litta att
anpassa till vinklar och vrir (skir med
vanlig hobbykniv), kort avstind mellan
det varma vattnet och golvytan ger kort
responstid, vattenburen virme i gor dig
oberoende av virmekilla.

Flooré Virmegolv dr en 16sning utan
lasning for framtiden. Anvind olja, flis,
pellets, energigrodor, gas, virmepump,
solfingare eller el. Som ligtempera-
tursystem passar Flooré Virmegolv ut-
mirkt att anvindas i kombination med
solfingare och virmepump, berittar
Lars Edfeldt.

Lars nimner andra fordelar som att
Flooré Virmegolv kan kopas i system-
paket via detaljhandeln f6r den som
enkelt vill installera sjilv eller f6r storre
projekt via VVS-entreprendrer som
gor jobbet, det gar fort i vilket fall som
helst. — I samband med storre projekt
ritar och projekterar vi det hela for

win: Lars Edfeld
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"Trots att tillverkningen av Flooré Vdrmegolv inleddes ar
2002, har produkten redan hunnit bli marknadsledare
pa Island, ett land ddr skén vdrmekomfort uppskattas

aret om. Pa Island valdes Flooré VVdrmegolv forst for
installation pa det nybyggda Hotel Eldhestar.”

kunden, fortsitter Lars Edfeldt.

Marknadsledare - arets exportfore-
tag 2006

Trots att tillverkningen av Flooré
Virmegolv inleddes ar 2002, har pro-
dukten redan hunnit bli marknads-
ledare pd Island, ett land dir skon
virmekomfort uppskattas dret om. Pi

Island valdes Flooré Virmegolv forst
for installation pi det nybyggda Hotel
Eldhestar. Det 61l sa vil ut att den ny-
byggda Psoriasiskliniken vid Bla Lagu-
nen nira Reykjavik blev nista projekt,
{6r att snabbt foljas av Hotel Hamar.
Vi fick via dessa nojda kunder tag
i en bra dterforsiljare och har snabbt
blivit marknadsledande pd Island.

Det kiinns helt otroligt att det gitt sa
snabbt, avslutar Lars Edfeldt. Export
till andra linder f6ljer efter. P4 basen
av sina framgingar utnimndes Flooré
Produktion AB till drets exportforetag
2006 i Visternorrland.

Erik Hollander

| Ao

TIMMERHUS

UlfH|ortsberg - 070 338 32 36
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Bolln&s betydelse som ett handelscentrum
i Halsingland okar. Handelsféretag som Dollarstore,
Jysk, El Giganten, Lidel och Rusta har under senare

tid valt Bollnds som etableringsort.

Bollnas vaxer som handelscentrum

— befolkningstillvaxt

Vi har sedan bdérjan av 1990-talet
aterkommande presenterat
utvecklingen i Bollnas. Bollnas
upplever nu ett trendbrott med
befolkningstillvaxt fyra ar i rad.
Manga féretag inom handeln har valt
att etablera sig i kommunen, som
ligger centralt i s6dra Halsingland.

Med en arbetsloshet som ligger 1 %
under linsgenomsnittet och en positiv
befolknings6kning befister Bollnis sin
position som ett viktigt handelscen-
trum i sodra Hilsingland. Mycket pe-
kar pd en bra utveckling.

— Antalet nyinskrivna arbetssokande
pa AF var under 2006 ocksd 719 firre
in under féregiende ar i Bollnds. Under
det senaste dret uppsokte 242 personer
nyforetagarradgivningen, varav 62 star-
tade egna foretag. Under 2006 tillkom
ocksd 74 nya aktiebolag i kommunen,
berittar Peter Eriksson, som ir chef for
Bollnds kommuns Niringslivskontor,
och som tillsammans med Susanne
Radgren arbetar med bédde befintliga
foretag och foretagsetableringar i Boll-
nis kommun.

Handelsetableringar i Bollnds nar
manga konsumenter

— Under senare tid har handelsforetag
som Dollarstore, Jysk, Lidel, Rusta och

El Giganten i likhet med andra foretag
som hitta.se, Manpower, UPS, Secura
och Uniflex valt att etablera sig i Boll-
nis. Bollnds roll som handelscentrum
med 26300 innevinare understryks av
att 47 % av Hilsinglands befolkning
nar Bollnis pi en halv timme. Det be-
tyder 66000 ytterligare konsumenter.

—
L]
]

I den niringslivspolitiska planen for
Bollnds finns flera viktiga satsnings-
omréiden, bland annat vill man skapa
fler lokaler for handeln i centrala Boll-
nds samtidigt som trafiken i innerstan
underlittas. Planen omfattar ocksi
satsningar som fortsitter att gynnar
handeln i centrumnira omriden, fort-

.

sitter Peter Eriksson.

Allt fler barnfamiljer flyttar hit - valj
bland arbeten i 8 kommuner
Bollnis befolkning foryngras nu ge-
nom inflyttning av ménga barnfamil-
jer. Férutom inom Bollnds kommun
kan man se sig om efter ett arbete pa
pendlingsavstind i kringkommuner
som Ljusdal, Séderhamn, Ockelbo, Fa-
lun, Ovaniker, Givle eller Hudiksvall.
Satsningen pd barnfamiljer syns ocksa i
utvecklingsplanerna. Med planer pa ett
nytt familjebad, centrumnidra camping
och satsning pa upplevelsebaserade ni-
ringar, som riktar sig till barnfamiljer
med mera.

Infrastruktursatningarna pa E 4 och
X 2000 gynnar Bollnis

E 4: an mellan Uppsala och Alvkarleby
byggs som bist om till motorvig pé hela
strickan. Detta kommer att korta korti-
den med en halv timme frin Stockholm.

ar i rad

Bollnas
&

— Tidigare valde ménga som &kte
frin Stockholm till skidparadisen i
exempelvis Hirjedalen och Arefjillen
att pausa lingre séderut. Med den nya
motorvigen blir kortiden Stockholm
- Bollnids bara 2,5 timmar, vilket bety-
der att pausen blir limplig just i Boll-
nids, dir man nu planerar att bygga en
stor ny vigkrog. Nya satsningar inom

X2000—trafiken beror ocksé Bollnis.

Tillverkande och business to
businessforetag

Vi har inledningsvis berért Bollnds viix-
ande roll som handelscentrum. Bollnis
har ocksa duktiga och intressanta fore-
tag inom tillverkning/verkstad och ser-
vice, varav méinga pa olika sitt betjanar
andra foretag med sina produkter och
tjanster. Méanga av dem har igen vuxit
mycket och utvecklats sedan vi presen-
terade dem senast.

Erik Hollander
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Legotillverkare av utrustning for biobranslen
och stansade platdetaljer

En tydlig trend ar att allt flera
féretag som utvecklar och
marknadsfoér produkter vander
sig till en legotillverkare fér pro-
duktionen. Behéver du en kom-
plett produktionspartner for
dina utrustningar fér hantering
och férbrénning av biobrénslen
eller andra produkter ar Stahls
Plat i Kilafors ett bra tips.

Nir Micke Stahl i april 2005 grundade
sitt foretag Stahls Plat i Kilafors hade
han ling erfarenhet i branschen, bland
annat som anstilld pa Borgstroms Plit
i Kilafors. Stihls Plat har sina lokaler
i samma fabrikskomplex som IWABO
Naturenergi och System Edstrém i
Kilafors i sédra delen av Bollnis kom-
mun mitt i Hélsingland. Foretaget sys-
selsitter i dag 3 medarbetare pa heltid
med en fjirde timanstilld.

Komplett produktionspartner for
foretag med utrustning for eldning
med biobrinslen

Stahls Plit tillverkar och slutmon-
terar allt frin helautomatiska flis- och
pelletsbrannare till kompletta anligg-
ningar for eldning med biobrinslen.

Stahls Plat legotillverkar i dag
IWABO Naturenergis storsta helau-
tomatiska pelletsbrinnare for effekter
pa 100, 150 och 200 kW Stahls Plat
legotillverkar ocksd IWABOs automa-
tiska flisbrinnare. Brinnarna tillverkas
och slutmonteras kompletta inklusive
all elektronik och slutmontering, si att
aggregaten levereras kompletta med
kundens produktmirkningar, firdiga
att installeras.

Stahls Plat tillverkar ocksd en egen
produkt, en flisforridsbotten med ma-
taranordning, som antingen kan leve-
reras komplett med viggar eller som
koparen sjilv kan forse med limpliga
viggar. Matarskruvar for flismatning/
transport tillverkas ocksd av Stihls
Plat. — Vi har en komplett verkstad for
alla typer av sidan produktion inklusi-
ve eget gjuteri for ny- och omgjutning
av eldfast betong i flisbrinnare, berittar

Micke Stahl.

Aven service och underhall av bio-
bréinsleanldggningar

— Vi utfor ocksé service och underhill
pa biobrinsleanliggningar for pellets-,

— For att kunna tillverka kompletta produkter har vi férutom stansning och bockning ocksé svetsning och eget vatlackeringsrum for produkter upp till 2 x 2 meter och
samarbetar i vrig med Kesam Industrilackering, som ar mycket duktiga.

flis- och spaneldning. Vi ser till att de
fungerar som de skall, byter ut slitdelar
som uttjinta matarskruvar, for vilka vi
har egen produktion och gjuter vid be-
hov om den eldfasta betongen i ugnar/
forugnar, fortsitter Micke Stihl.

Stansning och nibbling av detaljer
i tunnplat

Den andra legoinriktningen hos Stihls
Plat dr forutom tillverkning och slut-
montering av kompletta produkter ocksid
stansning och nibbling av tunnplatsde-
taljer. For detta dndamél har foretaget.

— I dag anlitas vi av Produktionsbo-
laget pa Norrborn och andra foretag for
tillverkning av stansade detaljer i plat
upp till 3 millimeter. Stansade/nibblade
komponenter ingir i de produkter vi
legotillverkar. Vi stansar i bade svartplit
och rostfritt och har utrustning som
kantpressar med 2 meters bearbetnings-
bredd for att kunna tillverkade kompletta
insatsdetaljer till andra foretags produk-
ter. Exempelvis System Edstrém anlitar
oss for tillverkning av inredningsdetal-
jer/moduler for deras bilinredningar for
yrkesfordon, berdttar Micke Stihl.

Vill du

Ha bide frihet pch koatrollT

eller dltt fritidshus?

EGC crbjuder

Firrbgim stild ook ddegBrelz?
Alltld ha kantmll pd temperaturen | din kokal

Kurna spira din stulna bil, skater, matoroyied dler bit?

Mult! BIR, en fiexdbel oek Eitthantzdlg [sningl

EACs lermeabeizr r syt 11| EIC Scrvceoeatral
sam lent pcr byt merirelicrsr wit e irmcaket
o dess Tunkthener moh eeaserer flangenronligt
1lna Inrnakilan

Komplett produktion inklusive egen
vatlackering

— For att kunna tillverka kompletta
produkter har vi forutom stansning
och bockning ocksa svetsning och eget
vitlackeringsrum for produkter upp
till 2 x 2 meter och samarbetar i 6vrig
med Kesam Industrilackering, som ér
mycket duktiga.

Anda sedan starten 2005 har vi haft
en fin utveckling, mycket tack vare att
jag har haft fordelen att kunna anstilla
duktiga, sjilvgdende och ansvarskin-
nande medarbetare. I vir produktion

hanterar och monterar vi i dag allt frin
tunnplit, tjockplatsdetaljer, maskinbe-
arbetade stildetaljer, fistelement, eld-
fast betong, insatselektronik, lackering
och produktmirkning, berittar Micke
Stahl avslutningsvis.

Bildtext: Stansning och nibbling av
tunnplitskomponenter for andra £6-
retag ingdr i verksamheten hos Stihls

Plit i Kilafors.

Erik Hollander

Arbra, Hilsingland!

Vihar lediga lokaler i Arbri- ett mysigt

samhille i Bollnis Kommun.
Hir finns dver 170 foretag.

I markplan 250 kvin
Pi andra vin 487 lom

Vill du starta nigon verksamhet hir?

Vi dr dppen for alla forslag.

i

>

Hor av dig till Lena Wexén tfn 0278-259 00.

BEOLLNAS ROSTADER

www.bollnasbhostader.se
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Design, konstruktion,
prototyptillverkning,
serieproduktion och

logistik for era produkter

Om ni vill anlita en komplett produktionspartner for utveckling och
tillverkning av era egna produkter ar Produktionsbolaget i Bolinas
AB ett tips. Foretaget har under de senaste 4 aren vuxit fran 12 till
60-talet anstallda och tar pa sig hela kedjan fran design till serie-
produktion och leveranser till slutkund i Sverige och utomlands.

Produktionsbolaget i Bollnds AB var
det produktionsbolag som vid sidan
av Nordic Gym byggdes upp for att
tillverka triningsmaskiner av varumar-
ket Nordic Gym. Dessa marknadsfors
genom marknadsbolaget Caretaker
Scandinavia AB. Vi har sedan bérjan
av 1990-talet f6ljt med och dterkom-
mande presenterat utvecklingen i
Nordic Gym/Caretaker Scandinavia
AB, som drivs av Benny och Christer
Eriksson och som tillsammans med
Bjorn Ostberg dger Produktionsbo-
laget i Bollnds AB, som leds av Bj6rn
Ostberg. Foretagen har sina kontor och
3800 kvadratmeter produktionslokaler

Tapetserare.

pa Norrborn industriomride norr om
centrala Bollnis.

Fran 12 till 60-talet medarbetare pa
4ar

-Tills for fyra ir sedan hade vi utveck-
lat Produktionsbolaget for att tillverka
Nordic Gym triningsmaskiner och
hade da 12 medarbetare. For 4 ar sedan
bérjade vi vinda oss ocksd till andra
med erbjudandet att ta hand om pro-
duktionen av deras produkter. Detta
har lett till att allt flera foretag anlitar
oss som utvecklingspartner och tillver-
kare. I dag har vi vuxit till cirka 60 an-
stilla enbart inom Produktionsbolaget

och ligger ned mycken tid och méda
pa att rekrytera de bista medarbetarna,
vilket vi lyckats bra med, berittar Bjorn
Ostberg.

Tillverkar flera foretags produkter
- levererar till slutkund

— Vi har utvecklat vér verksamhet for
att gora det litt for foretag som sjilva
inte vill eller har kapacitet och resur-
ser for att tillverka sina produkter. Vi
tar hand om hela kedjan frin design,
konstruktion i olika dataprogram, hall-
fastighetsberikning, framtagandet av
prototyper, serieproduktion och hela
logistiken med leveranser till slutkun-
derna i Sverige och utomlands.

I dag tillverkar vi foérutom Nordic
Gym  styrketriningsmaskiner dven
liknande produktprogram for ett an-
nat foretag. Vi tillverkar brandklassade
sikerhetsskdp, kompletta pelletsbrin-
nare for virmepannor, kompletta kom-
ponenter till avancerade spelautomater,
hydraul-/brinsletankar f6r storre for-
don och inredningsdetaljer till ambu-
lanser.

Vihar personalen, lokalerna, kompe-
tensen och erfarenheten for att sy sam-
man allt frin design, konstruktion, pro-
duktutveckling, prototyptillverkning,
produkttestning och serieproduktion.
Vi bygger som projektledare upp och
syr samman egna och andra utvalda

BOK &

- Y e ey

CRIGIMAL = REPRO = TRYCK = BOKEIMIER

Speciatitet:

Héngetiketter, Tags med elastisk trdd, bomullstrdd, stdtrdd, dljetter
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Pelletsmontering.

resurser inom olika nischer som om-
fattar allt som behévs for framgings-
rik verksamhet. For det vi inte sjilva
gor, anlitar vi underleverantorer inom
metall, plast, elektronik, ytbehandling,
emballage med mera, som tillsammans
med véra egna resurser inom bland an-
nat konstruktion, rérbockning, tapetse-
raravdelning f6r mjuka komponenter,
svetsning och montage ger dndamals-
enlig produktutveckling och effektiva
produktionsfléden utifrin uppdrags-
givarens specifikationer. De firdiga
produkterna levererar vi till slutkund
bade i Sverige och utomlands. Vira
uppdragsgivare behover inte heller
ordna logistiken, det gor vi, forklarar
Bjorn Ostberg.

Flexibel produktion i flera monte-
ringslag for olika produkter

— For varje produkt vi tillverkar for

HAGGLUNDS

PLATSLAGERI

Box 1144, 821 13 Bolings | Tel 0278 - 106 4T | E-post indo@boktnchse | weew. bokdryck.se

0278-122 87 Bolinas

andra foretag stiller vi upp produkt-
relaterade monteringsteam. Vi har
ocksi sett till att bade ansvar och be-
fogenheter finns pé ritt stille runtom i
produktionen, si att allt sker s& smidigt
och snabbt som mgjligt. Stora lokaler
och flexibilitet dr A & O. Fler uppdrag
av fler foretag innebir att vi anpassar
verksamheten efterhand. Just nu haller
vi till exempel pé att utéka kontorslo-
kalerna samtidigt som vi bygger om for
ett utokat antal svetsstationer och ny
personalmatsal.

— Vér ambition ir att i samverkan
med andra foretag pd lite sikt bygga
upp ett mangsidigt och komplett Boll-
nds Industricentrum hir pd Norrborn,
berittar Bjorn Ostberg.

Erik Hollander

¥ tilvarinr [8r bida bygg och Indusid
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Postmastaren har

blivit det Ionsamma | 4

alternativet

Att gora det enkelt for kunden har alltid varit ett framgangskon-
cept, sa aven for Postmastaren AB. | dag behover féretag och
foreningar inom Bollnds och Ovanakers kommuner faktiskt inte
ens vaga eller frankera sina brev, paket och andra férsandelser.
Det gbér Postmastaren, det privata alternativet.

Postmistaren AB startade som Snod-
dasposten med site i Bollnds ar 1997
efter avregleringen. Verksamheten blev
1999 ett dotterbolag till tidningen
Ljusnan. Ar 2000 kom Sten Spinnars,
som tyckte sig se mojligheter att ut-
veckla och vidareféridla verksamheten,
in som verksamhetsansvarig. Sedan
dess har det bara gitt framat och uppit.
Sedan den 1 januari i dr 4gs och drivs
Postmistaren AB av Sten Spinnars.
Foretaget har 5 egna heltidsanstillda
plus extrapersonal vid toppar. Genom
att anlita ett foretag inom tidnings-
distribution involveras totalt 50-talet
personer dagligen i utférandet av Post-
mistarens tjanster for sina kunder.

Posttjinster som gor det enklast
fir kunden - inte helt fel

Flera faktorer har medverkat till att
Postmiistaren AB har utvecklats till ett
i dag lonsamt foretag bade f6r kunder-
na och foretaget sjilvt.

— En forutsittning for att kunna be-
driva en framgingsrik verksamhet som
privat féretag inom postdistribution ar
att ha en kostnadseffektiv avhimtning,
hantering och distribution av post. Vi
sag mojligheten att kombinera post-

funktionerna med tidningsdistribution,
vilket har gjort logistiken effektiv och
16nsam. Vad vi astadkommit ér en post-
tjdnst som gor det s enkelt som moj-
ligt for kunden. Allt man som kund
behéver gora nu, ér att samla sina brev
och paket i en pise som man ligger i
nagon av Postmistarens orange post-
lador, som finns pa flera platser inom
vért distributionsomride. Vi skoter allt
annat. Vi viger, frankerar, poststimplar
och distribuerar bide din inrikes och
utrikespost och dina paket, berittar
Sten Spinnars.

I dag anlitas Postmistaren férutom
av industrier, andra foretag och foren-
ingar dven av till exempel Bollnis och
Ovandkers kommuner och Lands-
tinget.

Foretag, kommuner och féreningar
behdver, som sagts, inte ens viga eller
frankera sin post. Postmistaren utger
ocksa egna frimirken, som gir att kopa
hos bokhandlare, pa kiosker och ben-
sinstationer, for att ocksa privatperso-
ner och icke avtalskunder skall kunna
anlita Postmistarens postdistribution.

Erbjuder nu dven budbilstjanster
— Vir verksamhet med insamling, vig-

Sten Spinnars i Postmastaren AB: s sorteringscentral pa Odengatan 4 i centrala Bollnas.
Postmastarens tjanster har blivit [bnsamma béade for kunderna och Postmastaren sjélv. Postméstarens tjanster utfors nu
med daglig medverkan av 50-talet personer.

ning, frankering och avlimning av post
involverar dagligen arbetet hos 50-talet
post och tidningsdistributérer. Vi har
ocksa tillgang till en stor bilpark, vilket
gor att vi nu ocksd kan erbjuda budbils-
tjanster. I och med att samtliga funk-
tioner skots av samma personal med
samma fordon blir det kostnadseffek-
tivt och 16nsamt bade for kunderna och
oss, konstaterar Sten Spinnars.

Vinnama stiger fram - Medlem i
FPF

I mitten av 1990-talet upphérde det

statliga postmonopolet. Detta fick till
f6ljd att en mingd foretag bildades i
branschen. Som vanligt tar det sedan
en viss tid innan de framgingsrika
och lonsamma féretagen utkristallise-
ras och andra hunnit rensas bort frin
marknaden. Postmistaren ingir i dag
i FPF (Fria Postoperatorers Forbund),
som ett av 25 medlemsforetag i Sve-
rige. Som engagerad foresprikare for
det bide kundinriktade och effektiva
alternativ som privatforetagandet inom
postdistributionen kan erbjuda, enga-
gerar sig Sten Spinnars som styrelsele-

damot i FPF.

Framtiden
orter

— Ambitionen framéver ir att efter-
hand kunna erbjuda vara tjinster inom
ytterligare kommuner och pi allt flera
orter. Nir vi bedomer att forutsittning-
arna foreligger och alla medverkande
faktorer finns pa plats, dr vi beredda att
ta steget ut, siger Sten Spinnars.

involverar &dven nya

Erik Hollander

Uppstickare har blivit nast storsta

tillverkaren i Sverige

Den 1 juli 1994 grundades Norrborns Industri AB, tillverkare av
Parator-slapen for lastbilar. Nar vi senast presenterade féretaget
ar 1999 hade man redan hunnit tillverka 550 slapvagnar. Antalet
tillverkade enheter har nu stigit till 1800 och positionen som Sveri-
ges nast storsta tillverkare har uppnatts och befasts.

Norrborns Industri AB har sitt site,
kontor, reservdelslager och produktion
pa Norrborns industriomrade i Boll-
nis. Foretagets aktiekapital dr sedan
start 1,05 miljoner kronor. Foretaget
ar stabilt och vilskott och har héogsta
kreditvirdighetsklassen AAA.

Generationsvixling

Foretagets Vd sedan start Lennart Ols-
son har trappat ner sin insats. I hans
stille har i andra generation hans son
Per gitt in som Vd och tillika deldgare.
Av foretagets 5 deligare ir Per Olsson
och Jan Lingvall, som arbetar med f6r-
siljning verksamma i foretagets dagliga
verksamhet. Per tilltridde som Vd den
1 mars 2005 och kom da nirmast fran
Scania i Soédertilje, dir han arbetat
forst med bromssystem inom chassi-
utveckling och senare for filtprovning
och eftermarknad pi motorsidan.

Allt fler Parator- slipvagnar pa vi-
garna - Sveriges effektivaste till-
verkare
Norrborns Industri AB marknadsfor
sina slipvagnar under namnet Parator.
Genom forutseende och aktiv pro-
duktutveckling, genomtinkt och effek-
tiv produktion och uppskattning bland
anvindarna ser vi i dag allt flera Para-
tor-sldpvagnar pé véra vigar. Sedan
1999 har den érliga produktionstak-
ten okat frin 130 till 170 enheter per
ir. Omsittningen har under samma
period stigit fran 55 till éver 70 miljo-
ner kronor per ir. Antalet anstillda har
ocksd under denna period stigit frin
28 till 35. Siffrorna antyder Norrborns
Industri AB/ Parator, dr Sveriges mest
effektiva  lastbilsslipvagnstillverkare.
Med sina 1800 enheter tillverkade se-
dan start, har uppstickaren Norrborns
Industri AB nitt positionen som lan-

dets nist storsta tillverkare.

Norrborns Industri AB tillverkar
bland annat skogsvagnar férsedda med
bankar frin Lax3 och Exte. Flischassin
tillverkas i samarbete med Tyco Fre-
din AB, Héglunds Flak samt Maskin

En del av ett 25,25m ekipage fran Parator.

Truck och skdpchassin i samarbete
med Groths, Sala Kaross, PLS, samt
Buss Trygg. Tippchassin i samarbete
med Zetterbergs, Sorlings och Ilsbo.
Aven vixelflaksvagnar tillverkas kom-
pletta. Parator-slipvagnarna siljs via

lastbilsiterforsiljare som Volvo, Scania

och Mercedes.

Ledande i Norden pa B-train
Norrborns Industri AB var tidigt ute
med att produktutveckla och tillverka
den 25,25 meters EU- kombination,
som ocksé kallas B-train.

— Vi lig tidigt ute i véir utveckling
och ir kanske dirfor fortsatt i stort sett
ensamma i Norden inom tillverkningen
av 25,25 meters B-Train. Vi har redan
hunnit tillverka 150 B-Train-enheter
och har for nirvarande bestillningar
inne pi ytterligare 50, berittar Per Ols-
son

Branscherfaren personal ger for-
delar

— P4 Norrborns Industri AB har vi
haft forménen att kunna rekrytera
och behilla duktiga medarbetare med
framédtanda och gedigna kunskaper i
branschen. Det har gett oss avgérande
fordelar. Vi hoppas att ocksa fortsatt
vara en bra och intressant arbetsgivare
for allt fler nya medarbetare, siger Vd
Per Olsson avslutningsvis.

Erik Hollander
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I Bollnds, Hilsingland, verkar en
reklambyrd med sidana kvalifikationer.

Omfattande erfarenhet

Tjuni 2006 startade Jacob Abrahamsson
och Kristian Olsson Paper Jam. De ir
bada ursprungligen frin Bollnids, de har
korsat varandras vigar under studiedren
och under tre ar arbetade de pa samma
reklambyri.

Jacob har en omfattande bransch-
erfarenhet av tryckta media och har
arbetat i snart sagt alla en reklambyrés
funktioner, bl a som projektledare.

— Jag ser erfarenheterna
produktionen som mycket virdefulla i
min roll som projektledare, siger han.

Kristians specialitet dr webbaserad
marknadskommunikation, som han

frin

arbetat med pd flera reklambyrier i
Sverige.

Forsommaren 2006 flyttade de in i
nyrenoverade arbetslokaler pd adress
Vistra Stationsgatan 10, centralt i
Bollnis.

— Niistan alla reagerar nir de kommer
in hir, sdger Jacob. Ljust, luftigt och
genomtinkt, inte minst det rymliga
konferensrummet.”Vilken inredare har
ni anlitat?” brukar folk friga.

— Vi har sjilva ritat, formgivit och
firgsatt lokalen, som var “rd yta” nir vi
tecknade kontraktet. Vi vill visa véra
kunder att design och miljé betyder

mycket for oss dven till vardags!

Returpack/PantaMera
Jacob och Kristian har knutit till sig

BOLLNAS

“Vi har sjélva ritat,

Foto: Katarina Hansson

Paper Jam — vassa kreatorer med tunga uppdrag

| de flesta verksamheter &r marknadsféring av stor betydelse fér
att na framgang. Det ar darfor viktigt att den resurs man anlitar far
budskapet att "héras” i det 6ronbedévande mediala bruset.

For att uppna detta kravs en reklambyra med en forstaelse for hur
olika marknader och marknadssegment fungerar, med ett
analytiskt forhallningssétt till foretaget och dess produkter/tjans-
ter. Kreatdrer som arbetar innovativt och medvetet med form,
farg, bilder och texter. Som forstar att spela pa och appellera till
manniskors privata associationer, drdmmar och langtan likaval
som att effektivt férmedla ett budskap business-to-business.

flera betydelsefulla uppdragsgivare,
bland dem Returpack. Foretaget dr
kint for de flesta minniskor genom
TV-reklamen pi temat "PantaMera”.
Paper Jam arbetar kontinuerligt med
Returpacks webbkommunikation.

—Det ir inte ett rent servicedtagande,
berittar Kristian. Vi arbetar frin
grunden, tar fram forslag och 16sningar
till marknadskommunikation.

For ndrvarande skapar Paper Jam
Returpacks nya grafiska identitet pa
nitet, dessutom arbetar byrin med
Returpacks skoltivling “Pantresan”,
som inspirerar tusentals lig- och
mellanstadieelever runt om i landet till
kretsloppstinkande.

Att en byrd i den norrlindska
provinsen arbetar for en si tung kund
som Returpack summerar Jacob si
hir:

— Uppdragen for Returpack ir
krivande men ocksi hedrande - och
inspirerande! Jag har arbetat for dem
sedan 1999 och de ir toppen att ha att
gora med!

Regionprofilering

Att skapa en ny, modern turistisk profil
for en hel region, att forankra den hos
foretagarna och att fora ut den till deras

kunder — sidant kréver resurser pé flera
nivaer. Marknadsanalys, konstnirskap,
insikt i regionala traditioner likavil
som férmaga till innovativt tinkande
och prévande av nya vigar.

Branschorganisationen Hilsingland
Turism gavihostas Paper Jam i uppdrag
att ta fram en helt ny grafisk profil for
Hilsingland. Resultatet avbyrans arbete
lanserades med acklamation lagom till
arsskiftet och den nya profilen anvinds
nu i all gemensam marknadsféring av
Hilsingland som turistmal.

PaperJam togframdennyalogotypen
for Hilsingland, en utveckling av
den urgamla Hilsingebocken. Dess
kurbitsinspirerat formsprik gir igen i
den grafiska profilen. Nu gar man vidare
och skapar en ”imagebroschyr” for
Hilsingland, en trycksak som appellerar
till ldsarens fantasi, som arbetar med
antydningar och associationer.

Imagebroschyren kompletteras
med en Temabroschyr med saklig
turistinformation ochannonser. Arbetet
for Hilsingland Turism omfattar
ocksd profilmaterial for missor och
utstillningar, annonskampanjer mm.

YKénd profil”

Ett annat projekt, som Paper Jam nu

formgivit och
fargsatt lokalen,
som var "ra yta”
néar vi tecknade
kontraktet. Vi vill
visa vara kunder
att design och miljé

betyder mycket
for oss aven till

vardags!”

arbetar med, 4r en sjilvbiografi skriven
av en svensk "kindis”.

—Detiiren hemlighet vem forfattaren
ir, men jag lovar att det kommer att
réra om i grytan nir sjilvbiografin
utkommer... siger Jacob kryptiskt.

Publiceringsmetoden dr  ovanlig,
troligen unik: sjilvbiografin trycks
nimligen 1  magasinformat (=
ménadstidning) och utkommer i tre
delar om 150 sidor vardera. Forsta
delen planeras utkomma redan i slutet
av april.

— Det hir ir ett annorlunda sitt att
arbeta p4, det gillar vi! siger Jacob och
Kristian samfillt.

De tre uppdragsgivare som nimns i
den hir artikeln 4r valda som exempel.
Paper Jam atar sig kvalificerade
uppdrag f6r méinga kunder, foretag och
organisationer. Jacob fortydligar:

—Viarbetar smidigt i ett nitverk med
10-talet resurspersoner, var och en med
sin specialitet. Det betyder att vi alltid
kan sitta ihop en stark arbetsgrupp
som passar det speciella uppdraget.

Och speciella uppdrag, det forefaller

vara Paper Jams ... specialitet!

Bergs Lars Hansson

Bankan mad Nomers mest
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Entreprenad, snickeri och golfbana i samma familj

De svenska familjedgda fore-
tagen ar viktiga utvecklings-
faktorer for tillvéxten i svenskt
néringsliv. Familjen Modig i
Annefors ar ett exempel pa det-
ta. Entreprenadverksamhet har
kompletterats med ett helt nytt
féretag i snickeribranschen och
byggandet av en egen golfba-
na. Utvecklingen har lett till att
den familjedrivna verksamhe-
ten okat fran 10 till 24 anstéllda
under 2000-talet.

Familjen Modig i Annefors 2,3 mil
sydvist om Bollnis inledde sin entre-
prenadverksamhet redan pa 1940-talet
da Erik Modig inledde verksamheten
med histdragna ekipage och anstillda
kuskar. 1958 var han en av de forsta att
investera i en sjilvgiende skordetroska,
vilket blev en entreprenadverksamhet
med fyra skordetroskor. 1964 hade
verksamheten utvecklats till traktor-
och grivmaskinsbaserade entreprenad-
uppdrag.

1 dag drivs verksamheten i andra och
tredje generation av Clifford och Karin
Modig samt sénerna Daniel och An-
dreas. S6nerna har nu med kemi- res-
pektive civilingenjorsutbildning i grun-
den limnat sina ingenjérskarridrer for
att helhjirtat dgna sig at att driva och
vidareutveckla familjeverksamheterna
med basen i Annefors.

Eget snickerifiretag fir bestall-
ningssnickerier

— Hosten 2005 startade vi hir i Anne-
fors ett helt nytt snickeriféretag Anne-
fors Snickeri och Trihantverk. Vi
behovde sjilva en duktig snickare for
olika projekt och hade en limplig lokal,
som blev ledig. Snickeriverksamheten
har utvecklats bra och sysselsitter i dag
3 personer varav en ir baserad i Stock-
holm. Nils Westergren ansvarar for
snickeriet, som i nira samverkan med
kunderna hjilper till med idéer, design
och tillverkning av hogkvalitativa spe-
cialsnickerier. Exempel pa uppdrag som
snickeriet arbetar med ir renovering av
fina ildre fonster och dorrar, som ir
virda att bevara for eftervirden genom
sina byggnadshistoriska- och kulturella
virden. Specialtillverkade inredningar,
kok och mébler precis som kunden vill
ha dem. Ett exempel idr det speciella
arbetsbord som marknadskommuni-
kationsbyrian Paper Jam bestillde till
sin nyinredda studio i centrala Bollnis,
berittar Clifford Modig.

— Vi vill girna arbeta for kravande
kunder som stiller hoga krav pé design
och utforande. Vir arbetsmetod ar dér-
for att i ndra samverkan med uppdrags-
givaren hjilpa till med allt frin idé till
design, tillverkning och installation. Vi

har eget lager av hogkvalitativa trislag
som ek, bjork, furu, ask, alm, valnét
med mera, berittar Nils Westergren.
— Kunderna ir néjda och snickeriverk-
samheten har ocksd utvecklats fint,
konstaterar Clifford Modig.

Bygger ut komplett golfbana i Anne-
fors - centralt i Halsingland

Familjen Modig har totalt 160 hektar
egen mark och skog i Annefors. Clif-
ford, som sjilv dr golfare, har sedan ett
antal ar arbetat entriget for att forverk-

VVS & Maskin
Renshammarsvigen 8

821 50 Bollnds
0278-272 50

liga projektet med en ny golfbana cen-
tralt i Halsingland, ddr klubbverksam-
heten drivs av Annefors Golfklubb.

I dag finns redan 9 hal for Pay &
Play, en drivingrange med 12 utslags-
platser, klubbhus med eget kok och
samlings/matsal for 100-talet gister
och konferensrum for 20 deltagare.

— Nu i sommar bygger vi ut golfan-
liggningen med de forsta 9 halen pi
en ny komplett 18-halsbana och skall
efterhand kunna erbjuda allt man f6r-
vintar sig av en fullserviceanldggning,

berittar Clifford Modig.

Entreprenadverksamheten — hasen
som fortfarande vidareutvecklas

Forutom jordbruket, som i dag bland
annat omfattar biffdjur, har entrepre-
nadverksamheten varit en grundlig-
gande utvecklingslinje och huvudni-
ring i familjen Modigs foretagande. I
dag driver man for skogsbruket 4 av-
verkningsgrupper med 8 skérdare och
skotare inklusive egen serviceverkstad
och mobil service med egen service/
reparationsbil, en verksamhet som be-
drivs pa uppdrag av Stora och Mellan-
skog. AB Modigs Maskiner dr medlem
i sammanslutningen Grévkonsult, som
samordnar uppdrag och kan dirfor
smidigt stilla upp med de resurser
som olika projekt kriver. Modigs ma-

skiner utfoér entreprenaduppdrag med
3 egna maskinenheter inom grivning,
schaktning och transport. I nirregio-
nen utfors uppdragen ofta i form av
vigbyggnation/underhll, underhill av
skogsbilvigar, anliggandet av avlopps-
anldggningar for enskilda gardar och
lingre bort, som i s6dra Sverige, i arbe-
ten efter stormen Gudrun.

— Vira verksamheter har speciellt
under senare dr utvecklats mycket bra
genom att vi haft lyckan att kunna re-
krytera mycket duktiga och sjilvgiende
medarbetare inom alla vira verksam-
hetsomriden. Det ir vi speciellt glada
och tacksamma f6r och hoppas att vira
kunder kinner pa samma sitt, poing-

terar Clifford Modig.

Erik Hollander

¥l leagotliverkar ara komponenter och konetruktioner I
atdl » pEng » plit « rir =« svataning * akirande baarbetning

¥ bygger ut Tor ait dka var kapacitet.

Tala med Jan alier Hidkoanf
T: 0oZre -40110
Fax: 0Zr8 - 41 720




SVENSK LEVERANTORSTIDNING

45

NR 2-2007

Lesa Lego CNC-bearbetning i tra och skivmaterial for andra foretag.

Helsinge Dorren. Har fatt en bra start i Bolln&s. Under varen gor vi en forséalj-

ningsturné for att knyta till oss fler aterforséljare runtom i Sverige, beréttar Rolf

Lemberg och Anders Hammarstrom.

Tva vaxande traforadlingsforetag

Att se mdéjligheter och férverkliga dem har alltid varit en
forutsattning for tillvaxt och nyskapande i vart néringsliv. Sam-
verkan underléattar. | Bollnés utvecklas nu tvad samverkande
traféradlingsforetag, Lesa Lego AB och Helsinge Dérren HB,
for att i samverkan erbjuda nya tjanster och produkter

Lesa Lego AB pé Industrigatan i Boll-
nds dgs och drivs av Lars Eklund och
Stefan Asplin. De grundade foretaget
i augusti 2004 efter den forédande
branden i Wallsta Tri, dir bida d4 var

ansvariga for foretagets CNC-bear-
betningsavdelning. Helsinge Dérren
HB startade sin verksamhet i maj i
fiol. Agare ir forutom Lesa Lego AB,
Rolf Lemberg via Alir Invest AB och

Anders Hammarstrém genom hans
foretag Helsinge Resurs AB. Helsinge
Dérren verkar i angrinsande lokaler till
Lesa Lego.

Lesa Lego - erbjuder CNC-bearbet-
ning av produkter och komponenter
itrd

— Vi hade bida nistan 10 4rs erfarenhet
av CNC-bearbetning. Efter branden
pa Wallsta Tré tinkte vi att det méste

finnas en marknad f6r ett foretag som
specialiserar sig pa att erbjuda CNC-
bearbetning av produkter och kom-
ponenter i tri och skivmaterial som
MDF, plywood och limfog med mera.
Vi gjorde slag i saken och arbetar nu
med en CNC Biesse Rover 24, berittar
Lars Eklund och Stefan Asplin.

Lesa Lego CNC-bearbetar stora
och smé produkter och komponenter
i format upp till 4,5 meters lingd och

BOLLNAS

vinder sig till tillverkare av mdbler,
fonster, kok och golv. Storre kunder
ir till exempel Produktionsbolaget,
Svenska Fonster, Edsbyverken, Bergvik
Flooring, Nefab och Helsinge Dorren.

— Milet ar nu att skaffa en andra
CNC-maskin, berittar Lars Eklund
och Stefan Asplin.

Bra start for ny ytterdorrtillverkare
Helsinge Dérren HB inledde alltsa sin
verksamhet i maj i fjol och har haft en
bra start. Tilltalande design med val-
bara detaljer i flexibel produktion ge-
nom att foretaget finns i angransande
lokaler till Lesa Lego med dess CNC-
bearbetning. Kinnetecknande for Hel-
singe Dorrens produkter dr hog kvali-
tet, flexibilitet ndr det giller design och
matt, korta leveranstider, bide enkel-
och pardorrar levereras i valbar firg.

Soker fler aterforsiljare — forsilj-
ningsturné under varen

— Vi har haft en mycket bra start. Vi
har redan knutit till oss ménga éter-
forsiljare i Sverige och levererar re-
gelbundet till tvd grossister i Norge.
Forsiljningen 6kar varje manad och
under viren kommer vi att gora en for-
siljningsturné for att knyta till oss fler
iterforsiljare runtom i Sverige, berittar
Rolf Lemberg och Anders Hammar-

strom.

Erik Hollander

Expansiv pulverlackering for industrins behov

Genom flytt till stérre nya lokaler och investeringar pa 5,5 miljoner
i ny produktionsutrustning har Kesam Industrilackeringar AB i
Bollnas tagit ett stort steg framat i sin stravan att med kvalitet och
kapacitet betjana industrins behov.

Vi har i svensk Leverantorstidning se-
dan boérjan av 1990-talet, i likhet med
utvecklingen i ménga andra Bollnis-
foretag, aterkommande presenterat
utvecklingen i Kesam. Nir vi senast
presenterade foretaget 1999, hade fo-
retaget sedan 1994 vuxit fran 6 till 9
medarbetare. I dag betjinas kunderna
med en medarbetarstyrka pd 24 perso-
ner. Samtidigt har omsittningen 6kat
fran 6,6 till 20 miljoner sedan 1999.
Foretaget drivs nu i andra generation
av Christer Wallin och Micael An-
dersson. Sedan 1994 finns foretaget pa
Norrborns industriomrade strax norr
om centrala Bollnds. Dir togs nybygg-
da lokaler pa 2500 kvadratmeter i bruk
under fjoléret.

Tva separata avdelningar betjsinar
olika behov - hand- och automat-
lackering

— I och med flytten till vira nya lo-
kaler har vi ocksd kunnat specialisera
produktionen satillvida att vi har en
avdelning med automatlackeringlinor
och en for handlackering, som betjinar
ménga kunder med speciella produk-
ter, krav pa utférande och beredning.

Bland annat kan vi rationellt utfora den
omfattande och i manga fall krivande
maskering och efterputsning som pro-
dukterna kriver, pi denna avdelning.
Hir kan vi ocksd lackera allt frin en-
styck till serier till bra priser. Med vira
9 handlackeringstationer har vi byggt
upp stor kapacitet for stindigt okad ef-
terfrigan, berittar Christer Wallin och
Micael Andersson.

I avdelningen for automatlackering,
lackeras produkter och komponenter
i serier frin nigra fi till 100 000-tals
produkter. Produktionen sker numera
i tvaskift. Dessutom finns en vatlack-
eringsstation.

Anlitas av krévande kunder
Genom vira aterkommande satsningar
pd kvalitet och kapacitet kan vi i dag
betjina kunder i nir och fjirran med
bade avancerad handlackering och au-
tomatlackering till bra priser. Det har
gjort att vi med tiden kommit att an-
litas av ménga foretag med hoga krav
pa kvalitet och snabba leveranser. I dag
betjinar vi dterkommande ett 100-tal
kunder, berittar Christer och Micael.
Exempel pa kunder som anlitar Ke-

sam dr Drivex, Engcon, System Ed-
stroms Bilinredningar, ACAB i Alfta,
Mekanotjinst, Gévle Tridprodukter,
Jemtab och som sagt manga andra bide
sma och stora foretag.
Egen avdelning fir kvalitets-
kontroll

Kesam var tidigt ute med att etablera
en egen avdelning for kvalitetskon-
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troll. Hir kontrollerar och miter nu tvi
medarbetare kontinuerligt resultatet
av lackeringen for att garantera Gver-
enskommen kvalitet. Produkterna som
limnar foretaget granskas med andra

ord fortlépande.

Hémtning och aviamning med egna
fordon
Kesam har ocksd utvecklat en annan

Har ar ett exem-
pel p& manuell
pulvermalning pa
en lastbilsbage frén
Trux som kréver
stor skicklighet och
har ett mycket hogt
kvalitetskrav.

sida av sin verksamhet. — Ar 2005
skaffade vi trafiktillstind for att med
egna fordon kunna himta och avlimna
lackerade produkter. I dag soter vira
tre bilar effektivt logistiken till manga
kunder samtidigt som vi ocksa anlitar
andra transportforetag, berittar Chris-

ter Wallin och Micael Andersson.

Erik Hollander

Kilafors

Emballage AB

www.kllaforsemballage.se
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Specialmaskiner och mdustnserwce

Produktionsstopp kan kosta stora summor och fértret. Joe Teknik
AB med sin bas i Bollnas erbjuder dygnet runt utryckningsservice
med 3 fordon utrustade for reparationer och service pa industrier
och fastigheter i sodra Halsingland. Man kan ocksa anlita Joe Tek-
nik AB om man behéver ndgon som kan bygga specialmaskiner

for sin produktion.

Joe Teknik AB idgs av John Eriksson.
Joe Teknik har utvecklats pA manga
sitt genom dren. Sedan vi senast pre-
senterade verksamheten &r 1999 har
antalet medarbetare okat frin 2,5 till
4 och antalet fullt utrustade servicefor-
don fran 2 till 3.

Utryckning dygnet runt

Joe teknik AB utf6r reparationer och
service inom ett brett teknikregis-
ter som omfattar hydraulik, mekanik,
pneumatik, samt el/styr- och reglertek-
nik. Haverier och driftstorningar sker
som bekant dygnet runt och servicen
ar dirfor inriktad pd snabb avhjilp-
ning av ofrivilliga driftstérningar eller
produktionsavbrott.. Servicen utfors
inom si vitt skilda verksamheter som
livsmedelsfabriker och bagerier, meka-
nisk industri, och annan tillverkande
industri, tryckerier, storkok, och fast-

igheter. Reparationerna och dtgirderna
kan beréra tryckpressar, plock-, skir-,
forpacknings- , verktygsmaskiner, ug-
nar, framkallningsutrustning och olika
typer av specialmaskiner. Servicen ut-
fors hos kunderna med hjilp av 3 vil-
utrustade utrycknings/service/repara-
tionsfordon , som dr special inredda av
Borgstroms Platindustri i Kilafors.

Egna verkstider pa Industrigatan
med fordubblad yta

Joe teknik AB , som har kontor och
verkstider pa Industrigatan i Bollnis,
har nu senast tagit dubbelt storre lokaler
i bruk. De nya lokalerna pi drygt 350
kvadratmeter inreds nu under viren.
Detta gor att Joe Teknik AB nu forfo-
gar over totalt drygt 700 kvadratmeter
vid Industrigatan. Hir finns alltsi ut-
rustning for mera omfattande arbe-
ten och bearbetning i tyngre maskiner

som svarvar, universalfris, vertygsslip,
pelarborrmaskin, gradsax och kantvik
for tunnplit, hydraulpress, amneskapar
med geringsméiligheter, planslip, gnist-
maskin, mig-, mag- och tigsvetsar och
plasmaskirutrustning med mera.

Tillverkar de specialmaskiner du
behdver - exempel pa uppdrag

Till Joe Teknik AB kan man vinda
sig for att f4 maskiner tillverkade. Det
kan rora sig frin enklare utrustningar
for plockning, klippning, bockning och
stansning, till kompletta och avance-
rade helautomatiska produktionsma-
skiner for specifika dandamal.

Exempel pa sidana aktuella uppdrag
ar ett uppdrag som berdr framtagning-
en av en helautomatisk maskin for till-
verkning av elkontakter f6r utrustning
till kraft- och stillverk.

Denna maskin bygger vi for en upp-
dragsgivares rikning frin grunden.
Maskinen skall helautomatiskt mata
in komponenter och ingdende delar via
olika inmatningslinor, den skall kunna
hantera, rittvinda och mata in posi-
tionera, pressa fast flera komponenter
for att slutligen funktionstesta varje
kontakt och automatsikt refusera de

som inte haller mattet. berittar John
Eriksson.

Ett annat aktuellt uppdrag inom
tillverkning av specialmaskiner 4r en
specialbyggd helautomatisk maskin f6r
tillverkning av staltradsférsedda hing-
etiketter, sikallade tags.

Siker verktygsmakare for anstéllning
— Si som saker och ting har utvecklats
betyder det mer och mer arbete for oss
och behov av flera medarbetare. Det
som ndrmast ir aktuellt dr att vi nu
soker en verktygsmakare till vért team,
berittar John Eriksson avslutningsvis.

Erik Hollander

Legotillverkning av komponenter
och konstruktioner i stal och plat

Behover man svetsade konstruktioner och maskinbearbetade
detaljer i sma och medelstora serier ar legotillverkaren Halsinge
Trailer AB ett tips. Foretaget har fran att ursprungligen tillverka
slapvagnar av egen konstruktion genom aren utvecklats till en pa-
litlig och valrenommerad legotillverkare, som anlitas av krédvande

foretag.

Hilsinge Trailer AB har sedan mitten
av 1990-talet okat sin specialisering
mot legotillverkning och ocksd genom
det vuxit med tiden. Nir vi forforra
gangen presenterade foretaget ar 1994
hade verksamheten 4 medarbetare.
Ar 1999 hade antalet vuxit till 6. Nu
betjinar Hilsinge Trailer sina upp-
dragsgivare med 7 medarbetare, vilka
om planerna gir i 1as i ar kommer att
utokas ytterligare. Foretagets dgs och
drivs av Jan Hermansson och Hékan
Mirtensson. Numera ir ocksé foljande
generation representerad genom Jans
son Tobias och Hikans son Magnus.

Anlitas av krivande uppdragsgi-
vare
En av Hilsinge Trailers uppdragsgivare

sedan minga ar 4r Sandvik SRP. For
detta foretag tillverkas ménga svetsade
och maskinbearbetade komponenter
och konstruktioner i plat, stil, sting
och ror. Denna produktion levere-
ras som insatskomponenter i Sandvik
SRP: s mobila krossverks och kringut-
rustning. Hilsinge Trailers tillverkning
omfattar ett stort antal legoobjekt for
dessa produkter. Antalet objekt som
tillverkas under olika tider varierar ofta
pa kort varsel, varfor Hilsinge Trailers
férméga att snabbt ta fram olika kom-
ponenter kommer till sin ritt.

Reservdelar, fastbrinsleskruvar och
rostar tillverkas for fastbrinslepannor
pa uppdrag av Zander- Ingestrom.

— Vir styrka ligger framforallt i att

vi dr flexibla och vanligen pd kort var-

Halsinge Trailer AB & numera specialiserad pa legotillverkning av komponenter
for industrins behov. Slapvagnar for olika specialdndamal tillverkas dock pa

bestélning, inte som standard.

sel fran kundens ritningsunderlag kan
tillverka allt frin enstyck till serier pa
upp till hundratals enheter. Under fjol-
dret fick vi till exempel av ett foretag
uppdraget att tillverka en serie skopor
till gravare. Eftersom det rérde sig om
en serie pa 10 skopor passade det vir
divarande produktion. Eftersom vi
forst i dr ser ut att kunna genomféra
vér planerade utbyggnad, kunde vi inte

under fjoldret ta oss an den storre fort-
giende serieproduktion vi di erbjods,
berittar Jan Hermansson och Hikan
Mirtensson.

Planerad maskininvestering och
uthbyggnad - en till tvd nya medar-
betare

Hilsinge Trailer har en mingsidig och
f6r indamalet limplig maskinpark med

bland annat gradsax 6 millimeter x 3
meter, styrd kantpress 6 millimeter x
3 meter, automatisk bandsdg for sting
och ror, bandslip, frismaskin, svarv,
borrmaskiner och svetsar. Hilsinge
Trailer siktar nu pé att utoka sin kapa-
citet. Steg i denna riktning har redan
tagits genom investeringar i effektivare
utrustning. Bland annat har en bittre
svarv med digitala mattangivelser och
en ny frasmaskin anskaffats. Féljande
planerade maskininvestering dr en mo-
dern och hogeffektiv CAD-styrd gas-
/plasmaskidrmaskin for plasmaskirning
upp till 32 millimeters godstjocklek.
Med den befintliga CNC-styrda skir-
utrustningen med tvd munstycken, kan
grovplit pd upp till 100 millimeter ski-
ras.

Vi har nu kommit till det stadiet
att vi planerar en utbyggnad av pro-
duktionslokalerna med  cirka 130
kvadratmeter. Och riknar, om och nir
byggtillstind ordnar sig, med att kunna
nyanstilla en till tvd nya medarbetare i
ar, berittar Jan Hermansson och Ha-
kan Mirtensson.

Erik Hollander
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Snabba leveranser av

Manga foretag i olika branscher behéver mattbestallda wellador
for sin verksamhet. Kilafors Emballage har genom aren visat sig
vara en flexibel, snabb och palitlig leverantér, som ocksa expan-
derat sin verksamhet kraftigt fér att tillgodose kundernas behov av
kvalitet och kapacitet inom omradet.

Kilafors Emballage har sedan bérjan av
1990-talet 6kat antalet anstillda frin 6
till 20 medarbetare. Nar vi senast pre-
senterade foretaget ar 1999 hade fore-
taget 11 medarbetare. Familjeforetaget
drivs av Hans Englund och sonerna
Lars och Per. Ar 2000 flyttade verk-
samheten frin Kilafors till nuvarande
lokaler pa nidrmare 5000 kvadratmeter

for produktion och lager pa Norrborns
industriomrade i Bollnds. Hir kopte
familjen Englund genom sitt fastig-
hetsbolag hela Sambhallkomplexet pa
nirmare 10 000 kvadratmeter, varav

hilften alltsd hyrs ut.

Allt snabbare leveranser - lager-
hallning av kundernas lador

POST

— Vi har hela tiden inriktat oss pi
snabba kundleveranser av kundanpas-
sade wellador med tryck. Detta betyder
att vi kan leverera bide smé och stora
serier pé kort varsel, vilket vira maskin-
investeringar ocksa inriktats pa. Nir det
giller storre kunder, lagerhiller vi deras
lador, som med andra ord kan levereras
fran dag till dag i beho6vligt antal, berit-
tar Lars Englund. Kilafors Emballage
erbjuder ocksd kunderna ett komplett
sortiment av forpackningssystem och
tillbehér, bland annat standardférpack-
ningar i well, forslutningsmaterial och
tejper, spannband, klammerpistoler,
krympplast, pallhuvar, godsmirkning,
lastpallar, pallkragar med mera.

Stora investeringar sikrar hade
kvalitet och snabbhet
Sedan flytten till Norrborns industri-
omride har vi investerat nirmare 19
miljoner i framférallt moderna maski-
ner. I investeringar ingir bland annat
en helautomatisk Cobra stansmaskin,
en Eurostar tryckpress for tvd firger
och rotationstryck och en inlinemaskin
for tva firger. Var allt effektivare pro-
duktion, 6kat antal anstillda i kombi-
nation med effektiv logistik har gjort
att vi i dag dr si snabb vi kan vara.
Foretagets wellador levereras i dag
till cirka 500 foretag av alla kategorier,
bade tillverkande foretag och grossister.
Exempel pa foretag for vilka Kilafors

LEGOTILLVERKARE AV

UTRUSTNINGAR FOR BIOBRANSLEN

Ex: ¥i tilwrkar kompletin flisanléggningar » outomatiska Ais-
brinnars * auomatiska pelletsbrinname * molorsknvar » fSméd
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biokranalsutrustningar.
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Eurostar tryckpress
for tva farger och
rotationstryck.

En av flera stora

| maskininvesteringar
Kilafors Emballage
AB gjort f6r hogef-
fektiv tillverkning

av kundanpassade

wellador.

kundanpassade wellador

Emballage lagerhaller firdiga wellidor
ir HL-Display i Falun, Sundsvall och
Karlskoga och Edsbyverken i Edsbyn.

Besiks av folk fran hela Europa

— Genom vira satsningar pa den allra
senaste och effektivaste produktions-
tekniken anvinder maskinleveranto-
ren Klett i Tyskland oss som nigot av
en demonstrationsanldggning. Dirfor
kommer de hit med sina nuvarande
och potentiella kunder for att se ma-
skinerna i produktion och diskutera
erfarenheter med mer, berittar Lars
Englund avslutningsvis.

Erik Hollander
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= Valj ett avvara standardhus, eller rita.ditt dromhus*sjalv. Hélsir'{geStugor
byggsidag for alla behov.i bade stortssern smatt, berattar, foretagets Vd

Peter Karsbo

Knuttimrat med ljus och rymd

Med snart 2000 levererade hus ar HalsingeStugor en erfaren leverantér av bade
fritidshus och permanentboende for bade den lilla och den stérre familjen. Kénne-
tecknande fér HalsingeStugors knuttimrade hus ar att innertaken ar helt 6ppna med
ryggas och takbjéalkar fullt synliga, vilket ger luftiga rum, &ven om de skulle vara sma

till ytan.

HalsingeStugor har sitt site och sin produktions-
anliggning i Kilafors i sodra delen av Bollnis
kommun mitt i Hilsingland. Hilsingland har
gamla traditioner nir det giller knuttimrade hus.

— Vi har en fin fura i denna del av landet. Hir
ir triden tdtvuxna, vilket skapar mindre rérelse i
virket, och gér det motstindskraftigare mot rota.
Pi HilsingeStugor anvinder vi nedtorkat virke,
det vill siiga virke som torkat extra linge. Sidant
virke ger kunden extra trygghet. Gemensamt
for alla vara hus ar att de tillverkas av knutade
stommar, vilket vi tycker ger en fin blandning av
gammalt och nytt, siger Vd Peter Karsbo pa Hil-
singeStugor.

Fran 3 till 11 miljoner pa fyra ar — Hilsinge
Stugor tillgéingliga for alit fler

Peter Karsbo tilltridde som Vd f6r HilsingeStu-
gor dr 2001. Foretaget hade da linge varit en min-
dre leverantor med fina traditioner. Nu var tanken
att behalla byggtraditionerna och att samtidigt
gora husen tillgingliga for allt fler. Sedan Peter
Karsbo tog 6ver ledningen av HilsingeStugor har
dirfor virdet av de arliga husleveranserna stigit
fran 3 till 11 miljoner.

— Vi har byggt vidare pa de gamla hilsingetra-
ditionerna och samtidigt byggt ut en effektiv, ra-
tionell tillverkning som gor att vi under fjolaret
kunde leverera ett 50-tal objekt till kunder 6ver
hela landet. Efterfrigan pa HilsingeStugors hus
har vuxit i hela landet och i dag kan vi bygga, le-
verera och montera kundernas hus lika rationellt
i Skdne och Milardalen som i mellersta och 6vre
Norrland, berittar Peter Karsbo.

Nojdkundenkiiter varje ar

— Vi gér numera varje dr enkiter med uppfoljning
av de hus vi levererat och fir mycket berdm av
kunderna, som bland annat upplever att de fatt
mycket f6r pengarna. Bland annat fragar vi efter
kundernas omdomen om kvalitet, leveranssiker-
het, service och uppfyllda forvintningar. Kunden-
kiterna visar att vi genomgaende har kundernas
fortroende med genomgiende positiva omdomen,
fortsitter Peter Karsbo.

Vilj ett standardhus eller rita sjilv — du far
vad du vill ha och behdver

HilsingeStugor anvinder genomgiende 45 x 145
millimeters planktimmer med vilvd ytprofil, som

ligger nira fulltimrets utseende. Detta ger en allt
igenom rationell byggstil, som kan anpassas ef-
ter behov och 6nskemal. Val av isolering och in-
nerytor gors enkelt med fi begrinsningar, likasd
inredningslosningarna. Det gemensamma ér den
luftiga l6sningen med hoga luftiga rum genom
synlig ryggas och takbjilkar.

— Agarna av vara hus upplever genomgiende att
de bor ljust och luftigt egentligen oberoende av
husens storlek. Det ér vi glada 6ver. I de flesta fall
bygger vi med egen personal upp huset till Gver-
enskommet stadium. De flesta viljer en 16sning
ddr stomme, ytter- och innertak, kok, fonster och
ytterdorrar monterats firdigt av oss. Kok, fons-
ter, dorrar och golv kommer fran vilkinda och
ledande tillverkare. Vi har hittills levererat hus
upp till130 kvadratmeter, men byggtekniken ger
fa begrinsningar. Exempel pi vira standardhus
ir Sibo, Hanebo, Lingvind, Langvind loft, Be-
gviken, Bergviken loft och Granbo, som ticker in
boendebehov frin 105 till 60 kvadratmeter. Ofta
forses husen med fina altaner med eller utan in-

AS"WYru3dvd SHYAS

glasning. Kunden kan lata fantasin floda for att fa
sitt dromhus. Vi dr alldeles tydligt duktiga pa att
kombinera och bygga for att férverkliga drémmar,
siger Peter Karsbo.

Erik Hollander
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Effektivitet och lonsamhet for skogsentreprenorer

Skogsnaringen ar en av Sveriges viktigaste enskilda naringsgre-
nar. Utvecklingen av entreprenader och maskiner har hela tiden
gatt mot allt effektivare hantering och maskiner som kan hantera
stérre och storre volymer per tidsenhet. Utvecklingen av separat-
lastare har i h6g grad 6kat kapaciteten och darmed I6nsamheten

for manga skogsentreprendrer.

I Bergqvist Maskinservice, grunda-
des dr 1976 som ett serviceforetag for
skogsbrukets maskinpark. Foretaget
har genom aren utvecklat egna maski-
ner och utrustning for skogsbruksen-
treprendrer. Foretaget har kontor och
maskinhallar pd Norrborn industri-
omrade i Bollnds. I dag har foretaget
14 medarbetare. Foretaget som sedan

starten drivits av Ingmar och Karin
Bergqvist, utvecklas nu vidare i andra
generation av syskonen Kurt Bergqvist
och Kicki Vonveh. Ny deldgare dr Ulf
Olsson, bror till Per Olsson Vd pa Pa-
rator, som ocksd presenteras i denna
tidning. Efter flytten frin Scania i S6-
dertilje nu i var gir Ulf in som Vd i I
Bergqvist Maskinservice AB.

Levererat 60-talet separatlastare
- kapacitet, effektivitet, palitlighet
Utvecklingen av separatlastare har
gjort att effektiviteten ytterligare kun-
nat héjas inom skogsbruket. I Berg-
qvist Maskinservice AB kommer nu
under viren att ha levererat foretagets
femtiodttonde separatlastare. MC 31,
som ir beteckningen pi den senaste
versionen kostar cirka 2,5 miljoner och
har utvecklats for pélitlighet och enkelt
underhill i kontinuerlig drift. En se-
paratlastare som MC 31 lastar mycket
fortare dn en bakkran och dr hogeffek-
tiv vid terminallastning.

— Vi har ocksa utvecklat egna gri-
pare, vilket gor att vi kan forse vira
separatlastare med valbara gripare som

tar 1, 1,2 respektive 1, 4 kubikmeter.
Separatlastarna forses med pélitlig Jon-
seredkran med litt tillgingliga reserv-
delar. Vi har aterkommande kontakt
med véra kunder och fir kontinuerlig
feedback frin filtet. Erfarenheterna
visar att vira separatlastare fungerar
vil. Kunder ér nojda, konstaterar Kurt
Bergqpyist.

Komplett system for uthytesdelar
I Bergqvist Maskinservice AB har ett
komplett system for utbytesdelar som
hydraulcylindrar, hydraulpumpar, filter,
kranarmsdelar, slitdelar med mera.
Efter ett 4r efter leveransen kan se-
paratlastaren tas in for en fabriksservi-
ce, dir allt viktigt gs igenom, kontrol-

leras och justeras.

— Vira separatlastare dr konstruerade
for att anvindaren sjilv skall kunna
skota fortlopande underhall, konstate-
rar Kurt Bergqvist.

De flesta av I Bergqvist Maskin-
service AB: s kunder och separatlas-
taranvindare finns av naturliga skil i
mellersta och nedre Norrland, inom
ett omride som vixer frin 4r till 4r. De
farskaste leveranserna av separatlastare
gér till exempel till kunder i Sundsvall
och 6vre Norrland.

Erik Hollander

| Bergqvist Maskinservice AB levererar under varen sin sextionde separatlastare. Separatlastaren MC 31 har utvecklats for
hog effektivitet, palitighet och enkelt underhall.

Platslageri som be

Hagglunds Platslageri i Bolinds AB betjanar uppdragsgivare bade
inom bygg och industri. Genom sitt mangsidiga kunnande och
fint utférda arbeten, har foretaget i allt stérre omfattning kommit
att anlitas av andra féretag for legotillverkning av komponenter till

deras egna produkter.

Higglunds Plitslageri grundades re-
dan 1956 av Tage Higglund. Verk-
samheten 6vertogs av hans tvd broder
i mitten av 1980-talet. For fem 4r se-
dan kopte Thomas Nilsson och Stefan
Lundahl foretaget, dir de tidigare var
anstillda och nu har 23 respektive 21
ars erfarenhet i verksamheten. Foreta-
get har kontor och produktionslokaler
pa Higgesta industriomrade vid Indu-
strigatan i Bollnis. Foretaget har i dag
tre medarbetare.

Anlitas allt mer av industrin som
underleverantor

Higglunds Plitslageri har med tiden
allt mera borjat anlitas av industrin
som underleverantor till deras egna

produkter. Norrborns Industri AB,
tillverkare av Paratorslipen och bland
annat ledande tillverkare i Norden av
25,25- meters av B-trainslip anlitar
Higglunds Platslageri for tillverkning
av verktygsskip och andra kompo-
nenter i rostfritt till deras slipvagnar.
Rostfria detaljer blir allt vanligare tack
vare deras korrosionsbestindighet. An-
dra tillverkare som Akarnas Hydraul-
service i Hudiksvall, PKLV Lasvagnar
& Fordonsservice i Bergby, Hjelms i
Iggesund, Bilmetro, Produktionsbola-
get och I Bergqvist Maskinservice pa
Norrborns industriomride i Bollnis
ar andra industriforetag som anlitar
Higglunds Plitslageri som underleve-
rantér. — For I Bergqvist Maskinservice

t

anar

Verktygsskap i rostfritt till ett Parator-schassi under tillverkning pa Hagglunds
Platslageri i Bolln&s.

tillverkar vi de platkassetter som klir
deras hyttstommar pé deras separatlas-
tare samt brinsletankar i svartplat sam-

tidigt som vi for deras rikning ocksi
tillverkar verktygsskép i rostfritt, berdt-
tar Stefan Lundahl pa Higglunds.

hade bygg och industri

Tillverkning for byggare

Higglunds Platslageri anlitas av natur-
liga skil dven av byggare for allt inom
byggplitslageri. Stindigt dterkomman-
de uppdrag har Higglunds av foretag
som Johansson & Karlsson, Rehnsteds
Byggservice och overhuvudtaget bide
foretag och privatpersoner som behd-
ver platkomponenter tillverkade for
sina byggprojekt.

Aluminiumsvetsning for manga be-
hov

— Vi arbetar ocksi med aluminiums-
vetsning. Vi tillverkar motorskydds-
plitar pi uppdrag av Olle J Bilteknik
i Bollnis, som enligt uppgift dr enda
foretaget i Sverige som fir leverera
Volvo Original specialdelar till Volvos
rallybilar. Vi tillverkar i 6vrigt sidant
man behover i aluminium och repa-
rationssvetsar sidant som spruckna
aluminiumfilgar och trasiga motortrig
till bilar, berdttar Stefan Lundahl och
Thomas Nilsson avslutningsvis.

Erik Hollander
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Trakol for manga behov och
bemanningsforetag
— tva framgangskoncept

Trakol anvénds allt mer bade for grillning i hushall och pa restauranger. Tra-
kol anvéands ocksa for tekniska &ndamal inom industrin och bade av entre-

prendrer och kommuner for tjéltining. Genom effektiv produktion, férséljning
och distribution har ett halsingeféretag blivit ett av Nordens ledande féretag

i branschen.

Med effektiv administration pd endast 4
personer och kontor i Bollnis, Hilsingland,
driver paret Gunnar Wengelin och Ines
Basova i dag fyra framgingsrika foretag.
Hilsinge Kol & Trd AB grundades av Gun-
nar Wengelin for 25 ar sedan. Hir har ocksé
transportforetaget Wengelins Akeri samt
produktionsbolaget Hilsinge Kol & Tri
Produktion AB med huvudfabrik och 20-
talet anstillda i Lettland, sitt huvudkontor.
Nir Lettland gick med i EU hade Gunnar
och Ines redan férberett grundandet av be-
manningsforetaget SIA LatSwed som leds
av Ines, som Vd. Hilsinge Kol & Trd ir ett
stabilt foretag i hogsta kreditvirdighetsklas-
sen AAA.

Vi grillar allt oftare - triikolet du far tag
pa i hela Norden

Att se behoven och majligheterna samt ta
fram produkterna till ritt pris med ritt kva-
litet, utmirker framgéingsrikt entreprenér-
skap. Hilsinge Kol & Trd AB grundades av
Gunnar Wengelin f6r 25 ar sedan. I dag édr
foretaget ett av de ledande i Norden inom
produktion, forsiljning och distribution av
trikol. Storsta delen av volymen levereras
direkt till stérre kunder. Foretagets trikol
kan man kopa direkt av foretaget, via gros-
sister eller till exempel via Biltema, i Sverige,
Norge, Danmark och Finland samt pa Dol-
larstores okande antal butiker, eller via In-
ternet.

Hilsinge Kol & Tri ABs huvudfabrik
finns i dag i Talsi i det historiskt intressanta
landskapet Kurland i nordvistra Lettland.
Foretagets huvudprodukter dr trikol och
trikolsbriketter for grillning. I Lettland sa-
gas och sickas ocksi bjorkved . Foretaget dr
huvudleverantér av bjorkved i sick till Shell
bensinstationerna i Sverige.

Anvindningen av trikol for grillning
har okat starkt under senare dr. Nu grillar
allt fler bade 2 och 3 génger i veckan béide

i vardagen och under semestern, samtidigt

okar anvindningen av trikolsgrillning inom
restaurangvirlden. Vi har dirfér ménga res-
tauranger runtom i landet som direktkunder,
berittar Gunnar Wengelin.

Triikol for industrin, entreprendrer och
kommuner

Till metallframstillningsindustrin i bade
Sverige och Norge siljer Hilsinge Kol &
Tri AB tekniskt trikol for anvindning
i deras processer. Till entreprenorer och
kommuner siljs sa kallat tjiltiningskol for
markupptiningsindamil. Direktforsiljning
sker till foretag som PEAB, NCC, enskilda

entreprendrer och kommuner.

Bemanningsfiretag — hyr ut den kvalifi-
cerade arbetskraft du behdver

SIA LatSwed inledde sin verksamhet i sam-
band med att Lettland blev medlem i EU.

Foretaget rekryterar kvalificerad personal
fran Lettland inom allt fler omraden och hyr
ut dem till svenska foretag.

Uthyrningen till svenska foretag 6kar nu
starkt i takt med att det blir svarare att rekry-
tera kvalificerade medarbetare i Sverige. — Vi
tar fram, anstéller och hyr ut duktiga och vil
rekommenderade lettiska snickare, svetsare,
sagverksarbetare, byggarbetare och plattsit-
tare, verkstadsarbetare, barberare, bagare
med flera. Det édr behindigt for de svenska
foretag som hyr var personal. Vi skéter all
administration, betalar 16ner, sociala avgif-
ter och skatter enligt gillande svenska och
EU-regler. Vi har nu knutit till oss 25-30
medarbetare f6r uthyrning och hyr i dag ut
personal till foretag i Edsbyn, Kilafors, Hal-
len, Alfta, Karlstad och Stockholm. Vi har
nu en uthyrningsvolym motsvarande cirka
5500 timmar per ar, vilket dr nirmare 800
arbetsdagar, berittar Ines Basova och Gun-
nar Wengelin.

Erik Hollander
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Banktjans

bidrar till att utveckla Bollnas

Oberoende av i vilket skede av sin utveckling ett féretag befinner
sig, ar snabba och klara besked nar det géller banktjanster och
finansiering en viktig forutsattning for att féretagaren skall kunna

forverkliga sina mal.

Pia Handelsbanken i Bollnis fattas
beslut om krediter och andra foretags-
tjdnster alltid lokalt.

Denna av Bollnisféretag omvittnade
smidighet och snabbhet har sin grund i
Handelsbankens siitt att se pé sin upp-
gift i forhallande till néringslivet.

Lokal kunskap - lokala beslut,
snabbheten ar avgorande

— Handelsbanken har en uttalad policy
om att besluten skall fattas lokalt. Det
grundar sig pd asikten att kunskapen
om lokala foretag och férhallanden
dr bist kinda pa det lokala Handels-
bankskontoret. Vi ansvarar for alla
kunder pé orten oberoende av storlek.
Hos oss fir man snabba och tydliga
besked om till exempel ett foretagslan.
Tillgingligheten for kunderna ir ex-
tra viktig. Som kund nar du oss direkt
utan omvigar, och vi svarar dirfor var
och en sjilva i telefon. Att vért sitt att
arbeta uppskattas bland foretagen visas
kanske bist av att vi har haft en stor
tillstromning av foretagskunder, speci-
ellt under de senaste dren, berittar che-
fen for Handelsbanken i Bollnis Iréne

Hoérberg.

Lika viktigt med ett snabbt nej
— Med den lokala kunskap vi har och
med kinnedom om verksamheter i
olika branscher tycker vi att det ér vik-
tigt att for allas bista ocksd utvirdera
planer och forutsittningar inom olika
verksamheter. Snabbheten dr ofta av
stor betydelse i affirsvirlden, si ocksd
ndr vi till exempel inte tror pi en ny
verksamhetsidé. Ett snabbt nej kan
vara lika viktigt for kunden som ett
snabbt ja, forklarar Iréne Horberg, som
har bankens fullmakt att sjdlvstindigt
fatta beslut om krediter pi flera miljo-
ner kronor nir som helst.
Foretagskunderna har utvecklats och
klarat sig bra

— Vart siitt att arbeta uppskattas och
har visat sig vara framgingsrikt bade
fér Handelsbanken Bollnds och for
vira foretagskunder. I tider nir andra
drabbats av kreditforluster, har vi och
vira foéretagskunder klarat oss bra. Det
hela bygger pi att gora det bésta av de
forutsittningar som finns med gemen-
samma krafter och insikter, och att gora
det just nir det beh6vs. Vi besoker fo-
retagarna ute i deras verksamheter, vil-
ket dr A och O nir det giller kunskap,
insikt, fértroende och langsiktigt goda

(8
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ter — snabba lokal beslut

Pernilla Flink West, Andreas Lagerhorn, Kristin Silvroth, Lena Abrahamsson, Gunilla Gustafsson, Irene Horberg

relationer, fortsitter Iréne Horberg.

Mangsidig lokal kunskap och in-
ternutbildning - for manga hbehov

— Handelsbanken ir verkligen en uni-
versalbank i ordets egentliga bemir-
kelse. Vi gor i praktiken allt sjilva med
fullstindiga fullmakter. Vi gor upp alla
handlingar hir medan du som kund
vintar. Vi kan erbjuda smidiga ob-

jektsfinansieringar, bra 16sningar for
kortinlésen och webbaserade tjinster.
Olika kunder kan ha mycket olika
behov av finansieringslésningar, pla-
ceringsforslag och skriddarsydda pen-
sionsprogram, Eftersom vi skall ge
snabb service och fatta besluten lokalt
miste personalen ocksd vara mangsidig
och extra vilutbildad. P4 Handelsban-
ken Bollnds betjinar vi dig bide som

foretagare och privat med den samlade
kompetensen hos 6 duktiga medarbe-
tare. Vi ser ocksi till att en och samma
kontaktperson hos oss skoter just dina
renden, berittar Iréne Horberg.

Erik Hollander

Kapacitet for storre projekt

Manga foéretag behover en palitlig produktionspartner for tillverk-
ning av de komponenter och konstruktioner i stal, som ingar i eller
utgoér deras produkter. Ett féretag har utvecklat en omfattande
erfarenhet av tillverkning av stérre konstruktioner och produkter
enligt kundernas ritningar &ar Ersgard Plat & Svets AB. Med sina
1800 kvadratmeter produktionslokaler har féretaget kapacitet att
tillverka stora maskiner och konstruktioner

Ersgard Plit & Svets grundades av Stig
Ersgird ar 1999. Med vixande kapaci-
tet och dtaganden blev det hosten 2004
dags att ombilda foretaget till aktiebo-
lag. T dag har féretaget 15 anstillda och
har skapat sig ett namn som en méng-
sidigt kunnig och pélitlig tillverkare
och underleverantér av bland annat
stora maskiner och konstruktioner.

Stora lokaler for tillverkning av
stora maskiner

Med sina 1800 kvadratmeter stora
lokaler med stor takhojd i Arbra, har
Ersgard Plat & Svets kapaciteten att
bygga, hantera och leverera stora ma-
skiner. Négra exempel pi kunder som
anlitar foretaget som underleverantér

och produktionspartner dr Sandvik
SRP f6r vilka Ersgird Plit & Svets
tillverkar deras larvbandburna mobila
krossverk med kringutrustning. — De
mobila krossverken vi tillverkar gar fir-
diga frin oss direkt till méaleriet, berdt-
tar Stig Ersgérd.

For Sandvik SRP tillverkas ocksa
stilkonstruktioner fér motorbalkar
med mera for mobila siktverk. Pro-
duktionen sker komplett utgiende fran
kundens ritningsunderlag.

— Vianlitas ocksé for framtagning av
prototyper. Jag tror att kunderna upp-
skattar att vi kan bidra med vér erfa-
renhet nir det giller bide framtagning
och vidareutveckling av maskinerna,
Ett foretag som anlitar oss for tillverk-

ningen av prototyperna till deras mo-
bila krossverk ir SRG. SRG har bland
annat stor kunskap pd hydraulsidan.
For Translink tillverkar vi komponen-
ter som ingdr i deras lastbilssldpvagnar,
fortsitter Stig Ersgird.

Ger tillgang till en av de stirsta le-
gokantpressarna

Vi har tillgang till en maskinpark som
bland annat omfattar en av Hailsing-
lands med omnejd storsta kantpressar
tor legotillverkning. Med den kan vi, pa
en bredd av 6 meter med en presskraft
pa 750 ton, till exempel bearbeta slitsad
hardox upp till 20 millimeters tjocklek
och 25 millimeter svart material utan
forslitsning. Vi har ocksa en stor rund-
vals for upp till 20 millimeters plat. Vi
har de stora svetaggregat, radialborr-
maskin, kallsig for automatkapning
av profiler, sting och rér, arborrverk
och annan utrustning som behovs f6r
att tillverka allt frin komponenter till
stora kompletta maskiner. Det dr dnda
vira duktiga och erfarna medarbetare,
som utgor foretagets frimsta resurs.

Ett chassi till mobilt krossverk under tillverkning av Ersgérd Plat & Svets AB for

SRG.

Erfarenheten gor att fel kan rittas till
och forbittringar inforas pa ett tidigt
stadium innan produkterna gir i se-
rieproduktion. Tycker vi att nigot gir
att utvecklas, kan uppdragsgivaren lita
pa att vi ger var syn pd hur vi tycker
att det kan goras pa bista sitt, berittar
Stig Ersgard.

De nuvarande lokalerna pa 1800
kvadratmeter, som Stig nu hyr av Sand-

vik SRP i Arbrj, kan forhoppningsvis
komma att utokas med 900 till. I Stigs
tankar om framtiden ingér att hans son
Tommy kanske med tiden skall komma
att axla ett storre ansvar for foretaget
och sedan ta ver det helt i egen regi.

Erik Hollander
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Samverka lokalt — konkurrera globalt

Den 1 januari 2006 inledde Foéretagsringen i S6dra Halsingland sin
verksamhet. Organisationen ar en ideell férening vars uppgift ar att
genom samverkan kring personalfragor vidareutveckla medlems-
foretagen inom en rad viktiga utvecklingsomraden.

Foretagsringen i Sodra Hilsingland
ir en samverkansorganisation for fo-
retag, kommuner och myndigheter i
sodra hilsingland. Foretag frin bide
Bollnis, Ovaniker och Séderhamn har
redan anslutit sig till samarbetet. Un-
der 2007 siktar man pa att ytterligare
oka anslutningen. Per-Ake Svensson ir
organisationens centrala resursperson
och koordinator och utgér frin Fore-
tagsringens kontor pd Vistra Stations-
gatan 10 i Bollnds. Under 2006 har Vd
Jan Carlsson pd CC Systems varit ord-
forande och Hans Nilsson, Milkos chef
i Bollnis viceordforande.

Samverkan som stiirker regionens
firetag pa kort och lang sikt

Foretagsringens i Sodra Hilsingland
verksamhet svarar mot ett grundlig-
gande behov. Under kommande ar
kommer manga medarbetare hos re-
gionens foretag att g i pension. Samti-

Hans Frisholt. (i vit skjorta)

digt har det blivit generellt sett svirare
att rekrytera kompetent personal i hela
Sverige. Vi maste helt enkelt bli duk-
tigare pd att oka var attraktionskraft
bade som region och som enskilda ar-
betsgivare. Detta kan vi dstadkomma
gemensamt, siger Per-Ake Svensson.

Samarbete sker i dag inom flera om-
raden som:

* triffar for foretagens Vd: ar och
personalchefer, inom béda katego-
rierna var for sig och tillsammans.

* gemensam medflyttandeservice /
tandemrekrytering

* gemensam kompetensforsérjning

* mojligheter till arbetsrotation mel-
lan foretagen f6r att prova pa annat
arbete

* bistd varandra med personal vid
kapacitetstoppar.

Manga foretag har redan anslutit
sig

Minga féretag har redan anslutit sig
till samarbetet. En lista pi dessa upp-
tar: Bergvik Flooring, AQ Mekatronik,
Milko, Bruks Klockner i Arbri, CC
Systems i Alfta, Cederblom Marknads-
kommunikation, Hilsinge Takspin,
Kontorshotellet i Arbri, Mobackes
Tridgéirdscenter, Permia Inredningar,
Skogstekniska och Alfta Rehab och
Nine i Alfta, Halsingehidlsan, LRF
Konsult, Samhall. Bollnis Bostider,
Bollnis kommun med flera av sina
forvaltningar samt gymnasieskolan,
vuxenutbildningen och andra verksam-
heter. Vi skall nu ta en nirmare titt pa
hur samarbetet manifesterat sig i dag.

Gemensamma triffar for Vd: ar och
personalchefer

Vid sina triffar kan Vd:arna och perso-
nalcheferna koordinera och planera ut-
bildningsinsatser och andra satsningar
av gemensamt virde. Forebyggande
friskvird, utbildning i marknadsfs-
ring, personalférméner, atgirder och
erfarenheter infér generationsvixling,

rekrytering och jimstilldhet dr foremal
{6r satsningar, som foretagen sjilva kan
paverka i utformning och programval.

Kompetensfirsirjning

Man kan gemensamt ta in duktiga
foreldsare och utbildare och hilla ut-
bildningarna pa néigot av medlemsfo-
retagen i stillet for att resa langa vigar
var for sig. Som ett exempel pa sam-
verkan inom kompetensforsorjning har
inom ramen for Foretagsringen Bruks
Klockner, Bollnis Bostider och Permia
Inredningar genomfort en gemensam
projektledarutbilning dir 2 deltagare
frin varje foretag gatt utbildningen
under hésten 2006 och viren 2007.
Utbildningen har kunnat hiéllas lokalt
pa Milko och Alfta Rehab, som har
fina utbildningslokaler. Inom strategisk
kompetensforsérjning har en medveten
dialog med gymnasieskola och vuxen-
utbilning igangsatts for att utbildning-
en skall motsvara foretagens behov av
framtida arbetskraft. Bide system for
traineesystem och rekrytering utifrin
kommer att behovas. Rekryterings-
strategier infér kommande genera-
tionsvixlingar dr speciellt i fokus. Att
utnyttja gymnasieelevernas kreativitet
systematiskt for att foresld 16sningar
pa foretagens praktiska problem kan
ocksa bli en del av detta.

Medflyttarservice — underlittar re-
krytering till regionen

— For att underlitta rekrytering av per-
soner med den kompetens som vi beho-
ver, har vi inom Foretagsringen startat
en medflyttarservice dir vi samverkar
mellan foretagen for att finna limpliga
tjdnster for medfdljande och annars pa
alla sitt underlitta for deras flytt till oss
utifrin. Vi hjilper medf6ljande med
allt frin att ordna bostad, dagisplatser

till fritidsintressen, for att allt skall ga
s& smidigt och bra som majligt, berdt-
tar Per-Ake Svensson.

Underldtta arbetsrotation mellan
foretagen

— Som ett led i samverkan for bittre
hilsa och trivsel pa vira arbetsplatser
har vi inlett samverkan si, att perso-
ner som vill préva pé ett annat jobb i
ett annat foretag skall fi méjlighet till
detta. Detta giller bade fullt friska och
som arbetsintroduktion/ rehabilitering.
Foljande praktiska exempel fir belysa.
En som linge arbetat pi Milko ville
préva pi ett helt annat arbete. Milkos
chef Hans Nilsson ringde sjilv upp
agaren av Mobacke Tridgéirdscenter.
Medarbetaren fick under tvd veckor
prova pd att helt annat arbete och dter-
vinde sedan néjd och med ny motiva-
tion till sitt gamla arbete pa Milko. En
lirare pa en av vira skolor som funde-
rar pa att byta arbete fick préva pi att
arbete i verkstad. En person som varit
sjukskriven linge pa grund av omstin-
digheterna pé arbetet, fick arbetstrina
pa en annan arbetsplats i en ny roll for
att se hur det kindes. Denna majlighet
minskar kinslan av att vara inlast nir
det inte finns si manga jobb att soka.
Mojligheten ger oss ett val som péver-
kar min motivation positivt vare sig jag
viljer att gé tillbaka till mitt ursprung-
liga arbete eller byter jobb. Ibland rick-
er det att se att jag har det ganska bra
dir jag dr. Men jag gir till jobbet med
ett leende pa lipparna, avslutar Per-
Ake Svensson.

Erik Hollander

Maskinreparationer, reservdelar, blastring & malning

| varje region behdévs det féretag som kan reparera maskiner,
tillverka reservdelar och specialkonstruktioner. Bjorklins Svets &
Blaster AB | Bollnas, Halsingland ar ett sadant foretag, som dess-
utom har utrustning for att blastra och mala konstruktioner i stél i
egen anlaggning eller pa plats hos kunden.

Bjorklins Svets & Blister AB dgs av
Mats Bjorklin, som drivit eget sedan
bérjan av 1990-talet. For drygt 3 ar se-
dan kopte Mats forsvarets fore detta
brinsledepd i norr dndan av Norrborn
industriomride i Bollnis, dir foretaget
nu har sitt kontor och verkstadslokaler.
Foretaget sysselsitter i dag 5 medarbe-
tare plus extrapersonal vid toppar och
storre arbeten.

Byggt ut i norra Norrborn

Mats Bjorklin har efterhand byggt ut
nya lokaler f6r bade verkstad och blis-
tring. Utgdende frin de ursprungliga
100 kvadratmeterna byggde han en helt
ny hall med hogt i tak och stora portar
pa 300 kvadratmeter golvyta ut for tre
ir sedan. Nu dr en ytterligare tillbygg-
nad pa 300 kvadratmeter aktuell, dir
grunden har gjutits och stommen re-
dan bérjar ta form for bland annat en
ny vitlackering. Hir finns ocksd stora
utrymmen med hoga och breda portar
for bldstring inomhus.

Fixar det mesta inom metall, blis-
tring och vatlackering

Bjorklins Svets & Blister AB arbetar
med bade svetsning och montage av
metallkonstruktioner foretridelsevis i
tjockplat. Maskinbearbetning sker med

skirande bearbetning. For alla typer av
tyngre stationdra, mobila maskiner och
arbetsfordon samt deras utrustningar
tillverkas konstruktioner och reservde-
lar. Reparationer och ombyggnationer
av olika utrustningar utférs. Exempel
ir ombyggnation av komponenter till
mobila krossverk.

— Vi har vid flera tillfillen till exem-
pel byggt storre lyftkranar som passat
kundernas specifika behov. Vi anlitas
ocksa dterkommande av entreprendrer
for att serva deras fordon och utrust-
ningar och tillverka slit- och reservde-
lar, berittar Mats Bjorklin.

Bjorklins Svets & Blister kan vid
behov himta och leverera kundernas
konstruktioner och komponenter med
egna transportfordon.

Industrimontage och resursfir-
stirkning, byggsmide

Bjoklins Svets & Blister AB utfor ock-
sd industrimontage och fungerar som
resursforstirkning inom industrin. Ex-
empel ér installation av sdgverksutrust-
ningar samt utrustningsmontage pi
kraftstationer. Nir detta skrivs utfors for
Skanskas rikning svets- och smidesar-
beten vid den nya kraftstationen i Av-
estaforsen. Bruks i Arbra anlitar Mats
foretag for produktionsmileriarbeten

-

Kranbygge for en gravmaskin, exempel pé specialarbeten utféraé av -Bjrklins Svets & Blaster AB. Mats Bjorklins har

byggt ut sina verkstads- och andra lokaler i norra Norrborn. Nu &r en ytterligare utbyggnad aktuell.

pa plats i deras anliggningar i Arbra.
For Stena Gotthards servar Bjorklins
Svets & Blister deras utrustning vid
itervinningsanlidggningen pd Norrborn
och stiller upp som resursforstirkning
i produktionen nir det behévs. Nyligen
renoverades en dammlucka f6r Fortum

vid deras kraftstation i Lenninge.
Mats Bjorklin och hans medarbetare
utfér ocksd uppdrag inom byggsmide
och andra liknande uppdrag i samband
med ombyggnationer .
— Jag har verkligen haft fordelen av
att kunna anstilla mingsidigt kunniga,

sjalvstindiga och  ansvarskdnnande
medarbetare, berittar Mats Bjorklin

avslutningsvis.

Erik Hollander
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Antligen — tradlos sakerhet och funktionskontroller
for var man och varje foretag

En tjuv stjal en bil med véardefull last och kan i de flesta fall lugnt
agna sig at att flytta bilen och sedan i lugn och ro &gna sig at att
flytta 6ver och sdlja lasten. Inte nu langre. Nu gar larmet genast
nar nagot hander. Bade agaren och polisen kan sedan enkelt
folja fordonet pa en elektronisk karta och sla till mot den intet ont
anande och mycket férvanade skurken. Det ar mojligt for en var,
bade foretagare och privatperson, genom en liten dosa och en
tjanst som, som genom ett trollslag gér det mesta majligt inom

6vervakning.

Bollnisforetaget EGC AB ( Electronic
Guard Center) ir en av de verksamhe-
ter som blivit till pd initiativ av "think
tanken” Bollnds Professional Board.
Under tre 4r har nu verksamheten for-
berett en kommersialisering. I vir har
tjdnsten blivit verklighet for anvindare,
forst i Sverige och férhoppningsvis
efterhand i hela virlden. Vd for EGC
AB ir Jan-Olof Olofsson, tidigare
bland annat planeringschef pi Bollnds
kommun. Marknadsansvarig ir Jerker
Persson.

Liten dosa och en tjdanst som gor
det mesta mdijligt inom dvervak-
ning formanligt

Det har funnits olika typer av Gver-
vakningstekniska system pa markna-
den. De har varit dyra, kringliga att
anvinda, baserade pa kranglig, dyr och
opilitlig teknik. Egentligen dr det ett
under att ingen annan tidigare tagit
fram det system som vi nu gjort. Vad
EGC gjort ir helt enkelt att tinka till
ordentligt och kombinera befintlig tek-
nik i en smart tjdnst, berittar Jan-Olof
Olofsson och Jerker Persson.

Bestiller man tjansten frin EGC far
man hem ett litet paket med en dosa i
och inloggningsdata fér datorn. Efter
att gitt igenom funktionerna och bytt
kodord till egna personliga dr det bara
att placera den lilla dosan dir den gér
bist tjanst. Larm och avldsningsdata
kan man himta in bide till dator och
mobiltelefon. EGC MultiGir ir en
liten autonom multifunktionell dosa,
som ger allt du behover ha i form av

larm- och funktionsévervakning.
—EGC: s paketlosning ér si formén-
lig att den nu dr tillgéinglig for de flesta
foretagare och privatpersoner. Efter att
man skaffat grundpaketet och enkelt
loggat in pa sin egen "hemsida”i EGC
Servicecentral, har man sedan bara en
lag manatlig tjinstekostnad for att fritt
kunna anvinda systemets alla viktiga
funktioner, berittar Jerker Persson.

Alit du kan skydda och dvervaka
Med EGC: s tjidnst har du bide friheten
och kontrollen. Du kan forebygga stold
och skadegorelse pd ditt foretag, din
bil, ditt arbetsfordon eller skogsmaskin,
din snoskoter, .din fritidsbat, din ma-
skinella utrustning, din virdefulla last.
Du kan alltid ha kontrollen pa tempe-
raturen i din anldggning, i ditt fritids-
hus. Du och polisen kan via din EGC-
tjdnst spara den stulna fritidsbiten, din
fina bil, din virdefulla skogsmaskin
enkelt via din PC och mobiltelefon.
Limna 6ver dina inloggningskoder till
polisen per telefon nir nagot hint och
de fér dntligen mojlighet att direkt in-
gripa och ta fast tjuven. Polisen kan da
i realtid via en elektronisk karta pa sin
PC eller mobiltelefon folja med fordo-
net, lasten, maskinen. Tjuven kommer
att bli mycket férvinad.

— Hur kunde ni veta var jag var?

Den lilla EGC-dosan kontrollerar
och 6verfor data om position via GPS
till PC/mobiltelefon och har inbyggda
funktioner som rorelsedetektion, vibra-
tionssensor,temperaturmétning/brand-
varning, avlyssning, GSM fér kommu-

Bildtext: Jan-Olof Olofsson och Jerker Persson informerar om EGC: s (Electronic Guard Center) tjanst.

nikation och s6kning, personlarm. Du
kan fa ut rapporter, stilla in undre och
6vre larmvirden for temperaturlarm
med mera. Vid ett inbrott kan du till
och med héra vad som sker och vad
inbrottstjuvarna siger och har for sig.
EGC-dosan ir en diskret liten dosa
som ger all information du behover ha,
nir du behéver den. Vi har valt 6rnen
som symbol for EGC. Den har skarp
blick och ser allt som hinder pi langt
avstind, berittar Jan- Olof Olofsson
och Jerker Persson.

Tradlés funktionsdvervakning for
foretag och industri via EGC
EGC har tagit fram en losning dir

man forsokt tinka pa allt som har med
saken att gora och integrera det i en
praktisk 16sning, en tjinstefunktion.
EGC-dosan har eget batteri och kan
fungera som Gvervakare och larmgivare
upp till tre minader utan uppladdning.
Har man den som kontinuerlig datagi-
vare ricker batteriet dndé i fyra dygn.
Den kan ocksi nitanslutas.

Vi kommer harnist att ocksd intro-
ducera smi autonoma sensordosor av
vilka upp till 36 stycken kan ge tradlos
data dit du vill ha den. Dem kan man
placera ut vid till exempel elektriska
motorer i ett sigverk for att samla in
funktionsdata och sl larm om till ex-
empel temperatur eller vibrationer

overstiger ett grinsvirde. Du kan ha
full kontroll 6ver temperaturen i frys-
rum, kylbilens last, kyldiskar och andra
stillen ddr det ér viktigt att temperatu-
ren halls inom vissa griansvirden. Sjilva
EGC  Servicecentralenheten  finns
tryggt i en datacentral i ett bergrum
med full backup, for att dina funktioner
alltid skall vara tryggade. Nu byg-
ger vi upp ett aterforsiljarnit runtom
i Sverige for enkel atkomst, berittar.

Jan-Olof Olofsson och Jerker Persson.

Erik Hollander

Anlaggningar och radgivning for den tillverkande traindustrin

Traindustrin ar en av Sveriges betydande enskilda industribran-
scher. For att behalla och utveckla konkurrenskraften har det
genom aren behovts aterkommande férnyelse av produktions-
anlaggningarna. Genom sitt féretag Baldia AB representerar Nils
Myhrlund 35 ars erfarenhet av allt fran radgivning, fabrikslayouter,
maskiner och kompletta anldggningar fér den trabearbetande

industrin.

Nils Myhrlunds foretag Baldia AB har
sitt site i Bollnids. Namnet Baldia AB
tillkom efter det att Nils silt av inkré-
met i sitt tillverkande foretag Balsta
Maskin AB till en annan féretagare.
Ritt fabrikslayout och ritt maskin-
utrustning for 6kad konkurrenskraft
Vi har tidigare vid flera tillfillen be-
rittat om Nils Myhrlunds foretag. Nu-
mera dgnar sig Nils genom Baldia AB
frimst 4t att bistd den tribearbetande
industrin med ridgivning, konsultupp-
drag, fabrikslayouter, hjilpa till med val
av utrustning och maskiner. Genom
sitt vitt forgrenade kontaktnit kan han

bistd med att anskaffa maskiner och
kompletta anliggningar inom nytt och
begagnat.

Pa det rent tekniska omridet kan
man vinda sig till Nils Myhrlund f6r
teknisk ridgivning, och hjilp med ut-
redningar, offerter, forsiljning, och in-
kép med mera, som kan beréra allt fran
enkla transport- och hanteringsutrust-
ningar till stora anliggningar med hela
produktionskedjan for att fi till stind
optimal logistik, eller att fi tag i ritt
service eller reservdelar.

Bred erfarenhet fran olika typer av
triforddlingsanldaggningar

Nils Myhrlunds erfarenhet under
35 4r har blivit bdde omfattande och
bred. Han har genom éren projekterat
och levererat utrustning till bade stora
och sma foretag inom dorr- och fons-
tertillverkning, husfabriker, hyvlerier,
inredningssnickerier, md&belindustrin,
limtrifabriker och anliggningar for
skivtillverkning. De projekt han med-
verkat i ror sig om allt frin enskilda
maskiner till nya nyckelfirdiga anligg-
ningar.

Ett nyligen genomfort projekt be-
rorde en fabrikslayout och leverans av
utrustning till en dorrfabrik. Ett, ndr
detta skrivs, aktuellt projekt dr arbetet
med layout och anskaffning av utrust-
ning till en fingerskarvningsanliggning
for en av Rérvik Timbers fabriker.

Erik Hollander

-

Nils Myhrlund bistér fortsatt
genom sitt foretag Baldia AB
den trabearbetande industrin i
utvecklingen av deras produk-
tionsanlaggningar for standigt
Okad konkurerenskraft.
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Framtidsinriktade satsningar — underlattar
for foretag och boende

Foér foretag galler det att finna lampliga lokaler fér vidareutveck-
lingen av verksamheten. Fér privatpersoner att finna plats och
form fér den bostad man behéver och énskar. Genom framtids-
inriktade satsningar har AB Bollnds Bostader kommit att vacka
intresse aven hos andra bostadsbolag genom sin utvecklingsmo-

dell fér framtiden.

Inlandskommunen Bollnds har under
de senaste dren vuxit med allt flera
foretagsetableringar, framforallt inom
en vixande handel. Detta understryker
Bollnis roll som en centralort inom
handeln i Hailsingland. Den positiva
utvecklingen mirks ocksd genom kom-
munens vixande inflyttningsoverskott.
Befolkningen 6kar. Kommunaligda
AB Bollnis Bostider dger sjilv over 30
000 kvadratmeter kommersiella lokaler
och 3800 ligenheter. Féretaget har 40
medarbetare. Samverkan med andra
fastighetsiigare underlittar for fore-
tag att fi tag pa de lokaler de behover.
For att oka dynamiken i den lokala
bostadsmarknaden silde foretaget ar
2005 ocksa ut 600 ligenheter till pri-
vata fastighetsigare.

Gor det betydligt littare for foretag
att hyta lokaler
— For att Bollnis skall fortsitta att ut-
vecklas behover foretagen limpliga lo-
kaler for sin utveckling. For foretagen
satsar vi pd att vara lyhorda for deras
behov och 6nskemal. Var modell byg-
ger pa att underlitta lokalvixlingen. Vi
kan till exempel i vissa fall erbjuda

3 miénaders uppsigningstid pa hy-
reslokaler i stillet for traditionella 9
minader. Via vir hemsida kan man
kontinuerligt se vilka lediga lokaler och
bostider som finns, berittar Bollnis

Bostiders Vd Anders Wikstrom.)

Lokaler for stora och sma foretag

— Niringslivet befinner sig i stindig
utveckling. Gamla lokaler blir f6r sma,
nytillkomna verksamhetsgrenar, el-
ler annan expansion i ett foretag kan
betyda att en utbyggnad av foretagets
nuvarande lokaler inte kan goras. Fin-
ner vi en ny lokal for ett foretag blir den
gamla ledig. Att vi dr beredda att erbju-

da kortare uppsigningstider upplever
vi dr en viktig olja i maskineriet, som
underlittar lokalvixlingar
och rockader.

Samtidigt giller det att marknads-
fora vart lokalbestind ocksd utét till
foretag och organisationer, som exem-
pelvis frin storstdderna soker limpliga
etableringsorter for sina verksamheter.
Hir i Hilsingland kan vi av tradition
erbjuda férdelar som lig personalom-
sittning, lig sjukfrinvaro och engage-
rade medarbetare, som ir mina om sin
arbetsgivare och sina egna arbeten.

Just nu kan vi till exempel i Arbri,
norr om Bollnis centralort, i ett och
samma hus erbjuda 740 kvadratmeter
lokaler som blivit lediga sedan tand-
likarcentralen och forsikringskassan
flyttat. Sddana lokaler kan limpa sig for
till exempel callcenterverksamhet. Allt
kan hyras ut till samma foretag, som en
helhet eller i mindre lokaler. Lokalerna
ligger nira tig, buss, bank och affirer.

Vi vill ocksd underlitta f6r butik
och handel i centrala Bollnis. Vi kan
erbjuda allt frin mindre lokaler till
exempelvis 200 kvadratmeter i Apo-
tekshuset pd Nygatan 8. Vid virt eget
kontor pi Ren, kan vi erbjuda lokaler
som limpar sig for mottagningar, hil-
sovérd, kliniker och kontor i fore detta
hilsocentralen, berittar Lena Wexén,
som ansvarar for Bollnis Bostdders lo-
kaluthyrning.

snabbare

Hyr en mdblerad ligenhet!
Ett initiativ dr att hyra ut moblerade
ligenheter.

— Vi erbjuder 40 méblerade ligen-
heter som béde foretag och privatper-
soner kan hyra, per dag, vecka, ménad
eller for lingre tid. Aven detta ir ett
led i Bollndsmodellen for att erbjuda
alternativ. Har féretagen nyckelperso-

Nygatan 8 i centrala Bolinds. 200 kvm tomma kontorslokaler pa andra vaningen.

ner, som kanske arbetar i Bollnis for
viss tid i samband med olika projekt,
vintar man pi att bygget av villan skall
bli klart, det finns ménga situationer
dir hyra av en mdoblerad ligenhet ar
ett onskat alternativ, konstaterar Lena

‘Wexén.

Bovirdssystem uppskattad modell
for néra kundservice

— Bovirdssystemet som Bollnis Bosti-
der inf6rt har bidragit till att vi i den
senaste néjdkundundersdkningen fatt
annu bittre vitsord dn i den forra mat-
ningen ar 2003. Bovirdssystemet inne-
bir att hyresgisterna fir tillging till en
personlig kontakt med en bovird, som
ar placerad i lokalkontor runtom i bo-
stadsomriddena.  Vart bovirdssystem
har ocksd kommit att uppmiérksammas

av andra bostadsbolag med bland annat
studiebesok som foljd, berittar Lena
Wexén och Anders Wikstrom.

Snabbaste informationsdverfiring-
en direkt in i bostaden

Bollnds Bostider satsar ocksd pd att
bygga ut multimedianit via fiberkabel
till sina bostdder i centralorten Bollnis.
Detta gor att hyresgisterna far tillging
till den hogsta Gverforingshastigheten,
vilket 6ppnar méjligheterna till det se-
naste inom bredband/dataéverforing,
datatelefoni, TV och andra tjinster
som i allt hogre utstrickning baseras pd
hoghastighetsniit.

Planerar nyproduktion i ny juridisk
form
Bollnis Bostider har redan projekterat

nybyggnation av 20 ligenheter enligt
modellen for kooperativ hyresritt en-
ligt den nya lagstiftningen.

— En viktig mélgrupp for denna bo-
endeform ir till exempel de som silt,
eller planerar att silja sin villa. Bredd
i utbudet dr en del av en fungerande
bostadsmarknad. Pi de attraktivaste
ligenheterna med till exempel sjoutsikt
miste man vara beredd att vinta. Men
aven dir sker det en vixling 6ver tiden.
Man bor ligga mirke till att man hos
oss kan std i ko utan kostnad i vintan
pd sitt drémboende. Vi satsar for att
kunna svara upp till méingsidiga behov
och 6nskemal pa bista sitt, berittar
Anders Wikstrom och Lena Wexén

som avslutning.

Erik Hollander

Unik tagstillverkning i Sverige
— hangetiketter for industrin

Bollnasféretaget Bok & Tryck AB har en unik specialitet for Sve-
rige, ndmligen tillverkning av sékallade tags férsedda med tryck,
marlor och staltradsfastning, som bland annat anvénds inom
industrin fér att mérka delar, komponenter och reservdelar.

Tryckeribranschen har under senare tid
genomgitt stora forindringar. Manga
foretag har fallit bort, medan fram-
synta foretag inte bara blivit kvar, utan
utvecklas genom ofta unika satsningar.
Ett sadant foretag ir Bok & Tryck i
Bollnis, som sedan vi senast presente-
rade verksamheten ar 1999 édven kopt
upp andra foretag i branschen. Antalet
anstillda har ocksa 6kat till i dag 13.
Familjeforetaget drivs i tredje genera-
tion av Matz Andersson. Nu ir dven
fjirde generationen representerad i
verksamheten.

Tags med staltradsfisten har blivit
en vixande specialitet som ocksa
exporteras

Nir vi senast presenterade Bok & Tryck
AB var foretaget redan vil etablerat
pa hingetikettmarknaden genom sin
satsning pa tillverkning av hingetiket-
ter. For dessa hade foretaget redan da
utvecklat en egen maskinpark. Med
en kapacitet av mellan 1000 och 6000
tags per timme tillverkar foretaget tags
for alla typer av kunder. Beroende av
anvindningsomrade forses hingetiket-
terna med tryck och fistanordningar,
halas, 6ljetteras samt forses automatiskt
med onskade fisten som gummiband,
snore eller stéltrad.

Exempel pa tags med staltrad som
tillverkas av Bok & Tryck Bollnis, gir
till verkstadsforetag, industriforetag
och produktionsenheter inom Volvo-

koncernen, Bahco,.VW i Sverige med
flera.

— Genom att vi numera dven kan
erbjuda isittning av staltrid maskinellt
ar vi enda tillverkaren i Sverige med
denna specialitet, som ocksd gett oss en
marknad pa export. I dag levererar vi
tags med stéltridsfisten till linder som
Norge, England, Belgien, Schweiz,
Frankrike och USA berittar Matz An-
dersson.

Tags med gummiband och bom-
ullstrid levereras till vitt skilda foretag
inom allt fran transport-, rese- och
konfektionsforetag. Exempel pd pro-
dukter dr, adresslappar till Norska SJ
och olika resebyrder, nyckeletiketter
till bilféretag, varumirkesforstirkande
etiketter till olika vin- och spritflaskor
eller klider. Bok & Tryck AB levererar
ocksi tags till andra tryckerier, bade sa
att tryckta tags férses med mirlor och
trad eller sa att tags bestills och levere-

-

ras kompletta inklusive tryck

Kopte tva andra branschféretag

Under senare ir har ocksa Bok & Tryck
AB kopt tvd andra branschforetag. Un-
der 2003 kopte Bok & Tryck det tidi-
gare Soderhamsforetaget Gjutarback-
ens Tryckeri och genom det ytterligare
utdkat sin kundkrets. — Vi har behillit
namnet Gjutarbackens Tryckeri for vér
verksamhet i Soderhamn, dir vi be-
tjdnar foretagen i kustbandet. Under
2005 kopte vi foretaget Kla-Mar Tryck
i Stockholm, som ocksa jobbade med
etikettproduktion, ett féretag som vi
under ling tid samarbetat med. Exem-

Bok & Tryck AB
i Bollnés tillver-
kar héangetiket-
ter f6r mangder
av anvand-
ningsomréden,
nagra exempel
ser vi pa bilden.

pel pa storre kunder vi servar i Stock-
holm 4r Castrol och Neste Oil, berittar
Matz Andersson.

Bok & Tryck AB har i tillverkningen
av hingetiketter utvecklat en fram-
gingsrik specialitet, men dr ocksé verk-
samt inom traditionella tryckeritjinster.
Foretaget dr ett komplett tryckeri for
alla typer av forekommande tryckeri-
arbeten med egen avdelning for origi-
nalframstillning och repro. Kundernas
trycksaker framstills med andra ord

frin idé till firdig trycksak.

Erik Hollander
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Palitlig samarbetspartner — komplett
byggforetag med god tillvaxt

Behdver man bygga nagot &r det kanske en stor férdel om man
kan anlita en komplett byggpartner. En sddan som skéter allt fran
borjan till slut. D& har man bara en kontakt, ett féretag, som tar allt
ansvar. Ett sadant foretag ar VVS & Maskin AB i Bolinas. Byggen
utfors bade lokalt och lagre bort som i Lofsdalen.

VVS & Maskin AB startades av Bjorn
Johnsson 1991. Verksamheten var frin
bérjan inriktad pa forsiljning av hob-
bymaskiner och rérinstallationer. Ar
1993 inleddes dven byggverksamhet i
mindre skala. Ar 1996 utékades verk-
samheten med en butik for bad och
virme. Sedan dess har verksamheten
vuxit undan for undan. I borjan av
2000-talet 6ppnades en el-avdelning.
Ar 2004 expanderade verksamheten
ytterligare genom kop av ett konkur-
rerade foretaget. Samma ér tillkom
Johan Kavallin, Kenth Olsson och
Hakan Holm som deldgare, som béde
tidigare och nu arbetat i arbetsledande
funktioner i verksamheten. — Vi ir ritt

unika genom att vi har all kunskap, alla
resurser inom foretaget och ar beredda
att ta oss an kompletta byggprojekt.
Det dr ocksa bra att vi som leder verk-
samheten genom dgarskap kidnner oss
delaktiga i dess framtida utveckling,
siger Bjorn Johnsson.

Fran 8 till 50 miljoner i omsittning
- exempel pa uppdrag

Sedan Bollnds senast var i fokus 1999
har VVS % maskin vuxit frin 8 anstall-
da till i dag ndrmare 50 drsanstillda.
Samtidigt har omsittningen 6kat till 50
miljoner. Strategin att utvecklas till ett
komplett byggforetag med bygg, VVS-

och el-kompetens bide inom svag- och

starkstrom har blivit en framgingsstra-
tegi. Utférda arbeten har ocksé skapat
fortroende for framtiden.

VVS & Bygg AB har under senare
anfortrotts manga krivande byggpro-
jekt. Exempel dr totalrenoveringen av
Stadshuset i Bollnds som blev ett ar-
bete virt 30 miljoner. I Bollnis valdes
VVS & Maskin ocksé att utfora to-
talrenoveringen av St. Lars kapell och
krematoriet

I Lofsdalen har VVS & Maskin ny-
ligen byggt 20nya ligenheter pa upp-
drag av Lofsdalens Fjillanldggningar.
Bollnds Bostider har dterkommande
anlitat VVS & maskin bide for storre
och mindre projekt.

— Vi arbetar med allt frin kompletta
nybyggnationer till stora och sma re-
noveringar och reparationer. Bland an-
nat anlitas vi dterkommande for repa-
rationer av forsikringsbolag som Trygg
Hansa, Folksam och IF efter till exem-
pel vattenskador och annat som kriver

insatser, berittar Bjorn Johnsson.

VVS och el

— Eftersom vi dr kompletta inom béde
bygg, VVS och el arbetar vi dven var
for sig inom alla omrdden, berittar
Bjorn Johnsson. Inom r6r/VVS har vi
6 kvalificerade rormokare, medan vi pa
elsidan kan stilla upp med kunskapen
och kapaciteten hos 10-talet elektriker,
bade inom svag — och starkstrom.

Vi utfor allt frin enkel service till
fjarrvirmeinstallationer, allt som har
att gora med panncentraler och vir-
meanliggningar, bergvirme, Vatten/
vatten och vatten/luft virmepumpar,
kompletta anliggningar for pelletseld-
ning, berittar Bjorn.

Rekommenderar pelletseldning
- spara 50% av virmekostnaden

— Pelletseldning dr annars ett bra tips
for den som dr ute efter att spara upp-
virmningskostnader. Genom sidana

anldggningar for pelletseldning som
vi nu installerar kan man normalt sett
spara cirka 50% av uppvirmningskost-
naden i jimforelse med oljeeldning,
berittar Bjérn Johnsson.

Butik for manga hehov

VVS & Maskin AB har kontor,
depa och butik pd Renshammarsvigen
i Bollnis. Butiken dr inriktad pi ett
komplett sortiment for bad och virme.
Butiken dr en av Sveriges Bad & Vir-
mebutiker, vilket ger formanliga inkop
och fordelar inom marknadsforing. Till
Renshammarsvigen flyttade VVS &
Maskin AB frin Norrborns industri-
omréde ar 2004.

Erik Hollander

Kvalitetschark fran Bollnas okar i popularitet

Sedan Tillmans Chark AB senast presenterades i denna tidning
ar 1999 har féretagets produktion 6kat fran 550 till 700 ton per ar.
Tillmans har sedan starten 1950 satsat pa kvalitetsprodukter med
hog andel kottravara. Detta har inte minst under senare ar gett
goda resultat da konsumenterna blivit allt mer kvalitetsmedvetna.

Familjeforetaget Tillmans Chark AB
ir ett anrikt foretag, grundat den 1 maj
1950 av Tore Tillman. Féretaget drivs,
leds och utvecklas vidare i andra gene-
ration av Vd Ulf Tillman tillsammans
med flera andra familjemedlemmar i
andra generation. Tillmans anliggning
finns pa Skidvigen i Bollnis. Trots
stindigt effektivare produktion, ut-
byggnader och bittre logistik har den
okande produktionen i kombination
med kvalitetsprofilen gjort att foreta-
get dterkommande genom dren kunnat
nyanstilla, vilket gor att personalen nu
uppgir till 28 kunniga medarbetare.

Konsumenternas dkade kvalitets-
medvetenhet har gynnat Tillmans
utveckling

— Vir kontinuerliga satsning pa schark-
produkter av hogsta kvalitet med hog
andel kottravara i produkterna, ér
grunden i produktionen tillsammans

med bland annat kryddning enligt
gamla familjerecept. Detta har lett till
att var produktion stindigt okat, trots
att manga andra foretag i branschen i
den med 4ren allt hirdare konkurren-
sen gitt i motsatt riktning eller for-
svunnit. I dag dr konsumenterna klart
mer och mer kvalitetsmedvetna, vilket
gynnat oss i var utveckling, konstaterar

Ulf Tillman.

Produkter fiir de kvalitetsmedvetna
Tillmans har flera populira produk-
ter. Av storsiljaren Tillmans Falukorv
tillverkar foretaget nu hela 20 ton per
ménad. Andra uppskattade produkter
och stora siljare dr Tillmans Grillkorv
och Tillmans Knippkorv. Den senare
framstiller foretaget faktiskt enligt
gamla hantverkstraditioner och med
ikta firtarm som korvskinn, med andra
ord en uppskattad dkta delikatess. Till-
mans Pélsa och Tillmans Blodpudding

Baldia AB
Utrusining

elley bl sl g

EALOIA KB | BOC 226 | B2 22 BOLLNAS

TAY 02TE-284 00 | FAX 0278284 OF | MOBIL 07026 68 20

for trabearbetning

Vi evererer ol bt Bl sreerwdebes, srsiles sl

W et i P TR N W— ——
B dn gl kttgert. V5 b rckall bepprm e dhtermnite.

ir tillsammans med Tillmans Bruna
Bénor exempel pé ritter utvecklade for
att vara goda att ita, firdiga, enkla att
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— I 6vrigt erbjuder vi pi Tillmans
vira kunder ett heltickande charksor-
timent, alltid av hogsta kvalitet, berit-
tar Ulf Tillman.

Firser kunder i Hilsingland och
Géstrikland

— Vi far aterkommande forfrigningar
om att bredda vir marknad till Stock-
holm och andra regioner. Hittills har
vi dock gitt in for att serva kunderna
i Hilsingland och Gistrikland med de
bista produkter vi kan dstadkomma. Vi
vill ha full kontroll 6ver vara produkter
frin rivara till slutkund och satsar dir-
for pd god service i kombination med
snabba leveranser med egna distribu-
tionsbilar, berittar Ulf Tillman avslut-
ningsvis.

Att Tillmans i dag ir en EU-anpas-
sad livsmedelsproducent innebér bland
annat att foretaget nir och om man s
viljer, har ritt att exportera sina pro-

dukter till andra EU-linder.

Erik Hollander
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Tillmans Chark AB: s langsiktiga satsning pa hog kvalitet har gett goda resultat.
Tillmans produkter med hdg andel kéttrévara tilltalar allt mer kvalitetsmedvetna
konsumenter. Produktionen har under 2000-talet dkat fran 550 till 700 ton per
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